
B08

TOP汽车 聚焦
2014年11月5日 星期三 编辑：白贺 美编：陈媛媛 校对：邹晓梅

之

重
磅
推
荐

“汽车MALL”走进郑南

通凯·鼎盛名车广场升级中原汽车商圈
城市发展是一个新陈代谢的过程，市场
外迁事实上是一次专业市场聚集化发
展、强化区域发展格局的新机遇。
在外迁的大背景下，郑州汽车商圈也迎
来了升级换代的最佳时机。正当郑州东
西北都在主打汽车商圈之时，南部地区
的一个汽车新商圈诞生了，这就是通凯·
鼎盛名车广场——郑州首创主题商场式
汽车综合服务新天地，打造汽车主题旅
馆、餐厅、车友俱乐部、整车展示销售、汽
车维保装饰、汽车配件用品、二手车交
易、休闲娱乐多个板块的一站式服务。
它的诞生，无疑对中原车市带来了新鲜
血液，同时“汽车MALL”必将引发中原
汽车商圈的升级。 郑州晚报记者 谢宽

全新视野
“汽车mall”提升城市品位

伴随着快速增长的汽车消费，越来越
多的人意识到汽车已经不再是传统意义上
的代步工具，它已经和人们日常生活、个性
需求甚至文化生活融为一体。

通凯·鼎盛名车广场的诞生，正是汽车
消费群体对汽车消费模式的市场发展需求
的产物。据了解，目前正在销售招商中的
通凯·鼎盛名车广场位于郑州东南板块，郑
州市管城区南三环与文治路交会处向南
2000米，紧邻市中心，挨郑州昱龙机动车检
测中心，西靠中博物流、紫鼎仓储，总建筑面
积7.7万平方米。建成后，这里将汇集以汽
车产业为基础，汽车文化、交流、销售、购物
为一体的室内最专业的汽车交易中心。

业内人士分析，作为中原车市的新型集
合体，它将完全改变以往车市场传统汽车经
营的商业模式，提供给人们一种全新的汽车
消费方式——“汽车超级mall”的概念。

根据通凯·鼎盛名车广场的
规划，一层、二层规划为整车展销
区，三层、四层规划为汽车用品配
件区，五层规划为购物、餐饮及休
闲俱乐部等配套区，地下一层为
二手车交易及维保装饰区。

“实际上，通凯·鼎盛名车广
场就是定位为一站式城市汽车
商业综合体。”据该项目负责人
介绍：“涵盖整车展销、维保装
饰、汽车配件用品、二手车交易、
休闲娱乐购物等全体系业态分
布，实现赏车、试车、购车、办证、

维保、装饰、金融保险、休闲购物
一站式服务。”

这种与传统汽车运营模式
不同之处在于，通凯·鼎盛名车
广场真正地实现了看得见的购
车一站式服务流程。业内人士
分析，消费者在这里选择购车，
就会以最快的速度，在 4S 店、车
管所、金融保险、汽车装饰之间
完成一个循环，而一个循环下
来，所有的手续都已办妥，而消
费者只需坐下等候，就可以提到
一辆经过贴膜、装饰后的爱车。

据了解，目前消费者购车
大多数是去 4S 店，但由于 4S 店
比较分散，看车、购车都不方
便。传统的汽车市场、汽车城
虽然将各个 4S 店集中在一块，
但由于缺少统一的规划和配套
商业服务，更不要提享受买车
的过程了。

而通凯·鼎盛名车广场一站
式流程的标准化会带来极大的
便捷。对于经销商而言，进入汽
车商场，可以增加销量，同时商
场良好的环境又能承担城市展
厅的职能。在业内人士看来，今
后随着这种专业的汽车商场的
盛行，经销商进场销售或许将成

为一个主流趋势。
除此之外，通凯·鼎盛名车

广场与以往汽车市场的差异是
更多融入了购物、餐饮、运动和
娱乐的项目，这种融入不是简单
的组合，而是围绕着汽车这一主
题构筑。

“这种业态最大的优势是可
大幅度提高汽车销售店的客流
量。”通凯·鼎盛名车广场负责人
认为，“目前汽车 4S 店的来店客
流量每天只有 10~20 人次，效率
极低，通凯·鼎盛名车广场全面
投入运营后按照我的预计至少
提高10倍客流量，这对车商而言
是最大价值体现。”

全新模式 汽车消费真正一站式服务

全新升级 汽车mall带来中原车圈新活力


