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10 月 25 日，郑州清华园集团与艾瑞德国际
学校签约仪式在清华·忆江南营销中心圆满举
行，此盛事再次彰显了郑州清华园集团打造教育
大盘的坚定信念。

作为一家具有高度社会责任感的企业，郑州
清华园集团成立17年来，始终坚持以“铸造精品，
奉献社会”为发展理念，自始将业主的需求作为
集团的核心宗旨。为此，公司在关注业主居住幸
福感的同时，更是把社区配套作为思考重点，尤
其是教育资源，一直被放在重中之重。

本着教育与住宅同步发展的开发思路，郑州
清华园集团先后与国内顶级教育机构——郑州
一中、新加坡品格蒙特梭利国际幼儿园、艾瑞德
国际学校成功签约，分别引入到公司旗下的两个
项目——清华·忆江南和清华·大溪地，让业主不
出园区就可以享受15年一站式精英教育。目前，
郑州所有高档别墅社区中，只有清华·忆江南达
到了小学－高中全程重点教育，成为郑州唯一一
个15年一站式重点教育大盘。

在郑州，郑州一中、郑州外国语和河南省实
验中学是公认的三大王牌学校。郑州一中校长
朱丹在郑州一中教育集团和郑州清华园集团的
联合办学签约仪式中表示，未来将促进郑州一中
荥阳市东校区（清华·大溪地项目）和北校区（清
华·忆江南项目）的内涵发展，用3~5年时间，办成
河南省的名校，乃至全国的名校。

“品格蒙特梭利”曾在新加坡获得新加坡学
前教育最高奖项——“金字品牌奖”，自2005年进
入中国，此次入驻郑州清华园集团旗下的忆江南
和大溪地高端社区尚属河南省首家。

郑州清华园集团选择与新加坡品格蒙特梭
利幼儿园进行合作，是经数次考察、多方求证后
才最终确定的。目前，新加坡品格蒙特梭利国际
幼儿园在清华·忆江南、清华·大溪地幼儿园工程
主体已封顶，装修方案规划中，忆江南规划 9 个
班，大溪地规划 7 个班，计划清华·大溪地项目幼
儿园将在2015年9月优先开园。

而日前与艾瑞德国际学校的签约，更是将郑
州清华园集团的教育理念推上另一个高峰。定
位于“国际化、高品质、善管理”的艾瑞德国际学
校，以理想的教育实现教育的理想，培养具有东
方智慧和国际视野，健康、幸福的现代学子。根
据协议，艾瑞德国际学校清华·忆江南小学，拟占
地 50 亩左右，设计建筑两万多平方米，计划投资
一亿元人民币。开设一至六年级共48个教学班，
小班额每班36人。

郑州清华园集团以完善的教育配套和优质
的宜居建筑，打造出郑州乃至整个中原置业者的
人居典范社区，清华·大溪地和清华·忆江南的美
好未来值得我们期待。如今零元首付，入住清
华·忆江南、清华·大溪地，享 15 年一站式精英教
育，住品质大盘上名校不再是梦想。
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有人套用鲁迅先生的名句这样打趣，“中国有两种房子，一种是住的房子，另一种是学区房。”跟帖人则更得瑟地表示，“我
家有两套房，一套是学区房，另一套还是学区房”。看客会心一笑的同时，却不得不承认学区房这个“香饽饽”

的炙手可热。国家统计局数据显示，各地房价出现环比下降态势，而一些地方的学区房却
成为“房坚强”，逆势上涨，甚至供不应求，从炒房变成炒“期权”。北京奋斗小学

这样的老牌优质校附近，刚刚以135万元成交了一套4.4平方米的
房子，每平方米将近31万元，根本不能住，只为给上学

买个进门证。即便如此，仍一“坑”难
求。 郑州晚报记者 苏瑜

家住文化路的王女士因户口本丢失
去补办时，意外发现，自己家的户口中竟
然多了一个人。原来，为了让孩子能够
上文化路上的一所知名小学，陈先生通
过非常手段，悄悄地在王女士的户口上

“添”了一个人。本欲起诉陈先生和派出
所的王女士，最后受不了陈先生夫妇俩
日复一日的登门谢罪，看着他们痛哭的
样子，最后以收了一笔赔偿金了事。

为了让孩子赢在起跑线上，家里有
适龄儿童的家长们都铆足了劲挤进教
育资源富饶区。于是，出现了同城分
居、周末团聚的家庭。在笔者的周围就
不乏空着大别墅，全家老少挤进一所老
房子的事例，也有不少妻子带着孩子住
在市区，而丈夫带着全家住在新区的案
例。而像陈先生这样不惜以身试法的
人，更是让人惊讶之余，叹息不已。

与这些想尽办法费尽力气让孩子
上好学校的家长相比，更不幸的是那些
费尽心思最终也没让孩子上得了名校
的家庭。

未雨绸缪的吕先生在结婚时就买
下一套名校学区房作为婚房。虽然价
格稍高，但吕先生还是义无反顾地下了
单。但吕先生没想到，房子到手后，开
发商却变了卦。原先信誓旦旦承诺引
进的名校分校，与名校本部一起实行统
一管理，统一教学，最后却变成了开发
商原来配建的中小学和名校“联合办

学”。而这样的“联合办学”实质只是原
有的普通学校挂着名校的名头。

张先生为了让儿子能够就读省级名
校，在朋友的介绍下，购买了一套学校划
片区的二手房，所有手续办完，户口也迁
进来了，谁知道却被告知，学籍已被使
用。原来，学校要满足落户和入住两个
条件才能报名，如果卖方的户口不及时
迁出，则会影响到买方的正常入户，孩子
的入学时间也得不到保障；但并不是入
户就一定能上学。教育部门提醒家长，
根据一户一名额原则，购房者应先到相
关部门查询该户的学籍有没有被占用，
如果原房主的子女仍在用这套房的名额
上学，买方的子女依然没有资格入学。
有的名校甚至规定学区房要等上一个孩
子毕业几年后才能再进一个，这一点往
往被很多心急的家长忽视。

有家长反映，明明买的是城市里的
高楼，但是不能参与市区小升初的报
名，而是要“舍近求远”到乡（镇）初中上
学，因为楼盘的属性是“农村”。还有家
长反映，明明说的是名校，结果最后只
是从名校出来的个别师资。甚至有家
长反映，承诺的是某某名校划片区域，
实际上根本兑现不了……

诸多前车之鉴告诉我们，如果因为
楼盘配套名校而决定买房，一定要事先
多考察，甚至可以先向教育主管部门进
行核实，以免买到“伪学区房”。

学区房，顾名思义，都是分布在名校
周边的房产，根据“就近入学”相关规定，
在义务教育阶段，凡片区内的适龄儿童皆
可免试就读。随着竞争的日益激烈，家长
为使孩子不输在教育的起跑线上，不惜花
费重金购置教育质量好的小学学区的房
产。另外，一些重点中学附近的房产也会
受到学生家长的青睐，在学校附近购买房
产居住，将有利于家长管理孩子的生活和
学习，孩子也可以提高学习的效率。

因此，在中国各大城市，但凡“学区
房”，房价均比其他地盘高得多，而家长
们往往也能够接受，他们其实还有一个

“私下”的打算，等孩子读完了中小学，
再将房子卖掉。他们深信，只要学校还
在，房价就不会跌下去，说不定还可以
大赚一笔。事实一再证明，买真正的

“学区房”不会赔、只有赚。
市场价格受供求关系影响，这直接

决定了“学区房”无论在中国的一线城
市还是二、三线城市都是引发人们关注

的“抢手货”。
从某种意义上讲，学区房是房地产

市场的衍生品，同样也是现行教育体制
下的一个独特的现象。

在北京等一线城市，“市重点”学区房
单价甚至半年涨1万，让很多业内人士咋
舌。在郑州，“名校傍身”的住宅产品都遭
到购房者的“疯抢”，价值稳步攀升。

中国教育科学研究院研究员认为，
教育资源不均衡化和家长追求名校的
跟风现象，导致了“学区房”的出现。

近年来，随着中原城镇化发展加
速、郑州城市框架不断外扩，外来人口
置业者激增，学区资源更显紧缺，使得
教育大盘的市场潜力愈发显现。

对精英购房者而言，对教育资源需
求更高，他们不仅要名校，教育配套还
要能实现国际化。对此，有专家坦言，
除了城市扩张、区域发展热点外，教育
地产在哪里出现，哪里就必将形成新的
置业热点。

削尖脑袋也要挤进名校的父母们

2被日益严峻的教育竞争格局催热的学区房

3 用东方智慧和国际视野
跟上孩子成长的脚步


