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百万资源支持

踏入时光隧道，回顾十年前苏
宁刚刚进驻郑州这片土地的景象：
2004 年 11 月，作为苏宁在河南的第
一家店，河南苏宁棉纺路店开业。
从 0 到 1，从没有到有，是一个质变
的过程，而棉纺店则代表了苏宁深
耕中原从零到一的坚定一步。

苏宁棉纺路旗舰店10周年即将
重装开业的消息传出后，数百家家电
厂商纷纷联系苏宁要求参加重装开
业活动，苏宁经过层层筛选，确定了
200多家市场主流品牌。今日全新开
业的棉纺路旗舰店在经营面积、经营
品类、出样产品、配件、体验专厅等方
面独占鳌头，棉纺路店经营面积超过
了 7000 平方米，带来的是更多产品
的出样，从彩电、音响、空调、冰箱、洗
衣机等大件儿电器到手机、电脑、数
码等潮流电子产品，再到锅具、榨汁
机等生活小家电，你都能找到。

品牌体验专区、主题产品体验
专区、功能体验区三大主题体验专
区的设立，让升级改造后的苏宁棉
纺路店除了提供一站式购物的便捷
之外，还扮演了家电潮流品鉴、生活
休闲商场的角色。

六大免费项目

苏宁棉纺路店重装开业之际，
为回报关心棉纺路店的市民，苏宁

将推出六大免费项目。
惠民免费项目一是从今天到11

月30日，顾客不花钱、不购物进店即
可享受免费测量空气质量、测水质；
项目二是购物就送免费洗车大礼包、
免费停车。从今天至 11 月 30 日，顾
客购物即送上汽集团旗下安吉好途
邦免费洗车大礼包一份；项目三是免
费洗衣。从今天至 11 月 30 日，来苏
宁棉纺路店不购物就可享受免费洗
衣服务。项目四是手机、数码、平板
电脑免费贴膜；项目五是免费送话
费，最高送2200元；项目六是凭发票
免费领取王老吉一瓶。

四大省钱绝招

除了六大免费项目，苏宁还将
送给消费者四大省钱绝招。

“四大省钱绝招仅在棉纺路店开
业时能用。”河南苏宁一位负责人特别
提醒说：“绝招一是满880送爱仕达锅
具两件套一套。购物满额就送电动自
行车一辆；绝招二是满500送爱仕达
锅具两件套一套；绝招三是套购满额
免单。开业期间购满9999元即可享
受免单一件 2000 元以内家电，满
19999元即可享受免单一件4000元以
内家电，最高免单8000元；绝招四是
刷光大银行卡送储值卡。开业期间，
刷光大银行卡购买门店所有商品满
1000元以上就送100元苏宁储值卡一
张；满3000元送300元苏宁储值卡。”

五星为全体员工带来感恩优惠
在2014年前10个月，五星的销

售业绩得到了大幅度的提升，而这
一切都离不开五星人创新求变所凝
聚的力量，因此，在 16 周年庆即将
到来之际，五星在本周提前开启员
工团购盛宴，为全体员工带来感恩
优惠。同时，五星还投入 500 万元
体检费用，将在 12 月里提前开展年
度员工体检工作。

员工是最不可复制的核心竞争
力，只有企业更好地服务于员工，才
能共赢未来。据悉，此次 16 周年
庆，所有家电将以罕见的内部折扣
价疯狂回馈。而此次 28~30 日举行
的彩电节团购，更以底价送重磅好
礼拉开序幕。购彩电商品满 1000
降100送100超市卡。另外，购彩电
满额送海尔全自动洗衣机、合资 32
英寸液晶电视、iPad5、iPhone6 等重
磅好礼。

五星业内首推“5天工作制”

每一个做企业的人都知道，员
工是一个企业的最大财富，能拥有
千千万万个勤劳努力的五星人，更
是五星的福祉。五星 CEO 周猛介
绍说，前期 200 万员工司庆福利券

发放后，在 12 月即将到来的司庆
月里，五星还将投入 500 万元为员
工提前启动体检计划，关注广大员
工的身体健康。而为了更好地服
务于员工，五星还挺身做出了多种
业内首创的尝试，例如在行业内首
次 实 行“ 双 休 ”，推 行“5 天 工 作
制”，打破了行业加班潜规则；推
行全员体检，成立员工健行、羽毛
球、登山、瑜伽等多样化俱乐部，
提高员工身心素质；组建员工互助
基金会，为有困难的员工提供资金
扶助。在端午、中秋、春节等传统
节点到来时，五星不仅会发节日奖
金，还会采购如：石榴、冬枣、水蜜
桃等时令水果和绿色有机副食品
等馈赠员工。

周猛介绍说，五星还通过每年开
展“五星大明星，天天大练兵”竞赛，
为综合工作能力优秀的一线员工提
供专业进修机会和免费出国游机会，
以此褒奖和激励进步员工。这些方
面都表现出了五星方方面面都为员
工着想的良苦用心，也正如五星自己
所说：只有带给员工更多的开心舒
适，让他们将这种心情转换为工作上
的动力，员工满意了，顾客也就满意
了。这样才是良性的循环。

五星16周年庆
700万感恩全体员工
16岁，对一个人来说是花朵般的年龄。而对于今年16岁的五星电器来
说也一样是如繁花盛开般的精彩一年。无论是BIG BLUE蓝色旗舰
店的华丽转型，还是经营利润实现30%以上的上涨，都为16岁生日礼
增添了不少闪光点。 郑州晚报记者 樊无敌

苏宁棉纺旗舰店
今天重装开业

如果说量的积累方可引发质的飞跃，那么郑州苏宁棉纺路旗舰店历经
10年巨变，其中不变的是与供应商伙伴的合作共赢；不变的是对消费者
的至真服务；10年间，郑州苏宁棉纺路旗舰店成就了在河南家电连锁行
业中无可撼动的地位。苏宁棉纺路旗舰店今天在重装后即将盛大开
业，随着开业的临近，家电厂家与消费者对开业信息也越来越关注，万
众期待苏宁电器棉纺路旗舰店的蝶变。 郑州晚报记者 樊无敌

今年以来，家电厂商进一步走入更残酷
的竞争局面，国美集团作为一家有着28
年零售经验的家电零售企业，通过对经
济形势以及行业发展的深刻判断，凭借
O2M全渠道战略创新、商业模式创新及
管理创新，从而实现了净利润从2013年
第一季度起连续七个季度同比增长的佳
绩。“从11月28日开始，国美集团将迎来
自己的28岁生日。”河南国美总经理张峰介
绍说：“在国美28周年生日庆活动中，国美将
打出‘一起来28’的口号。”那么，这个“一
起来28”，究竟有什么说法呢？

郑州晚报记者 樊无敌 文/图

28周年生日庆赠品为iphone6

国美生日庆
掀起“青春风暴”
访河南国美电器总经理张峰

■新闻1+1

曼哈顿店
一件电器9元钱

国美 28 周年生日庆
在持续升温，曼哈顿店又
即将开业。张峰说：“曼
哈顿店的双重优惠集中
了集团庆、空调价格战等
优惠政策，在11月28日~
30 日，购物就加送礼品，
存 50 元购物满 800 元加
送食用油一桶，存 100 元
购物满 1200 元加送加湿
器一台。”

“除了开业的自有优
惠外，曼哈顿店还执行国
美28周年庆的所有优惠
政策，如，购单品满 1299
元送加湿器，购单品满
8888元送32英寸液晶电
视，购单品满 2299 元送
吸尘机，套购满 18999 元
送 ipad mini。”张峰介绍
说，“除了双重优惠外，在
该店开业期间，只要市民
有足够的胆量，9 块钱就
能买电器！”

■总有话说

业绩漂亮 国美以“生日”名义回馈市民

今年以来，国美不断
优化的门店体验，为了继
续提升购物体验，在门店
改造上花了很多精力，首
先是 WIFI 环境。给消费
者提供良好的WIFI环境，
主要是两个作用：第一，
支持我们所有智能化终
端的演示，包括手机和平
板，也包括智能电视，在
店内实现智能实时上网；
第 二 核 心 功 能 ，开 通
WIFI，有利于顾客和我们
营业员随时上网比价，给
顾客提供一个店内非常
良好的比价环境。

来过国美的市民都
知道，国美有一条店内
规矩，就是所有促销一
线人员，见到顾客必须
要做到“三米三声”。“三
米”是指要与顾客保持
三 米 的 舒 服 距 离 ，“ 三
声”是指来有迎声，问有
答声，走有送声。张峰
说：“国美线下门店还设
有专门的‘需求服务呼
叫器’，只要消费者需要
帮助，国美的销售人员
便可以提供专业的、一

对一式的专业讲解。”
线上和线下比价后

价格优势，加上良好的服
务，使得国美在家电行业
整体不景气的环
境 下 取 得 了
良 好 的 销
售 业 绩 。
近日，国
美 前 三
季 度 业
绩 表 公
布，截止
到 2014
年 9 月 30
日 止 ，国
美 电 器 上
市公司部分
未经审计的前
三季度业绩，国
美电器上市公司部
分销售收入达 446.45 亿
元，同比上升 7.2%；净利
润为 10.18 亿元，大幅提
升 74.9%；整体业绩实现
连续 7 个季度增长。在
河南地区，国美也以河
南区域市场占有率成为
最受消费者认可的家电
连锁渠道。

青春风暴 周年庆保证线下价格优势

“今年以来河南国美
一直保持着持续发展的
态势：一方面，对国美门
店的产品进行了结构性
的调整，加大贴近市场的
产品；另一方面，提高团
队的经营力，深耕实体店
终端，继续战略布局；我
们一直跟随着集团的脚
步不断前进。”张峰介绍
说：“国美的产品不是某
一两款便宜，而是全品
类、全价格段、全规格段
的产品都便宜，所以国美
这么多年来一直得到中
原消费者的认可。”

“现在，国美在全国
的门店推动线上线下的
模式，鼓励消费者在店内
上网进行全网比价。”张
峰说，“国美将在 28 周年
庆期间开启年度最大让
利 活 动 ，今 天 到 12 月 1
日，国美泰隆店领衔全省
门店，继续欢迎各位进行
全城比价、全网比价，买

贵就赔 500 元，送装同步
一日三达。购物满 800 元
返 200 元，套购满额就送
iphone6，国 美 还 将 开 启
全场满 1000 返 200 全年
最大让利活动。与此同
时，国美还启动了‘国美
过生日，滴滴请打车’系
列活动，到店完成支付的
消费者，只需扫二维码即
可领取 28 元滴滴打车红
包，线上转发还有海量滴
滴打车红包可领取。”

28 周年庆之间，国美
19 款 特 供 商 品 劲 爆 出
击。其中，LG 全球首款
55 吋曲面 OLED 电视跌
破 2 万，索尼 48 英寸 LED
则将以 3999 低价敞量供
应，西门子大容量冰箱、
智能洗衣机也均以市场
最低价回馈消费者，更
有多款低价畅销手机如
联想笋尖（小苹果）、红
米手机及多款热销相机
掀起“青春风暴”。


