
近两年，在开发新产品之前，去永
威参观已经成为业内一致不二的选
择。“永威匠造博艺馆”已经接待了数以
万次的来客，当然也包括诸多最初犹豫
不决的购房者。

博艺馆中详细呈现了各种建筑结
构及建筑用材，包括屋顶、外墙、保温
层、地暖到强弱电箱、电缆电线、门窗、
门锁等，从各个细节方面向客户展示永
威的精细化品质，以 X 光极透视标准，
将建筑完整地呈献于来宾面前，让大家
更全面地了解永威的建筑工艺、建筑品
牌、智能人居。往往在实实在在地看到
房屋质量后，诸多最初犹豫不决的购房
者都成为永威的业主和追随者。

若到社区内走一走，会对精细化有
更立体的感知，座凳采用整石雕刻，打
造百年景观，坚固耐用不泛碱，连围固
大树也用整石雕刻；社区标识牌均采用
石材或者304 #不锈钢，保证耐久性，大
手笔投入，堪比皇家园林；永威园区里
还有许多经特殊工艺加工而成的石材，
如园区车行道路及停车场路侧石靠铺
装的一侧制作成斜边，弧形转弯处石材
使用大块仿形加工……

除了建筑本身，一个好的园林景观
能够从物质使用和精神享受等多个层
面满足居住者对居住生活的需求。作
为一个人的第二生活空间，园林景观带
给人的享受仅次于房子本身。永威深
知于此，自建占地约 30 万 m2 的永威自
有苗圃基地，生长着上千种珍稀植株，
香樟、广玉兰、朴树、百年银杏等，所有
植株经过苗圃培育再植入社区，业主入
住预享浓荫。

当然除了用材的苛求，在设计、施
工、物业以及整个团队的配合上，永威
都由已成体系的精细化标准把控着，最
终通过贯穿项目整个生命周期的精细
化战略，成就了主管营销的永威置业副
总经理王刚所说的“高溢价”。

在某二手房平台上，记者发现永威
产品的售价均高于同区域内产品，每平
方米甚至高出数千元。

比如，永威·翰林居本月的二手房
均价为每平方米 21000 元左右，而区域
内的多家知名品牌大盘均价则为每平
方米17000元左右；永威·东棠本月均价
约为每平方米 15900 元，同区域内产品
多为约每平方米12000元。

正在热售的永威·迎宾府，同样秉
承永威一贯的精细化匠造工艺，采用永
威顶级系列建材和宾礼文化主题园林，
更有永威自有苗圃基地苗木全冠移植，
让前文所述李超这样的多次置业者青睐
的还有堪称稀缺的完美户型，完全站在
客户需求的角度进行空间设计和梳理。

如此这般的强劲综合实力让其在大
北区发展如火如荼的现在依然能够从众
多楼盘中脱颖而出。而在西区，保利永
威·西溪花园同样受到购房者的青睐。

毫无疑问，高溢价、精细化、快周转
的永威势必要迎来全新的爆发，而关于
永威精细化的样本分析也已成为中原
房企的焦点话题。“永威是置业者的最
后一站、最终选择”也得到中原购房者
及业内人士的高度认可。
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当产品差异化最终不能承载购房者对生活的高标准要求时，多数购房者开始了二次置业、三次置业……他们疲
惫不堪且“消耗”了大量的社会资源。
人们不禁思考，在房价稳步上升、换房成本趋高的当下，有没有能让置业者完成“选一次，用一生”的终极产品。
郑州晚报记者 王亚平

随着置业和换房成本的增加，近
年来，终极置业成为许多买房人关注
的问题。

所谓“终极置业”，直接挑战的是
住宅梯级消费理论，它满足了购房者
重视住宅环境、追捧高水平物业、认
可高性价比项目、向往高品质生活的
心理。

“其实，越来越多的人倾向于选择
一步到位的楼盘，但现实中很多房企
存在急功近利的心态，只有那些具备
在建材上追求一流品质，设计上具备
超前性的物业才能真正帮助大家实现
终极置业需求。”有专家这样表示。

生活空间的舒适与长久的宜居
感永远都是评价、衡量一所房子最重
要的标准，这需要建筑与整个社区的
规划设计更强调细节与创新。

“由于目前房地产业同质化现象
比较突出，从建筑、空间、工程、销售、
售后服务都需要进一步创新才能满
足‘选一次，用一生’的标准。而对
于我们居住者来说，也希望开发商在
设计建造时更多地使用具有科技含
量的技术和人性化的社区规划，以达
到长久居住舒适的感受。”事业有
成，已经购买了第三套房子的某企业
高层李超，向记者如此阐述自己的置

业观点。
在同区域看了多家楼盘后，有如

此苛刻标准的李超将人生的第三套房
子选定于永威·迎宾府，“如果早一些
了解过永威产品，我会少费很多周折，
它对整个项目的高品质追求让我毫无
疑虑，相信这就是我的终极之所了。”

不止他，记者了解到，永威·迎宾
府自入市以来，老客户及老带新到售
楼部看房入会的占总意向客户的五
成以上。如此之高的客户忠诚度和
市场认可度也让永威置业这样一个
成立了仅9年的企业成为中原房地产
市场谜一样的存在。

永威出品成为追求品质者的终极之所

用材“超标准”是缔造百年建筑的基石

之所以能在激流涌动的市场上争
得自己的一席之地，永威从成立之初
就确立了精细化战略。如果你参观过
永威产品，或者对永威建造每一个社
区的流程有过简单的了解，就会真正
领悟何为“你学不会的精细化”。

电影中出现的高科技指纹密码
锁，就在永威产品中。密码锁通过指
纹识别，是利用人体生物特征指纹来
进行身份安全识别，具有不可替代
性、不可复制和特殊要求的新一代门
禁系统。单是一个锁的价格，4000 多
元的售价，是其他社区整套门价格的
5~6 倍。

对于近期市场热议的住宅防盗
门，永威则采用万嘉欧式钢木复合门，
其表面为实木面板，内夹钢芯设计，坚
而弥美，防盗防火。该品牌为永威置
业长期合作伙伴，此种钢木复合门多
在高端别墅项目中出现。

值得一提的是，为了确保业主真
正享受到居住安全，永威旗下门窗生
产基地致力于高档隔热断桥门窗、铝
合复合门窗加工，集生产、加工、安装
服务于一体，所有产品全部为永威地
产项目自用，以高于普通门窗 3 倍的
成本，呵护业主居住安全。

正如永威置业常务副总经理李红
建所说，“优质的工程是‘精细化’的基
础，建筑更是良心工程，我们项目的用
材普遍高于国家标准。如果你真正地
深入了解过永威工程，你会知道，永威
品质值得信赖。”

关于用材的超标准，永威置业总
经理姜永刚给记者举了这样一个例

子，“在西安 5A 甲级超高层办公项目
永威·时代中心的幕墙选择上，有单元
式和框架式两种，虽然表面上几乎看
不出区别，但二者的成本相差近 3000
万元。在向董事长请示时，董事长二
话不说，毅然选择了更优一筹的单元
式。在永威，品质为先，一切问题遇到
精细化，都要让路。”

舒适的居住感受
产品“高溢价”成价值坐标

“永威是置业者的最后一站、最终选择”得到中原购房者及业内人士的高度认可。图为永威社区实景


