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先进而务实的经营方针
已经运用于郑州、濮阳等“在
水一方”的全国店面中，并取
得了巨大成功。

据了解，“在水一方”于
2002 年进驻郑州，一直秉承

“在水一方，一方净土”的经营

理念，引领河南高端洗浴行
业。自2010年开始，“在水一
方”在郑州率先推出躺式采耳
保健项目，备受好评。“我们将
这一项目命名为‘耳聪采耳’，
就是希望用专业的采耳技术
结合按摩刺激使顾客感到耳

聪目明。”相关负责人表示，
“其实，真正让在水一方‘耳聪
采耳’项目广受好评的是‘耳
道’，就是以耳保健为核心的
养生之道。

”“在水一方”全国加盟
热线：400-006-2868

我国消费者食品安全
意识的提升和消费能力的
提高，将“倒逼”我国食品安
全体系建设上层次、加速
度。这是近日家乐福中国
食品安全基金会在北京召
开的食品安全对话会上，
与会人士的一致看法。北
大法制发展研究院高级研
究员刘兆彬就提出，法制
建设是食品安全体系建设
的基石，而消费者不断提
升的食品安全意识和消费
水 平 是 我 国 食 品 安 全 的

“动力建设”。这一理念将
为涉及食品安全的法律关
系调整和消费者权益的维
护提供“快车道”。

在我国首个“宪法日”

到来之际，食品
安全法制建设
理所当然地成为对话
会的重点。与会专家学
者表示，“营养和健康”
或许会成为今后 10 年中国
食品安全的关键词之一。
中国的消费者已不知不觉
地完成了从“防御地沟油”
到“追求橄榄油”的转变。
根据统计，家乐福中国食品
安全基金会在过去 10 年中
进行了大量的食品安全推
广普及活动，绝大部分是与
营养健康相关联的。据了
解，家乐福中国食品安全基
金会成立于2004年，是旨在
推动中国食品安全事业的
公益性组织。 王一品

从 今 天 起 ，只 要 市 民
登 陆 asus 华 硕 官 方 旗 舰
店，即可畅想赚积分抵现
金，领取 20、50、100 元优惠
券等豪礼。同时，消费者
无需购物，微博分享并@天
猫华硕官方旗舰店，还有
机 会 赢 取 华 硕 ZenFone 手
机一部。

“双十一”的硝烟尚未
平息，各大电商年末大促

“双十二”热潮又起。作为
平板产品的优秀代表，华硕
MeMO Pad 8 ME581C 也加

入到此次抢购热潮中，原价
1699 元，“双十二”京东商城
直 降 100 元 ，现 价 仅 1599
元。参加本次活动的华硕
F555LD 还贴心配备了背装
式无缝分岛键盘，黄金比例
分配的键盘布局设计，也极
大减轻了长久使用造成的
指尖疲惫，即使长久使用也
不会产生手腕酸痛之感，而
且活动期间，原价 4299 元
的 华 硕 F555LD 超 值 仅 售
3749 元。
郑州晚报记者 樊无敌
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华硕携手天猫“惠”战“双12”

目前，洗浴行业整体出现经营同质化严重问题，洗浴中心大多成了只提供“洗浴、搓
澡、足疗、保健、客房、棋牌”等大众化服务的中低端消费场所。不能给加盟商带来实
质收益，也无法给消费者留下深刻印象。早在两年前的一次技术创新大会上，“在水

一方”的经营者就意识到这个问题，制定出具有前瞻性的经营模式，确保企业实现
高利润。郑州晚报记者 王一品

同比增幅71%
“在水一方”
缔造高利润经营神话

要 想 获 得
核心竞争优势，

获得高附加值的收
益，就必须突破瓶颈，

与众不同。
“在水一方”品牌运

营中心率先发力，针对终端
连锁店面制定科学的经营
方案。先是成立专业选址

评估小组，凭借其专业知
识，根据自身品牌市场定位
优选商圈，系统评估品牌效
益与经济效益。

其次，公司重新定位以
“耳聪采耳”为特色技术的
专业按摩洗浴，通过差异化
的产品和服务以获得竞争
优势。然后，编制在水一方

360°店面运营管理手册，保
证店面年度销售达到预期
收益。

实践证明，2014 年 1 月
到6月耳聪特色项目销售同
比增幅 71%，利润同比增幅
6%，在竞争激烈的中原市场
取得了优异成绩，缔造了高
利润的经营神话。

”

耳聪采耳备受好评

针对所有连锁店制定科学经营方案


