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2014 年对于郑州
电动车行业来说是
不平凡的一年。无
论是配套商、生产商
还是经销商，甚至是
相关行业如物流等，
提起 2014 年电动
车整个行业的关键
词，都会是“萧条”、
“不景气”等消极词
语。那么，电动车行
业究竟有哪些“痛并
忍耐”的事件？
郑州晚报记者
张国庆 文/图

买皮草，你还想花冤枉钱？
市场价十几万甚至几十万的貂皮大衣，如今只要
来郑州国际皮草博览会价格低到你尖叫，低到你
不敢想象；市场价数千元的皮衣，在这只需一半的
价钱就能够买到……
郑州国际皮草博览会的消息发布以来，数百名
市民打爆活动热线：400-8708-689咨询。还
有很多市民，直接去了郑州国际皮草博览会一
探究竟。
一直以来，皮草都是奢侈品的象征，其价格令许
多普通人望而兴叹。本次郑州电视台主办“郑州
国际皮草博览会”破天荒地抛出了质优价廉的橄
榄枝，吸引了众多市民的关注的目光。无论是年
轻时尚的MM，还是成熟知性的白领，都无一例
外地想借此良机一圆自己的皮草梦想。 张国庆

现在来会展中心
抢购皮草
省钱就是干脆！
工厂直供，市场价数千元的皮衣
在这只需一半的价钱就能够买到

综观 2014 年郑州的电动车市场，似
乎和国内大市场保持一致，也不甚乐观，
不少品牌电动车的经销商表示，自 2013
年冬天开始，电动车的市场就一直冷清，
2014 年春季过后，有些回暖的迹象，但依
然不容乐观。

随着航海路电动车航母城等主力市
场外迁，原有的电动车市场大集聚的格
局被打破，目前分散在郑州市区有大小
电动车市场 20 多家，消费者购车群体也
被迫分流，使原本七、八月的电动车行
业旺季出现了“旺季不旺”的现状，十一
过后，就渐渐进入冬眠期了。在郑州电
动车行业面临重新“洗牌”的时刻，各大电
动车市场也在展开各种营销活动，抢占更
多的市场份额。

据了解，有电动车经销商甚至开始两手

准备，一手在艰难的支撑，另一手谋划转行。
电动自行车市场的饱和，相关部门对电动自
行车的严加管控，电动自行车新国标迟迟不
出台，电动自行车发展遇到了阶段性的瓶颈，
这些因素的层层叠加对市场产生了一定
的影响。

在电动车产销量整体下滑之时，记者
在采访中还发现了一件令人惊奇的现象
——行业内排名前十名的品牌，包括台
铃、爱玛、雅迪、龙聚等品牌电动车的销量
竟然出现了幅度不等的增长。对此，作为
郑州本土品牌之一的龙聚电动车相关负
责人告诉记者，名牌电动车的逆势小幅度
增长，表现出当前市场的不平衡，强得越
强，弱得越弱，这种现象被称为电动车行
业内的“马太效应”，业内则戏称此现象为

“几家欢乐多家愁”。

2014年是电动车经销商日子不好过的
一年。明年电动车生意怎么做？许多的经
销商苦眉愁脸，更多的厂家却一筹莫展。
开新店，大把大把的投钱，能否获得回报，
老板心里没有底；再去开辟农村新天地，现
在看来已经不切合实际，因为农村人口趋
于减小，许多年轻的一代宁可背井离乡，也
要往大城市里奔。业内人士分析，电动车
市场重心在城市，而且 70%以上的市场还
是在城市。

如今处在互联网时代，电子商务迅猛
发展，电商渠道迅速做大，“双十一”、“双十
二”动辄几十亿、几百亿的销售额更是令不
少企业、经销商瞠目结舌，于是群起效仿，
电动车行业也不例外。有资深人士分析，
电动车行业也要学会多元化营销手段提升
品牌影响力，互联网技术的快速发展，完全
颠覆了过去几十年制造业营销模式，对于
电动车行业而言，电商之路才刚刚起步，但
是电商之路势必会成长为电动车未来销售
中一支不可或缺的力量。

明年日子不好过
经销商怎么办？

“价格战”不抵“价值战”科技创新接地气

由于市场的冷淡，越来越多的经销商
由当初的价格战开始转移到“价值战”，通
过提高单车利润，来弥补销量的不足。因
此，很多电动车品牌都在产品的科技创新
上下足了功夫。

作为本地品牌的龙聚电动车则采用
了独家专利技术——离磁变频等六项新

技术的配置，不仅在性
能上更具竞争力，

外 观 上 更 融 入
流行时尚的

元 素 ，好
看又
好用

的车型自然深受消费者青睐。
爱玛的mini家族系列产品搭载其“黄

金搭档”EM爱玛智能电机控制系统，敲开
行业品类营销的大门。

雅迪新骑士系列车型今年全部配置
了EBS电磁刹车辅助系统，有效解决普通
刹车存在的车体抖动，瞬间抱死、刹皮易
磨损状况。

今年是行业转变的关键一年，也是电
动车市场需求变革凸显的一年。“各大电
动车厂商、卖场应当根据着力整合资源，
从品牌提升、产品升级、营销升级、服务升
级和卖场升级等5个方面打造市场差异化
产品，只能顺应政府及市场的导向变化，
求同存异。”河南省电动车行业商会副会
长施积兰告诉记者。

龙聚电动车相关负责人表示，未来的
电动车市场销售重点，以存量更新为主。
让存量消费出现像以前的自行车一样1人
拥有 1 辆或更多，整车企业应该将电动车
由纯代步向娱乐、休闲、深度旅游、健身等
多功能方面延伸，并在电动车的文化上下
功夫，使电动车更具文化、艺术、人文、科
技、工艺的内涵。

市场不乐观“马太效应”凸显

皮草裸奔
做梦也没想到能这么省钱

很多市民面对比市场价省钱85%的优惠价格，表示
“做梦都没想到”。

家住郑东区的陈女士今年想为自己选购一件皮
草大衣，但在商场一看，看上眼的都要好几万元一件，
这让她有点吃不消。据她了解，同事们一般都是花几
千元网上购买，可陈女士在淘宝上按照宝贝搜索皮
草，跳出来的相关店铺就有5万多家。

陈女士迟迟没敢出手。“这下可好了，以前顶
多能买件羊绒大衣的钱现在竟然能买到皮草，实
在太划算了，而且质量也靠谱。”陈女士激动地在
电话里说。

92 后的小伍来电问：“一两千就能买皮衣是真
的吗？”原来他专门跑到其他地方看过，小羊皮皮衣
一般都在 4000 元上下打转。在得到工作人员肯定
的答复后，小伍高兴地说：“太棒了，我叫小伙伴们
都来‘抢’一件。”“海宁皮草确实名气很大，但卖价
也确实不便宜，前段时间还专门到专卖店做过比
对，咱们的价位这么便宜呀！在专柜要卖四五千的
男士皮衣，这里才卖 2000 多元！并且皮草销售的
质量也没得说，听说郑州国际皮草博览会皮草工作
人员还会帮我们一一介绍选购皮草的细节和讲究，
让我们买得很放心！”市民王先生告诉笔者。

据悉，这次推出的超实惠价格的皮草的确吸引了
许多市民。过去没有钱，现在经济条件允许了，遇上价
格又不高，大家都想赶紧抓住机会圆自己的“皮草梦”。

权威媒体主办
为你把关,帮你省钱

“夏穿衣，冬着皮”，在四季分明的地区，人们往往
夏不耐热，冬又怕寒。所以，对于像中原地区这样气候
的人们来说，冬天穿上皮草，不仅女显雍容、男露帅气，
处处彰显精、气、神，而且保暖御寒，一衣去冬！

郑州国际皮草博览会汇聚了十几家畅销品牌，
根据 2015 服饰流行趋势特别设计了近千款风尚新
款，数千件男女皮衣、皮夹克、皮风衣、皮西装、皮夹
貂、尼克服、獭兔皮草、水貂裘皮大衣、水貂短款、皮
裙皮裤等皮草服饰,总有一款适合您。

性价比最高的“只买对的，不选贵的。”消费者韩
先生说出了心声。一件皮衣可以穿 N 年，款式还不
OUT。工厂直销，没有中间环节，挤干价格水分。一
件皮西装只卖2000多元，真真正正的实惠。

自己穿着舒服、别人看着羡慕 皮衣“男人武
装”，皮草“女人致爱”。有钱没钱，买件皮衣皮草犒
劳自己。绝对出人头地，众人视线焦点！本次活动
是由郑州电视台主办，郑州国际皮草博览会的跨年
度感恩钜惠，再次让利广大消费者。
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又到年末岁初，双节临近，日常
生活中，咱老百姓天天要与各种商家
打交道。遇见质量好、信誉好的商品
厂家自然不错，而一旦在消费过程中
碰到无良商家，各种苦恼就会接踵而
至。有的产品质量不能保证，有的售
后服务态度恶劣。如果您在购买或
使用电动车及小家电的过程中，发现
商家有夸大宣传、隐瞒事实、零部件
以次充好、保修期缩水等以上问题,都
可以拨打 13598005777 告诉我们。
我们将对投诉率较多的热点问题进
行集中报道。

您的喜乐，我们一起分享，您的
权益，我们将为您维护。

购买电动车及小家电
遇到麻烦怎么办
晚报记者来帮忙
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