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千亿信用盛宴将开“三马”不吃独食
不排除与第三方共享与合作

平安征信
不排除与银行合作

金控集团平安保险集团旗下的深圳前海
征信中心股份有限公司(简称为“深圳前海征
信”)，耕耘运营已长达一年。据深圳工商局信
息显示，深圳前海征信成立于 2013 年 8 月 8
日，其许可经营项目为“企业信用信息的采集、
整理、保存、加工、咨询；计算机软件及网络技
术培训”。

去年6月17日，深圳前海征信最新一次人
员变动中，引人关注的是，平安征信的董事中
出现 Gregory Dean Gibb(中文名计葵生，董事
长兼 CEO)的名字。早在去年 12 月中下旬，记
者从上海互联网金融业界人士处获悉，平安集
团旗下陆金所已对信用评级系统建设一年多，
希望打造信用评级团队，并最终通过对信用数
据的分析调研，进而规范其 Lufax(P2P 平台)和
Lfex(金融资产交易服务平台)的有关业务。

据业内分析，由于央行对“数据来源于第
三方，使用于第三方”等要求，最近平安集团通
过其他子公司在前海重新打造一家征信公
司。而对于已建设一年多的陆金所信用评级
团队会否迁移至深圳前海征信的问题，截至昨
日发稿前，陆金所官方对此并未进行回复。

业界有担心同行或因竞争关系，不愿意与
平安集团的征信业务进行合作。平安集团昨
日对记者表示，深圳前海征信定位为一家专业
化、独立的第三方征信机构，未来将面向广大
个人和机构提供信用信息服务，其中不排除与
银行、保险、信托等公司合作的可能。征信公
司与平安旗下各业务之间有着清晰明确的防
火墙，征信公司将严格按照相关的法律法规和
监管的规定来展开业务。

平安集团有关人士还对记者表示，深圳前
海征信在技术上拥有三重优势，确保其征信计
算方式处于国际领先水平。其中包括引入大
数据等互联网新兴的计算方式。目前深圳前
海征信正在紧锣密鼓筹备中。

■观察 个人信息所有权需早界定
当前，社会信息泄露问题泛滥。现在，央

行对个人征信市场开闸，让征信行业欢庆不已
的时候，也有很多人开始担忧：征信行业的快
速发展，是否会导致个人信息的大规模泄露？

面对这一问题，鹏元征信有限公司高级副
总裁熊晓红接受记者采访时表示，央行出台的

《征信管理条例》对信息安全问题非常重视。
她说，按照央行规定，社会征信机构必须达到
国家信息安全 2 级及以上才能开展征信服
务。目前，该公司达到3级，这和多数金融机
构以及政府机构的信息安全等级相同。

熊晓红还表示，为了防止侵犯隐私，按照
规定，所有征信查询都需要得到被查询人的书
面授权同意。

中央财经大学中国银行业研究中心主任
郭田勇则提出，随着现在个人信息的生产者越
来越多，个人信息的所有权问题迫切需要提上
立法日程。“通话、消费记录、网络痕迹，这些信
息究竟属于谁，需要尽快厘清。”郭田勇说道。
尤其是在商业化用途中，个人信息所有权的问
题更加突出。他提出，随着民间资本进入征信
行业，资本逐利性对个人信息泄露带来很大威
胁。监管机构需要确定行业
性规范，防止征信行业竞争盲
目和无序给个人带来的巨大
伤害。南都供稿

随着央行要求8家机构为个人征信服务工作做准备，千亿信用市
场被迅速搅热。此次8家机构背景的多元化引发了外界较大的
关注。其中，既有鹏元、中诚信等老牌征信公司，也有手握大数据
的阿里、腾讯。值得注意的是，“三马”再次同台，平安集团的深圳
前海征信中心亦在名单之列。
征信资深业内人士接受记者采访时表示，央行此次公布的8家试
点名单，在个人征信上每家企业的优势和劣势都不一样，针对的
市场也不同。未来哪一家机构征信数据更加具有意义，需要经过
市场的检验。目前，各家公司正在紧锣密鼓筹备中，“三马”纷纷
表示，不排除与第三方共享与合作。

阿里芝麻信用
将与第三方合作采集数据

阿里旗下的征信公司以芝麻信用管理有
限公司亮相。蚂蚁金服相关人士在接受记者
采访时表示，芝麻信用与余额宝、招财宝一样
将会成为蚂蚁支付旗下一个子品牌，为其他板
块提供支撑。

蚂蚁金服首席信用数据科学家俞吴杰表
示：“互联网发展给个人征信行业带来了跳跃式
的发展。随着互联网的发展，人的行为变成24
小时可记录。因此跟传统征信业的数据相比，
互联网征信的数据涉及范围更广，种类更多。”

蚂蚁金服介绍，芝麻信用有着非常广泛的
信用数据来源，日数据处理量在30PB以上，相
当于 5000 个国家图书馆的数据总量，其中包
含了用户网购、还款、转账以及个人信息等各
方面数据。再加上蚂蚁金服多年以来积累的
数据处理能力，为其从事征信业务打下了非常
好的基础。不过，蚂蚁金服相关人士在接受记
者采访时亦再三强调，芝麻信用将是一个独立
运作的公司。

据悉，蚂蚁金服的独立性将体现在数据来
源以及运用上。据上述蚂蚁金服人士介绍，数
据上，除了抓取阿里生态圈内的数据外，还将
通过购买或者合作等方式采集外部数据，其中
或将包括政府机构数据以及金融机构数据
等。而在运用上，除了服务阿里的金融业务
外，亦对其他机构或者个人开放。

事实上，阿里进行征信探索已经有了一定
的基础，其通过电商以及支付宝沉淀的交易数
据已经开始反哺蚂蚁金服。其中最典型的有
蚂蚁微贷业务，根据用户在平台上的数据给予
其授信，用户申请贷款时无需担保和抵押。

腾讯征信
将对腾讯以外公开

除了芝麻信用，同样握有大量大数据的腾
讯征信业务的主体为“腾讯征信有限公司”。
据悉，腾讯征信业务主要由财付通相关团队承
接。腾讯相关人士昨日对记者表示，腾讯财付
通团队两年多前就开始推进征信业务。

对于布局征信业务，财付通相关人士告诉
记者，互联网金融在过去一两年得到飞速发
展，在业务发展的背后，迫切需要个人征信体
系作为支撑。

据悉，大量的数据无疑是腾讯开展征信业
务天生优势。对于平台运用，财付通上述人士
亦表示，腾讯的征信数据除了将用于服务包括
微众银行在内的腾讯内部体系，帮用户建立个
人信用，腾讯征信也将为相关金融机构或金融
业务的风险控制提供有意义的参考。

财付通相关人士在采访时透露，目前已经
有多家P2P、银行和保险公司等表达了强烈的
意向，希望接入腾讯的个人征信服务。

在业内看来，无论是阿里还是腾讯，布局
征信业务主要优势在于手上握有的大数据。
北京一位征信资深人士在接受记者采访时表
示，这显示了此次央行试点的探索意义。而这
是上述企业的优势，也是局限之处。“征信需要
更多的维度。”他认为，尽管阿里和腾讯手握大
量数据，但是所形成的个人征信图谱仍将存在
数据偏向某一领域的问题。他认为，可能上述
8 家征信公司将在细分领域和应用场景形成
自己的专业征信体系。“哪种征信评分体系更

好，关键取决于市场
的检验。”


