
“面对行业内空调产品均价上涨
的论点，永乐将发挥整合上下游产业
资源的优势，加强与厂商深入合作，
从渠道整合、产品结构调整、促销资
源优化等多方面举措，抑制空调价格
上涨，减轻消费者购买压力。”

针对本次格力空调发起的“万人空
巷抢格力”活动，陈政介绍说，格力和永
乐已经合作很多年了，本次空调销售大
战除了价格优势外，与送货、安装及时
也是分不开的。现在永乐已经做好了
准备，就等着为市民好好服务了。

每年3月都是空调旺季启动的节
点，河南永乐首先拉开空调大促的序
幕。据了解，在本次空调大战中，永乐
与各大品牌洽谈采购大单，永乐还单
独划拨了千万元促销资源用于价格直
降、赠品等让利。据透露，活动期间，
空调平均降幅达 20%，部分节能变频
空调降幅高达30%。陈政说：“厂商都
是不赚钱来抢市场。”

在永乐本次促销活动中最引人注

目的是格力空调。“此次万人空巷抢格
力活动是格力电器经过1年酝酿的大
事儿，我们更是拿出了足够的诚意，我
们今年拿出来的机型都是在河南销量
超过10万台的畅销机型。”河南格力电
器销售有限公司副总经理付耀东说：

“降价幅度也是近几年最大的，降价最
高超过 5000 元，其中大 1 匹冷暖变频
空调永乐首发促销价 2598 元，大 3 匹
冷暖柜机永乐首发促销价5999元。”
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3月17日，永乐和格力空调在永乐花园路店联
合召开新闻发布会。在发布会上，刚刚接任河
南永乐生活电器总经理的陈政说：“周末（3月
20日到22日）‘万人空巷抢空调’启动，上周末
‘黑色星期五’3天永乐销售额达到了1.2亿元，
而本周和格力的强强联合，将为中原消费者再
次奉送饕餮盛宴！”
郑州晚报记者 樊无敌

永乐首发格力爆款
周末开启万人空巷抢空调

永乐联手格力，就等你来抢
为搞好本次万人空巷

抢空调活动，五星在定制时
段内确保商品的到达，将送
达 时 间 精 确 到 两 小 时 之
内。即便出现不可抗因素，
五星也会提前与顾客取得
联系，不让顾客无谓等待。

“本次五星电器物流将
免费送货范围扩至更宽更广，

荥阳、登封、新郑、上街、新密、
中牟等郑州所属县市顾客在
五星电器卖场购物均免费配
送，且过路过桥费完全不再额
外收取，完全由五星单独承
担。漯河、焦作区域保证两日
内送达。”杨宇鹏介绍说，家电
顾问服务是五星电器独特企
业价值观的具体体现，专业的

家电组合，适用的套餐建议，
优惠的价格空间，全程贴心的
服务，专业、无偏见式的品牌
导购是五星电器家电顾问的
工作核心。顾客来卖场购买
家电时，家电顾问将全程陪
同，进行一对一的服务，为顾
客购买产品的售前、售中以及
售后提供一站式服务。

3月18日下午，在河南五星亚细亚店接连召开了格力、美的两场空调促销发
布会。河南五星业务副总经理杨宇鹏介绍说：“万人空巷抢格力活动中，格力
大1P豪华变频空调每台为1598元，大2P变频空调为每台4699元，而美
的更是推出预存100最高抵300元的活动。”郑州晚报记者 樊无敌

从2010年3月份开始的
万人空巷抢格力开始，到今
年已经是第6次举办这样的
活动了。前5次万人空巷抢
格力活动都非常成功，在河
南人民心里已经烙下深刻的
印象，3月份买空调是一年中
最实惠的时刻。杨宇鹏介绍
说：“截至3月18日五星购买
认筹已突破4000台。”

凡是在 3 月 20 日至 23
日活动期间购空调加送空

调服务金卡，享受五星的独
家活动。杨宇鹏说，活动一
是百万超市券疯狂送；活动
二是刷银联卡返现独家；三
是购空调加送超值现金卡；
活动四是免费送空调支架；
活动五是免费充氟。活动
期间，顾客在五星电器购买
空调，凭发票及空调服务金
卡，可享受一年内（以发票
购机时间为准）免费充氟一
次；活动六是活动期间，顾

客在五星购买空调，凭发票
及空调服务金卡可享受一
年内（以发票购机时间为
准）免费移机一次；活动七
是顾客在五星电器购买空
调，凭发票获得空调服务金
卡；活动八是活动期间，顾
客在五星电器购买空调，凭
发票及空调服务金卡可享
受一年内（以发票购机时间
为准）空调免费上门故障检
测一次（限郑州市区）。

来五星抢空调独家八大特惠

家电顾问为市民提供服务保障


