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“宇宙行”撞入互联网
工行因为网点、规模和盈利全球最大而被业内

戏称为“宇宙第一大行”。但庞大的“宇宙行”转型
起来可一点也不含糊。此次，工行对发布会空前重
视，董事长姜建清亲自“站台”，行长易会满现场脱
口秀，同时还邀请了万科总裁郁亮作为客户代表。

据了解，工商银行此次发布的“融e行e-ICBC”
互联网金融品牌主要包括“融 e购”电商平台、“融 e
联”即时通讯平台和“融 e行”直销银行平台三大平
台，以及支付、融资和投资理财三大产品线上的“工
银e支付”、“逸贷”、“网贷通”、“工银e投资”、“工银
e 缴费”等一系列互联网金融产品，以及“支付+融
资”、“线上+线下”和“渠道+实时”等多场景应用。

未来，工商银行将利于自身技术和平台，帮助
广大企业实现“互联网+”，与各类企业平台实现互
联互通。

电子银行业务占87%
作为一家在境内拥有 1.7 万家网点、规模和盈

利全球最大的银行，工行此次高调提出实施互联网
金融战略，个中原因引起各方关注。

对此，姜建清表示，也许在一些人眼中银行被
贴上了传统行业的标签，但实际上银行向来是创新
最活跃的领域。工行2000年就建立了以网上银行
为主体的电子银行体系，目前工行已是最大的互联
网银行，电子银行用户达 4.65 亿户，其中网上银行
客户1.93亿，以互联网业务为主的电子银行业务占
全行业务比重的87%。

姜建清在发布会上表示，随着国家促进互联网
金融发展战略的实施，以及相关政策和监管法规框
架的日臻完善，互联网金融发展将更加规范健康，
并成为我国经济最具增长潜力和活力的重要领域。

金融产品融合线下消费
工商银行发展互联网金融有何优势？能给客

户带来哪些更好的体验？
姜建清说，工商银行互联网金融选择的是一条

互联网与金融相互融合发展的路径，这也使得工行
互联网金融具有突出的信用特征，即使在建设跨界
经营的融 e购电商平台中，也对商户有着较高的准
入门槛，对商品有严格的质量要求，对用户体验有
持续的动态监测，包括对商户不良行为实行“零容
忍”，及时清退不诚信商户等。

工行在大数据挖掘应用上具有得天独厚的优
势和巨大潜力，工行依托商品流、资金流、信息流

“三流合一”打造的经营新模式，将使改善服务和风
险管理有无限可能。据悉，工行数据平台目前存储
数据量超过 1300 万 GB，所积累的数据规模大、历
史长且是真实的交易记录。

值得一提的是，工行目前正在打造一个覆盖
衣、食、住、用、行的“工银 e生活”线下店商圈，线上
通过为合作商户搭建“前台界面”，向客户推送本区
域特惠商户和优惠信息，线下通过网点对合作商户
提供全方位金融服务，形成客户、商户和银行互动
开放的互联网生态系统，既“为商户带来客户、为客
户带来实惠”，也将工商银行互联网金融产品更深
度地融入线下消费场景中。

工商银行发布
互联网金融品牌“e-ICBC”

“宇宙行”高调进军
互联网金融

站在“互联网+”的风口，传统银行也开始跳舞了。3月23日，工
商银行发布互联网金融品牌“e-ICBC”一批主要产品，成为国内
首家发布互联网金融品牌的商业银行，这也标志着中国最大的商
业银行已经全面加快互联网金融战略的实施。
郑州晚报记者 倪子 通讯员 李欣


