
4月15日，2015首届亚洲教育年会暨第十一届中国教育培训行业发
展年会、中国教育培训联盟十周年庆典，将在郑州会展中心隆重召
开。据悉，届时预计将有来自亚洲及国内的近6000名教育同仁参
加，上百个优质教育项目展出，可谓盛况空前。
当下，受国家宏观经济调整影响，传统热门行业出现低迷，而教育培
训行业以其增长性和低风险，受到传统产业资本的青睐，成为新的投
资点。同时，借助移动互联技术，热钱与IT巨人们也毫不犹豫地冲进
教育培训行业跑马圈地，从“高空”对教育培训业进行抢夺。
中国教育培训业，目前已经演变为业内与业外、线上与线下，全国品
牌与地方品牌，大品牌与中小机构之间的竞争与合作“新常态”。与
此同时，“房租、人力、招生、管理”四大成本持续上升，生源量下降，
也是摆在各机构面前的不争事实。种种背景下，业内人士该何去何
从？而谁，能为大家答疑解惑？据大会官方透露，在此次年会上，原
联合国教科文组织课程规划署长马克·贝磊(Mark Bray)，被人们
誉为“北陈南胡”的教培训业豫军龙虎陈向东、胡国志，幼教业代表
人物归向荣，托管业85后少帅岑少栋，台湾英语培训业代表人物刘
毅，本土K12线下教育领军人物、中国教育培训联盟主席、河南育汇
教育集团董事长牛新哲等均将出席大会并进行专题讲座，为大家答
疑解惑。 郑州晚报记者 闫明 唐善普

本报驻会新闻中心从大会官方获悉，日前报名人数已经
突破1000人，受场地限制，部分会场名额已经不多。
为让更多河南同仁从这场“开在家门口”的大会中受益，
会务筹备组特别提醒，省内的培训机构同仁要抓紧时间
报名，报名优惠期截止4月1日。
详情可登录大会官网www.cetu.net.cn
或致电400-010-5668 186-0381-7908

2014年8月，作为本土培训机构的
先锋，睿源教育、独树教育、仁华数学
率先打响了河南教育培训行业区域整
合的第一枪。

据出任集团董事长的牛新哲介绍,
“育汇模式”的整合之路既不是西安新德
道的异业互补，也不是太原仁智模式的跨
区整合。他们三家机构课程高度相似，在

具体整合过程中，三家采用“求同存异”、
“协议约定”的方式约定权、责、利，对于最
敏感的估值问题，采用先协议，在合同区
间内根据运营实际再行调整的方式进
行。先搁置，图发展，再调整的“育汇模
式”，对于愿意抱团发展的广大中小机构
来讲，非常具有实际的借鉴意义。

而所谓“智仁模式”是指，2013年11

月，由太原康大教育、开封正大教育等
五大教育培训机构组成的中国仁智教
育集团，成立当天，其发起人康建国雄
心勃勃表示，“集聚二、三线城市的培训
机构蚂蚁兵团、雪球效应开始起航。”

一年多过去了，两类整合有哪些
经验教训，来大会听听两位专家的分
享是个不错的选择。

“整合”代表牛新哲：他的“育汇模式”

在2014年教育培训联盟组织的台
湾行中，很多内地校长纷纷感叹，为什
么宝岛台湾涌现出了那么多体量虽小、
产品单一，却特色鲜明的培训机构，比
如刘毅英语、明数学、蒙特梭利幼教。

“一口气英文单字记忆”是刘毅老
师多年研究成果，非常适合母语是汉语
的人来记单字，曾震撼台湾教育界，风
靡宝岛，让数以万计的学子受益。“做出

特色，不贪大求全，无论是产品，还是服
务，一口气英语都致力于不让客户腻
味，对客户亲近、对受众新鲜！”刘毅说。

台湾对教育机构从业者有三个基
本要求：本尊、本钱、本业。解读为，是
创业者自己在全力以赴操办的事情；
投入完全是自己的钱；做的是自己擅
长的本行。脱离这三点，在中国台湾
几乎是没有机会成功的。刘毅老师以

70岁高龄坚持亲自授课、亲自经营，严
格把控教学和经营管理质量，这种敬
业令人心生敬佩。

此前，刘毅老师已经到河南几次
私访，曾为省会多家教育集团进行过
教学指导，这次，刘毅老师不但要分享
经验，更是要将好的教学方式无私地
传给内地的学校，帮助大家如何应对

“高考新政”后英语市场的再次升温。

“85 后创业者”是岑少栋的标签。
浙江子轩教育集团的创始人、董事长
岑少栋，在不到十年的时间里，做到了
1000 多名员工、30000 多名学生、8000
万元的营业额。

而从乡镇地区杀出的“挂牌”企
业 家 ，是 岑 少 栋 身 上 的 第 二 个 标
签。不同于传统培训机构校长的西
装革履，岑少栋身上带有典型的 80

后特征，有个性、敢于创新、不走寻
常路，这一点从他创办的学校就可
以看出来。因为招生问题和经济状
况，校长们开设培训机构多是在市
区，乡镇地区少有人顾及。但是岑
少栋的第一家培训班就开在了一家
废弃的旧厂房里，乡镇培训市场的
条件虽不及城市，但是善于引进人
才和管理经营模式使得岑少栋慢慢

悟出了门道。之后，赴杭州考察取
经，尝试投资，一步步为今日的子轩
教育打下了基础。

创业之路的艰难也印证了今日子
轩教育的辉煌。2014 年年底，子轩教
育成功挂牌上海股交中心，实现了国
内中小学教育企业挂牌上市的零突
破，其新鲜的办学模式和发展经验，给
这个行业注入了活力。

近日，业界传出重磅消息，昂立
教育董事长刘常科辞职后，与原精锐
教育联合创始人胡国志以联合创办
了“轻轻家教”，定位家教一对一辅
导 O2O 市场，在南方教育培训业影
响巨大。

与此同时，由原新东方执行总裁
陈向东与其他5位合伙人联合创办的

“跟谁学”，也正在急速扩张。这两位
行业大咖争夺激烈，但都是清一色的
河南老乡。陈向东是洛阳人，人大博
士；胡国志是南阳人，北大才子。

据悉，去年大连年会，陈向东与
胡国志就曾现身说法，颇受推崇。今
年年会，两位老乡回到家乡主场，会
有更加精彩的分享。陈向东陈向东胡国志胡国志

“在线”代表“北陈南胡”：O2O市场龙虎争辉

马克·贝磊(Mark Bray)，原联合国
教科文组织课程规划署长、港大教育
学院院长、世界比较教育学会会长，曾
在伦敦大学等任教，在比较教育、教育
管理、教育财政领域著述甚丰。

《规范私人补习促进公众利益》是
马克·贝磊教授在私人补习已经成为全
球性现象的背景下，对亚洲地区情况深
入研究的结晶。“私人补习对年青一代

的培养、对经济和社会的发展以及公立
学校系统的运营有着深远的影响。随
着中国经济的发展和竞争性的教育环
境，私人补习行业正在进一步发展壮
大。教育培训机构种类繁多，但总体教
育质量良莠不齐。如何才能对孩子的
学习和个人能力产生真正的附加价值，
教育培训行业需要更多更完善的法律
监管。”马克·贝磊在书中说。

据悉本次大会，马克·贝磊教授
将亲临现场，从整体公众利益的角
度、社会的不平等性和私人补习对常
规教学的冲击等方面进行探讨，促进
各类社会团体相互合作，进一步制定
有效政策，充分发挥私人补习的积极
方面，以期能让大家判定未来需要的
发展方向，让中国教育培训成为他人
可以学习的榜样。

“归向荣曾是我的好搭档，当年
的教师节特别礼物策划，让睿源学
校（现育汇集团）品牌大振，生源上
升，成为培训业活动策划的经典案
例。”中国教育培训联盟主席牛新哲
谈到。

而此后，归向荣即转战幼教业，
在“红缨”做得风生水起，后被“威创”
5.2 亿收购，股份三涨停，幼教行业为

之震动。
牛新哲分析，幼教业目前的发展

状态，与几年前处于快速成长期的培
训业相似，所以，K12培训业的同仁切
入幼教行业后大家如鱼得水，连锁运
营，快速招生，很多校长都畅言“幼教
比校外培训好做得多，稳定得多，利
润高得多”。

据悉，此次郑州年会的幼教论

坛，将与之前单纯的、专业的国内幼
儿教育论坛不同，它将更开放、更市
场、更容易进行跨年龄生源“整合”。

“有人说，K12的培训校长们是站在幼
教市场门口的‘野蛮人’，但我觉得，
说是门口的合作伙伴更妥当，找合作
点，顺势而为才是正途。本届年会，
我愿与幼教及其他人士，进行深入交
流。”牛新哲表示。

“亚洲”代表马克·贝磊：规范私人补习促进公众利益
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