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记者从兴业银行郑州分行
获悉，2015年，兴业银行进一步
主动调整小微企业客户定位，该
行将销售收入1亿元以下（批发
零售业3亿元以下）的小微企业
作为服务重点，将业务重心下沉
为支持贷款金额1000万元以下
的小微企业，全国范围将实现3

年新增扶持小微企业3万家。
兴业银行总行在 2014 年

安排 500 亿元小微企业人民币
专项贷款额度的基础上，2015
年继续追加 100 亿元人民币贷
款额度，专项用于小微企业贷
款投放，小微企业受益面将进
一步扩大。

2015 年 ，兴 业 银 行 郑 州
分行围绕小微企业定位的调
整，着力完善小微企业金融
服务运营体系，即：组织体系
做 加 法 ，业 务 流 程 做 减 法 。
组织体系方面，已建成由分
行小企业部、城市小企业中
心、小微企业专营团队构成

的小微企业“三级”专业化组
织体系。

目前，该行已经组建小微
企业专营团队 8 个，专职负责
为本地小微企业提供金融服
务；业务流程方面，该行实施
标准化、集约化、低成本的小
微信用业务流程，降低对财务

报表的简单依赖，着力于真实
生产经营信息的准确掌握，降
低担保门槛，更加突出对第一
还款来源的分析评估，让有真
正融资需求的小微企业享受
到合理的金融扶持，切实贴近
市场，有效缩减审批时间，提
高业务效率。

兴业银行郑州分行从小
微企业金融服务实际需求出
发，不断强化产品创新，相继
推出了“增级贷、积分贷、迅
捷贷、设备按揭贷款、法人商

用房按揭贷款、标准厂房按
揭贷款”等多个小微企业专
属产品。

2014 年，该行又推出了小
微企业专属信贷产品“三剑

客”——“易速贷、连连贷、交易
贷”，力促小微企业金融产品体
系的全面升级，更好地满足小
微企业发展过程中多元化的融
资需求。

“易速贷”是该行为满足小
微企业快速、便利的融资需求，
依据客户提供的抵押物（工业
厂房、商业用房和个人住房），
通过标准化“计分卡”方式，为
小微企业客户提供便捷快速的
融资业务。产品特点：简易、快
速，“计分卡”打分，快速审批，
根据打分情况，抵押率最高可
放大至 100%，3 个工作日内即
可完成审批。

“连连贷”是该行对符合条

件的小微企业，在贷款到期日
无需偿还本金，通过放款与还
款的无缝对接，延长还款期限，
实现借款人贷款资金在原授信
到期后延续使用的业务品种。
产品特点：该业务为配套业务
品种，通过贷款到期日还款和
放款的无缝对接，实现融资资
金的长效使用，延长企业贷款
期限，满足小微企业经营发展
过程中的合理资金需求。

“交易贷”是指以客户在该

行与其上下游交易对手间稳定
的经营性交易款项为基础，通
过标准化的筛选模式和评定原
则，合理核定融资额度，为客户
提供短期流动资金周转支持的
业务。产品特点：依托结算交
易，根据客户在该行结算账户
中稳定交易对手的稳定结算量
合理核定融资额度；无需提供
抵质押担保,通过信用方式,为
企业提供信贷资金支持，且可
循环使用。

作为兴
业银行省级直属一级分

行，兴业银行郑州分行始终坚持
“真诚服务 共同兴业”的服务理念，积
极履行企业社会责任，主动开展小微企业

金融服务工作，采取多项措施支持河南地区小
微企业发展。2015年，兴业银行郑州分行在兴
业银行总行2014年安排500亿元小微企业人民
币专项贷款额度的基础上，继续追加100亿元人
民币贷款额度，专项用于小微企业贷款投放，小
微企业受益面将进一步扩大。
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