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新的花园路店将由多个家电体验区构
成，实现了最大程度上的“人机互动”。多个
体验区，采用全开放式展架，全“真机”出样，
顾客可以在其中最大程度的体验、试用“真
机”商品。郭聚才举例说：“在数码单反体
验区内，顾客可以把玩体验单反真机，为自
己和朋友留个影，或者记录两个搞怪的
Pose；在小家电体验区内，导购们正在现场
使用各类烹饪电器制作可口美食，可以随
时品尝美味……

“在传统家电卖场经营产品的基础上
增添了许多关联产品。”郭聚才介绍说，
比如彩电区会销售插排；冰洗区会销售保
鲜盒、保鲜膜；空调区销售插头、空气开
关；电脑区销售优盘、鼠标、键盘、耳麦、耳
机、摄像头；手机区销售电池、充电器、读
卡器；小家电区销售炊具、水设备、厨房小
件、按摩器材；数码区销售单反相机镜头、
三脚架、相机包等。这些商品的配置，让
消费者在购买家电的同时，就可以把相关
联的产品同时搬回家，既省时省力，又经
济实惠。

河南永
乐 超 级
旗 舰 店
——永乐花
园路店在重装
后即将开业，开业
后该店无论是环境、
配套设施或者商品
上都将“更上一层
楼”。河南永乐总经
理陈政说：“永乐花
园路超级旗舰店凭
借30000多件出样
商品、400多类家电
产品和丰富的家电配
件及延伸产品，将成
为目前郑州市民最受
关注的家电卖场。”
樊无敌

“永乐花园路店营业面积5000余平方
米，囊括全球 800 多家消费电子厂商的近
400种上万件高、精、尖、新的电器商品，是
一个名副其实的‘家电世界’。”陈政介绍
说：“‘超级店’是一种全新的理念，是一种
以消费体验为主的大型家电综合卖场，是
按照自助理念打造的潮流电器展示基地，
是一个集专业、齐全、便捷、体验、时尚，五
位一体的多元化电器需求供应中心。”

“新花园路店将于今日正式开业。此次
花园路店的店面装修耗资近千万，对于该店
永乐各方从上到下都倾注了大量心血，在耗
费资金、产品品类、卖场规模、服务专业度等
方面都将创下新纪录。”永乐花园路店店长
郭聚才说：“该店将囊括全球800多家消费电
子厂商的近400种、上万多件‘高、精、尖、新’
电器商品。同时，低价也是此次开业盛典的
一大特色，在开业的3天时间内，全场家电均
会有10%~50%的让利。”

五位一体的电器需求供应中心

主打高大智商品
底价联盟最高直降30%

考虑到居民出游计划，五星今年将
五一小长假促销提前启动，持续到 5 月 5
日，打造“黄金月”消费。五星重点联动
海尔、TCL、老板、方太等大品牌敏感单品
做主动降价，届时特价单品的平均降幅
达10%~30%。

大家电方面，五星率先上市了大量
中国家电博览会（AWE）上获得好评的新
品，如卡萨帝双子星分区双筒洗衣机、三
星 2015 年全新超高清量子点曲面电视
JS9900系列/9800系列、TCL中高端4K电
视 E6800 系列、夏普 S3A 系列、海信山茶
花系列空调新品等。性能方面，彩电重
点推广 50 英寸以上大屏幕 4K 电视和曲

面电视；空调锁定一二级能效变频；冰箱
锁定对开门、多门风冷变频；洗衣机以 7
公斤以上滚筒为主；厨卫以嵌入式、一体
化为主。河南五星电器总经理李卫中介
绍说，手机方面重点备货那些经常紧俏
缺货的尖货手机。

联手滴滴、大众、银行
进行O2O引流

在未来近一个月的五星五一家电黄
金月中，五星还用互联网+的思维进行消
费引流，利用微信、滴滴打车、大众点评
及各大银行的资源为消费者提供更多购
物便利和优惠。从今天到5月3日，五星
将联手大众点评，9 折团百万五星通用
券，该券等同于现金，相当于消费者在享

受完所有优惠的基础上还可另外再享受
9 折优惠；联手滴滴打车，送你来五星买
家电，关注河南五星电器官方微信，发送

“滴滴打车”，新用户将获得 8 元打车券，
老用户获得15元专车券。

现在，五星五一黄金周预约活动已经
全线开启，4月24日前消费者可以至五星
线下各大门店预约，存 50 元购物满额最
高可当 1000 元用，也可以通过五星官方
微信游戏赢取消费券。五星采销中心高
级总监张淑华表示，五星投入35亿资源，
联合各大工厂采购高大智的新品，并采取
单品价格底价出击的策略率先抢占五一
市场，平均促销力度基本在7~8.5折。同
时额外加大套餐购买的价格优惠力度和
赠品丰满度，驱动套购顾客。

五星成立大品牌底价联盟
抢占五一市场

近日，五星电器发布五一黄
金周促销策略，重点联合海
尔、海信、三星、TCL、老
板、方太、西门子、格力
等大品牌形成底价联
盟，采取主动出击
降价的策略，直
接以底价让利
消费者。
樊无敌


