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客户问：我在网银上看
到了一款可以快速成交的速
盈产品，想要购买，请问如何
操作呢？

95533答：目前，建行
个人网上银行推出的“速盈”
产品为建信现金添利货币基
金，该基金的买卖在 T+1 个
交易日即可成交，产品的交
割速度、到账时间比普通基
金更快，更有利于您的资金
周转。若您想要购买，只需
将储蓄卡或理财卡账户追加
到建行网上银行，即可通过
网银购买该速盈产品。具体
操作步骤为：登录建行个人
网上银行，点击“投资理财—
速盈—速盈首页”，若您尚未
开通证券交易功能，网银页
面会提示您开通证券交易功
能，请按页面提示进行操作；
若您已开通了证券交易功
能，则直接进入速盈产品首
页，您可以查看当前的“速
盈”产品信息→点击产品信
息后的“买入”键，进入产品
购买页面→输入购买金额，
点击“下一步”→确认购买信
息后，点击“确认”→购买申
请成功。 倪子

建设银行“速盈”更利于资金周转

与往年不同，今年开打“母亲

牌”的银行理财产品并不算

多。业内人士表示，目前通过

高收益来争夺市场的理财产品

已越来越少，母亲节专属理财

产品虽冠以“母亲节专属”名

称，实际上大多数产品均与普

通同类型产品在结构上并无本

质上的差别，仅是在门槛、期

限、收益率等指标上略作调整，

且多数产品并不只针对母亲销

售。业内人士表示，对于母亲

这个特殊群体而言，量身订做

一套合适的保险计划，更能为

母亲理财保障加分。

郑州晚报记者 倪子

近几天，即将到来的母亲节将母

亲理财推上高潮，各金融机构趁这个

节日包装推出各种母亲节专属理财、

保险产品、贵金属产品，信用卡刷卡、

存单业务也有了更多营销噱头。

例如，中信银行郑州分行推出了

贵 金 属 类 的 母 亲 节 主 题 产 品 ，有

“Double系列亲子吊坠”、“天鹅暖暖亲

子吊坠”等。“这些母亲节专属订制产

品多为创意 DIY 拆分组合，首创黄金

套链形式，可自由拆分组合。妈妈佩

戴动物妈妈，小孩佩戴动物宝宝，让妈

妈和孩子铭记幸福美好时光。”中信银

行郑州分行的工作人员推荐说。

不过，据银率网统计，与往年相

比，今年银行推出的母亲节专属银行

理财产品寥寥无几，且平均预期收益

率无一款产品预期收益率超 6%。理

财师表示，不管收益如何，目前市面上

打着“母亲节专属”的节日特殊理财产

品与其他理财产品没有本质的区别，

与其盯着这类产品，母亲们还不如尽

早更好做好理财规划。目前的高收益

率理财产品集中在中长期限，因此对

于资金流动性要求较低的投资者可关

注中长期的高收益率理财产品。

此外，保本浮动收益的短期理财产

品或者活期理财也可以选择。目前一

般保本类理财产品的收益，根据认购金

额的不同，预期年化收益率约 4%左

右。活期理财是指在工作日规定的时

间段可随时赎回的理财产品，流动性较

强。以交通银行推出的得利宝天添利C
款为例，起售金额5万元，每工作日08
时45分~18时59分可赎回，预期收益率

为2.35%，为保本型理财产品。

“与其盯着节日高收益理财产品，

还不如提早为母亲的未来做好保险计

划。”昨日，本报《TOP 理财》官方微信

有网友留言，本周日就是一年一度的

母亲节了，希望替母亲量身定做一套

保险计划，为母亲理财保障加分。

除了银行，保险公司更是借母亲

节营销产品。其中，防癌险成为各大

保险公司的宣传重点。例如，太平洋

保险首款老年人防癌产品——“银发

安康”上市。据了解，银发安康A款防

癌保险是业内首创保证续保到100岁

的专属老年防癌保险。目前市场上可

供投保的大病、重疾险基本上只允许

60 岁以下人员投保，而该产品将投保

年龄上限提高至 75 岁，如果续保，则

可一直续保到100岁。

5月1日起，阳光保险推出了一款

名为“孝顺保”的老年防癌保险献礼

“母亲节”。该产品具有免体检、高龄

保、伴终身，保障期限长、返保费等特

点，是阳光人寿推出的首款针对老年

人终身返还型防癌险。除此之外，中

国人寿、泰康人寿、新华保险、交银康

联、恒安标准人寿等保险公司也推出

有防癌险，并在母亲节来临之际，展开

了系列营销活动。

“噱头”理财产品收益不理想

防癌险争抢“献礼”母亲节


