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每一个人心中都有一座
城池，它承载着人们对
生活的愿望和对居住
的梦想，建筑是梦想的
另一种形态，在城市里
勾画出生命的格调与
品位。
作为中国房地产上市
公司综合实力 10强企
业——金地集团，进驻
中原有什么布局和谋
略？金地·格林小城走
遍全国，将会给郑州带
来怎样的人居理念？带
着这些疑问，5月18日
上午，金地集团郑州分
公司总经理张杰接受了
本报记者的独家专访。
郑州晚报记者 赵娟/文
周甬/图

清爽利落的装束、清净淡然的表情给
人温润儒雅的第一印象，办公室简单而整
洁，透露出一丝不苟的品质。面对采访，张
杰应对自如、侃侃而谈。

自2002年进入金地集团工作至今，张
杰对金地集团坚守“科学筑家”的使命，以
及对“用心做事，诚信为人；果敢进取、永怀
梦想”的企业精神有着更深刻的理解。

“金地可以说是房地产行业内最关注
产品的企业之一。‘科学筑家’是金地一直
以来坚持的企业理念。”张杰介绍说，“金地
坚持以前瞻的设想和科学的实践为理念，
致广大而尽精微，站在客户角度关注产品，
关注细节，以科学的方法创造产品价值，实
现居住的本质，使产品竞争从功能上提升
到性能上，真正贴近人性需要”。

随着房地产市场的成熟，房子不再是

单纯意义上的居住场所，更多的是一种生
活方式的载体。购房者不仅重视户型结
构、绿化率等硬性指标，也越来越关注社区
物业管理、配套服务、文化氛围等对于生活
品质的追求。

“金地集团，1988 年创始于深圳，在
27 年的开发过程中，从北京、上海、深圳
等不同城市、不同行业的人群中深入分
析区域环境、城市文化、居住习惯等，找
到客户对家、对生活的需求规律，精耕细
作，引领人本生活，贯穿项目的全过程，
以科学的态度追求细节、追求完美。”科
学筑家，在张杰看来，不仅是一种尊重规
律的发展思维和精益求精的理性态度，
也是金地从人性需求出发苛求完美的行
为习惯，更是一种对产品品质的不断追
求、不断超越的精神。

“格林系列是金地最成熟的产品之
一。格林生活是一种有态度的生活，包容
亲情、邻里、健康、人文，金地将其贯彻于建
筑、园林、配套等所有生活空间，是献给寻
找温暖生活的城市大众。”对金地格林系列
产品，张杰如数家珍，2002 年格林系列第
一个项目在北京亦庄上市，项目的入市立
刻引起了市场的广泛关注与客户的高度认
可，并首批入围国家健康住宅试点工程。
如今格林系到郑州，并以提升中原人居品

质为己任。
“未入住，配套先行。不

仅考虑当下需求，更要提早
谋划客户未来的需要。”张杰
介绍说，作为近郊大盘，大家
最关心的是生活配套，再好
的楼盘品质、户型，若基础设
施缺乏、购物不便，品质也将
大打折扣。

金地·格林小城自建设
之初就规划有学校及各种生
活配套，为让业主放心，提前
兑现自己的承诺。“目前金
地·格林小城尚未入驻，但丹
尼斯超市和小哈佛幼儿园已

经签约，丹尼斯超市更是提前入驻，正在加
班加点装修，将在 6 月初开业。在引进这
些配套时，我们代表业主和商户谈判，并给
予租金等方面的优惠让其提前入驻。这些
对商家的优惠措施虽降低了开发企业的经
济效益，却能很大程度提高人们居住的舒
适度。所以为之，是为让客户能实实在在
感受到效果，解决入驻的后顾之忧，这也正
是金地一直追求的用心做事、诚信为人的
企业精神体现。”

“不能只从经济角度考虑问题，更要从
客户需求角度进行规划设计。”张杰对金地
在产品开发设计所遵循的原则作出如此解
释，金地不只是建筑房子，更是给在此居住
的人们提供更高水平的人居环境。在金
地·格林小城，投入 1000 多万元对周边绿
化带进行升级改造。此外，为满足市民健
身、跳广场舞的需要，金地对社区外的公共
设施也一并进行了改造，并修建儿童乐园、
多功能运动中心，有氧步道及自行车道
等。对社区外的公共设施尚能如此，何况
小区内的配套设施！

对此，张杰说，“我们不但要方便本社
区内居民生活，更要提高社区周边的宜
居度”。

体验
多维度人居服务，营造家庭式
社区

随着经济的发展，城镇变迁，社区状况
就改变了，邻里之间只剩一句招呼声，左邻
右里互不认识，在家里充满了乏味与枯
燥。对此，张杰说，在金地对人本价值的尊
重不仅体现在产品中，更多体现在多维度
的居住服务。

金地·格林小城在设计时就充分体现
了人文关怀，营造邻里空间，全新打造邻里
中心，为业主提供自然和谐的交流空间。把
家由单纯的居住功能变成一个留住美好记
忆让人值得骄傲和留恋的地方，并通过环境
延伸人们的生活空间，把家的概念由户内
延伸到社区，满足人们沟通交流的需要。

“如今在城市双职工家庭越来越多，孩
子放学时间早没人看管，让不少家庭为之
烦恼。在格林小城，我们开设常青藤学堂，
为业主解决这方面的问题，并配有专门老
师辅导孩子作业；又如，吃饭看似简单的问
题，但在每天疲惫的工作之后，很多人不想
做饭，为此我们开办了社区食堂，成立金地
小厨，专门解决人们的吃饭问题，让人们从
繁忙的家务劳动中解脱出来，留出更多时
间与家人共享……”张杰说，这些人性化的
服务，都将金地·格林小城打造成一个充满
沟通与爱，其乐融融的家庭式社区。

有业内人士说，衡量一个地产企业的
高标准，在于关怀。尤其是在房地产业去
库存的常态下，张杰认为，房企需要转换考
虑问题的角度，更多的关注产品，关注细
节，“没有不好的行业，只有不好的企业。
只有坚持从客户角度出发，产品贴近人性
需求，企业才能走得更远。”

“生活中我最欣赏巴菲特的坚持与果
敢，不随波逐流，不盲目追随。”张杰说，如
今地产行业竞争日益激烈，企业更需要这
种恪守原则的精神，“只有当潮水退去的时
候，才知道是谁在裸泳”。在金地·格林小
城这种精神可见一斑，大至规划理念，小至
点滴细节，都基于对“人本”的坚持和追求，
坚持以“人”为最根本出发点，强调回归居
住本源，创造人性化、情景化的居住体验。

战略
第27座格林系作品，定义郑
西生态新人居

对于金地进驻中原的初衷，张杰说，河
南是中国第一人口大省，GDP 多年来稳居
全国第五位，随着中原经济区建设进入全
面实施的新阶段，河南经济快速发展，战略
地位愈加凸显。

作为中国房地产高端人居的领跑者，
金地集团早在 2014 年就已经把河南确定
为核心战略高地，把郑州作为目标深耕城
市，金地也将在此战略引导下积极参与中
原城市的快速改造与升级，致力于促进河
南人居品质的提升、助推整个地产行业的
健康发展，为中原改善人居环境提供更多
选择。

对于近郊大盘的发展趋势，张杰分析
认为，如今郑州在城市发展日益均衡，东西
部在时间和心理上的距离越来越小。随着
郑上新区的组团发展，西流湖公园的升级
改造以及南水北调工程生态廊道的建设，
郑州西部区域宜居价值凸显。作为近郊大
盘，只有像金地·格林小城一样，利用其良
好的配套和周边快速交通干线，打造一个
有别于主城区的居住氛围，才能消除人们
对东西区之间的心理距离，打破业已形成
的对郊区大盘价位低、地段偏远，生活不便
等传统认识的偏见。这种传达全新社区生
活方式的大盘，才能被认可。

作为金地进驻中原的首席作品，张杰
介绍说，金地·格林小城是金地集团在中国
的第 27 座格林系作品，凝聚了金地 27 年

“科学筑家”的精髓和 13 年格林系产品的
精华。地处郑上新区核心区域，位居西区
门户，金地更是不惜全力将其打造成为郑
西新区的标杆旗舰，引领郑州城市人居迈
向新里程。

使命 科学筑家，致广大而尽精微

产品 配套先行，理想生活优先预演


