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为客户“私人订制”资产配置
人生需要规划，财富需要打理。每
个人的规划不同，对理财的需求也
必然不同。在工作中，陈强为每位
客户建立档案，充分了解每一位客
户的需求和风险承受能力，帮助客
户实现理财利益最大化。陈强坦
言，个性化的服务方式必然要求自
己投入更多的时间和精力，但他愿
意以这种个性化的用心服务收获
客户满意。
特别是近段时间，随着股市的火
爆，配置基金的客户不断增多，更
是需要为客户建立更详细的档案，
做到随时跟踪。这种服务模式虽
然繁琐，但让客户及时规避风险，
提高收益，收获了客户更多肯定与
信任。郑州晚报记者 倪子 张俊
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现在，一个银行仅银
行类理财产品就有几十
种，大部分客户面对这
些 ，经 常 出 现 选 择 困
难。如果是再面对更多
的品种——股票、基金、
信托、黄金、外汇等，更
多客户是不好选择的。
这个时候，理财师的作
用就显现出来了。一个
好的理财师的工作就是
分析客户需求，根据市场
情况，选择投资品种，合
理规划客户的金融资产。

在陈强服务的客户
中，既有身家千万资产优
越的私行客户，也有手持
十几万元闲钱不知如何
投资的老年人，还有资金

流动性强的商户。不同
的人适用不同的理财规
划，对风险承受能力强的
高净值，就会推荐基金、
信托等金融产品进行配
置；对风格保守的老年
人，主要推荐安全稳健的
银行理财产品；对资金要
求流动性的商户，主配

“天添赢”这些能实时到
账的产品。

陈强认为，“授人以
鱼不如授人以渔”。在为
客户配置产品时，投入时
间精力帮助客户理解金融
知识，了解不同市场，不同
产品，让客户更懂理财，实
现客户自身财务的自由自
在自主。

不妨多配置基金类产品

理
财

对于现阶段资产配
置的建议，陈强的建议
是：利用难得的牛市，多
配置基金类产品挣钱。
他说：“现在这个点位，
好多客户感觉很高了，
是高，但现在绝不是顶
点。即使有回调，回调
幅度也不会太大。”

对于近段时间基金
的配置上，他有几点建
议：首先，基金组合优
势更明显。市场热点轮
动较快，尽量避免单买

一个基金。利用组合购
买 基 金 更 有 优 势 ；其
次，少配置银行，有色
等行业的基金，多配置
军工，医药，环保，中国
制 造 2025 等 主 体 性 投
资基金；最后，风险承
受力低，惧怕风险的客
户 ，建 议 购 买 打 新 基
金，风险相对较低，但
收益不低，以国泰民益
为例，截至 5 月 23 日，
今 年 以 来 收 益 已 近
10％，收益比较可观。

顾问档案：浦发银行郑州分行郑
东新区支行贵宾中心主任、总经理助
理，金融理财师（AFP），私人银行家
（CPB）。12年银行个人业务从业经
验，熟悉国内证券市场、房地产市场、
国际外汇市场及金融衍生品市场等投
资领域，对于银行个人理财产品有很
深的理解力，对于财富规划及财务风
险管理有着丰富经验。曾荣获浦发银
行郑州分行服务标兵、浦发银行总行
“双优标兵”、总行“理财产品超级销售
明星”、总行“销售明星”、全国商业银
行金牌基金客户经理奖等荣誉。

陈强
2014年度中原十大杰出明星理财师


