
在房地产市场竞争越来越激烈的时代，人们关注的不仅仅
是产品本身，更着眼于开发企业。富田·兴和湾是振兴集团 22
年建筑史上浓墨重彩的一笔，秉承集团始终坚持品质第一、以
客户为本的筑城理念，为客户提供全方位的居家体验，以其精
工品质赢得市场高度赞誉。

5月17日，富田·兴和湾举办工地开放日活动，邀请众多业
主和准业主们提前回家，见证整个施工环节，体会过硬的施工
管理和质量。这是在目前的市场上极少数敢把项目施工现场
和施工过程毫无保留展示给客户的开发企业，因此获得了业
主、准业主们的高度认可和赞誉。
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楼市沸点楼市沸点———热区解读—热区解读 之之

5月23日，备受市场瞩
目的富田·兴和湾继4
月份开盘即清之后再次
火热开盘，依然是在两
小时内房源全部售罄，
续写了南龙湖第一红盘
的传奇营销。 王亚平

30秒销售一套房，不是神话

开盘当天，签到还未开始，已有不少客户在售楼部等候多时。距开盘还
有一个小时，现场已座无虚席。随着主持人郑重激昂地宣布活动开始，所有
人都焦急等待着喊号人员叫到自己的号码。不到两个小时，本次推售的100
多套房源已近售罄，销控板全线飘红！

为什么富田·兴和湾推售节奏如此频密，还能够逢开必清呢？如此热销
的背后，究竟隐藏着哪些秘密呢？
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以爱之名，为爱筑家，是富田·兴和湾筑城之
初衷，让漂泊的人在这座城市有一个属于自己的
温暖港湾。为了让更多年轻的有梦想的人能在这
座城市留下来，富田·兴和湾特推出“5万首付住三
房，2 年免息”的 0 压力购房政策，降低购房门槛。
选到心仪房源的刘先生说：“本来今年结婚，还想
着资金不够，而 5 万首付的政策一出，婚房的压力
没有了，可以马上买房结婚了。”

紫荆山路作为支撑郑州发展的主要交通道路，承载着
城市发展的灵魂，从经济到文化、从历史到文明，时代的烙
印愈发深刻。紫荆山路南延至龙湖为其发展提供前所未
有的助力，目前南龙湖紫荆山南路段开始动工，现阶段修
筑地点就在富田·兴和湾项目北侧。紫荆山路的竣工和投
入使用近在眼前，而作为南龙湖首个紧邻紫荆山南路的项
目——富田·兴和湾拥有着不可估量的升值潜力。
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富田·兴和湾项目自身配备 4.2 万方国际商业，不仅
方便业主购物，将来还会成为龙湖为数不多的商业中心
之一，使项目价值更加凸显。同时项目还配备12班制的
幼儿园和18班制的小学，为业主家人提供更加完美的教
育配套，让孩子赢在起跑线。
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5
13万方法式皇家园林与七重绿植体系完美融合，

与 Artdeco 建筑相互辉映，让每一次回家都如一次度
假。主题公园、儿童活动区、老人活动区、篮球场，以
及园区中央的阳光大草坪，充分体现了富田·兴和湾
绿色健康的生活理念。

富田·兴和湾始终坚持“唯有全心全意为客户考
虑，才能筑造出让客户满意、让市场追捧的产品”的企
业理念，所谓营销，不过水到渠成的事情。所以振兴
22 年以来，一直潜心研究中原人居特点，只为提高居
住品质不断向前。

全心全意为客户着想，就一定会得到市场的回
报。富田·兴和湾数次的开盘即清盘，即证明了这一
点。相信经过了市场考验的项目，一定不会辜负广大
客户对其的关注和支持。


