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进入夏天购买空调麻烦事会有点多

6月的空调价格会上涨吗？
随着6月的临近，空调开始今日旺销季，今年国美、苏宁、永乐和
五星等家电卖场已经于5月份打响了空调的全面促销战。在采
访中了解到，从上周末开始，本市实体家电卖场和多家电商的空
调促销活动就已全面展开。然而，与往年不同的是，国家发改委
突然叫停价格战，热销的行情又适逢原材料涨价。于是，消费者
“天热时才买”的空调消费习惯，今年或将面临“多花三五百”的
尴尬。郑州晚报记者 樊无敌

空调行业有句流传很广的名言：好空调三
分质量，七分安装。空调是典型的半成品，对
物流和安装的服务都有极高要求。空调安装
的专业性，无论对于空调的正常使用，还是空
调的使用寿命来说都是至关重要的。

“如果非要等到 6 月份再买，4000 元以
下的空调恐怕都买不着。”海尔空调的一名
销售人员介绍说，由于今年是热夏，旺季的
空调销量势必走高，价格自然水涨船高。另
外，夏季安装空调的时间也难以确定。“一般
情况下，夏季安装空调的人多，天气又热，等
待安装的时间都得在7天以上。”

“每年从3·15开始，空调价格都会逐步上
扬。如果今年准备用的话，空调还是越早买越
好。”对于买空调的最佳时机，河南国美总经理
张峰介绍说：“但是由于旺季容易断货，夏季空
调安装等候时间较长，售后服务难以及时跟进
等原因，需要购买空调的顾客趁早购买。”

在五星电器南三环店，销售员如是说：
“如果要买空调的话，最好现在就订上，等到
夏天再买，就怕来不及了。”

另外，随着空调旺季的到来，加之发改
委约谈空调厂商的影响，5 月份部分商家的
空调促销活动已经接近尾声。另外，有机构
预测，由于夏季到来可能导致的铁矿石及钢
材涨价，6月份空调价格或将上调。

空调销售人员提醒市民，错时购买，不仅
能享受到一些促销优惠，安装等售后服务也
会及时，一定不要赶着到天热了再扎堆购买。

为迎战此次开业，永乐更是投入千万
级促销资源，从活动力度到互动活动进行
全方位的拉升，让消费者获得更好的服务
体验外，感受到实实在在的特惠。此次开
业永乐提前 1 个月与品牌供应商展开专
项合作，筹备优势资源，产品价格将得到
全面下拉，打造全城价格最低谷。5 月
29 日至 30 日活动期间，永乐联合美的、
海尔、三星、夏普等众多品牌联合，彩电、
空调、冰洗、厨卫、3C 全品类让利将价格
做到最优惠。此次开业永乐争取了多款
绝对劲爆特价机型。如电风扇 68 元、电
磁炉89元、佳能相机499元、5公斤全自动

洗衣机599元、60升电热水器699元、三门
冰箱1099元、39英寸液晶电视1299元、1P
冷暖空调 1399 元、大 1.5P 冷暖空调 1799
元、48英寸液晶电视2299元、老板欧式套
餐2998元、大2P圆柱柜机5199元，数量有
限，有意向的消费者要提前下手了。

陈政说：“针对跨品类套购需求，此次
还将豪礼相赠，单品满800元送200积分，
套购满8000元送1000积分，全场5折起，
套购满额送对开门冰箱一台。另外还有
2000 桶食用油、1000 台电饭煲、800 个电
磁炉、500台微波炉、100台32英寸液晶电
视、50台对开门冰箱倾情送出。”

互联网零售布局完成最后拼图

苏宁双线发动6月年中庆攻势
近期“互联网+”趋势下备受资本市场看好的苏宁，通过上半年的一系列布局，其
互联网化的云店和PPTV电视生态系统已先后揭开神秘面纱，苏宁基于PC、移
动、门店和家庭客厅端的四端布局已经完成最后拼图，同时即将成立的消费金融
公司和已投入开放运营的物流网络，也预示着苏宁金融云、物流云、数据云的三
云开放也已进入最后倒计时。樊无敌

河南永乐紫荆山路店重装后今日开业
位于郑州市紫荆山路与东里路交叉口的永乐电器紫荆山路店，经过近一个
多月大刀阔斧的重装，将于5月29日到5月30日全新亮相。
河南永乐电器总经理陈政表示，紫荆山路店拥有着得天独厚的发展条件与
资源，它依靠自身的地理位置优势，无论是从硬件设施、消费环境还是服务
体系、购买习惯都是极力贴合消费者，拥有最佳契合与配比。紫荆山路店此
次通过店面经营模式及管理的精化，必将成为一个全新的家电卖场新“标
杆”。樊无敌

永乐紫荆山路店坐落于紫荆山最为繁
华的商圈，是一个极具积聚效应的家电商
场。该店以全品类、大规模的经营举措一
举拿下绿城家电零售高地，已成为绿城消
费者选购家电最为主要的商场之一。多年
来不断进行着店面环境、购物体验、人性服
务方面的提升。经过近一个月的打造，5月
29~30日该店将以全新的面貌盛装亮相，
同时一场力度巨大的开业让利盛宴也已经
全部备妥，只待今日放量普惠全城！

据悉，永乐紫荆山店营业面积 3000
余平方米，囊括全球800多家消费电子厂

商的近400种上万件高、精、尖、新的电器
商品，是一个名副其实的“家电世界”。
河南永乐总经理陈政表示，“此次紫荆山
店展现的是一种全新的理念，是一种以
消费体验为主的大型家电综合卖场，是
按照自助理念打造的潮流电器展示基
地，是一个集专业、齐全、便捷、体验、时
尚，五位一体的多元化电器需求供应中
心。除了有丰富的资源外，“低价”也是
此次开业盛典的一大特色。据悉，在永
乐紫荆山路店开业3天时间内，全场家电
均会有10%~50%的让利。

开业全场5折起

“1299 元这个价格已经很长时间
没有出现过，今年最低优惠至 1299
元、1399 元的机型很受欢迎。”5 月 27
日，在苏宁大学路店看空调的市民王
珍这样说。

“不少知名品牌的一匹定频机型，
都有 1400 元以下这个价位，而且多数
都具备了自动清洁、快速制冷等实用
功能。”河南苏宁总经理姚凯介绍说，
其实面积在 12 平方米左右的卧室，很
适合使用这类小功率空调，不但购机
价格低，耗电量也小，而且比使用大功
率的变频机都划算。

“如果要买空调的话，最好现在就
订上，等到夏天再买，就怕来不及了。”
河南永乐总经理陈政说，格力空调除
了一款低价空调还是五一促销价之
外，其他的都已恢复原价。

在永乐销售员小李说：“我们这个
月底还会和卖场有一个促销活动，促
销价格会和五一差不多。”

在采访中发现，目前在售的空调
除了在效能上有所区分外，还增加了
除甲醛、加湿器等多项功能，在外形上
也更加多变。在分类上，还增加了儿
童空调、智能空调等多种门类。此外，
价格之外拼服务也是永乐极为看重的
部分。陈政指出，“很多时候，价格是
促销的噱头。真正的比拼还是在售后
服务上。国内一些大品牌的售后服务
都能达到十年，正是依靠这样的服务
品质才赢得了大量客户。

建议：
错时采购空调不要凑热闹

紫荆山店是名副其实的“家电世界” 方程式+-：新鲜体验菜单，极致省钱攻略

价格是大促活动的主题，但却不是唯
一，苏宁易购本次年中庆就给用户在新品
牌、新产品、新玩法、新趣味上给用户“添
加”了足够的菜式。

在产品体验上，苏宁全新服装城将上
线，韩都衣舍、裂帛、初语、茵曼、秋水伊人、
雅旦·戈乐、播、迪桑娜等快时尚品牌将为
苏宁易购带来更多女性用户。超市品类通
过苏宁各地农产品原产地的合作，将会推
出包括 10 万株乐山居杨梅、30000 亩阳山
水蜜桃、盱眙龙虾等农产品众筹；红孩子母
婴则将迎来美赞臣国内首家电商官方旗舰

店，用户可以直接通过旗舰店购买美赞臣
美版港版的正品奶粉，同时红孩子所有客
服均将以国家认证的高级育婴师资格为用
户提供服务。

本次苏宁年中庆典的减法方程式，将
以为消费者省钱为原则，投入一波又一波
的优惠资源为家电超市等全系列近千万种
商品的价格做减法，为消费者带来年中庆
最为关注的省钱盛事。今年是苏宁 25 周
年庆典，本次 6 月年中庆是苏宁 25 周年庆
典的开篇大作，专业专注 25 年的家电品类
成为苏宁攻略电商市场的排头兵。

服务一贯是苏宁赢取用户口碑和信赖
的王牌，也是苏宁有别于纯电商的差异化
竞争优势，本次 6 月年中庆苏宁也在送货、
安装、门店增值服务、产品延保等领域推出
了一系列差异化的服务项目。

在物流配送方面，苏宁 2 小时送达服
务“急速达”在全国 1104 家门店推广，覆盖
了 57 个大区 195 个城市，将两小时加急送
达服务常态化。同时为了解决消费者白天
外出办事无暇收货的普遍问题，苏宁物流
推出了夜间送服务，专注于小件商品物流
的配送服务优化。

据悉，苏宁年中庆的第四大方程式将
在金融方面重点发力。在 6 月年中庆期间
为消费者提供更加快捷、便利、实惠的消费
金融服务。其中推出以O2O融合的信用消
费产品“任性付”，以“三零分期”的方式为
消费者的消费金额做除法，真正让消费者
享受购物优惠。不仅如此，苏宁金融还将
拿出 5 亿资金池让利用户，年中庆活动期
间消费者充值易付宝余额或零钱宝，充钱
就抢元红包券红包券可用来抵用购物消
费。让消费者在购物消费的同时能够进一
步充实自己的钱包。


