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中信银行“中信红·悦动季”
回馈活动启动

中信银行启动“中信红·悦动季 爱
在分享成长”客户活动，6~9 月，将为代
发客户、个人贷款客户、同时拥有借记
卡和贷记卡双卡客户、手机银行客户以
及出国金融客户等重点客群提供专属
金融产品和增值服务。活动期间，中信
菁英卡代发工资客户可享专属理财方
案。其中高净值客户可获得专属借记
卡“菁钻卡”，享受专属增值服务。此
外，“中信红·悦动季”还将举办“健康最
美——中信菁英跑”活动，报名参加活
动的客户，可用跑步里程兑换薪金煲份
额，里程越多，送得越多，最高可获赠定
制金条。 夏晴月

工行成功在海湾地区发行
5亿美元债券

日前，中国工商银行迪拜国际金融
中心分行 5 亿美元中期票据在迪拜纳
斯达克交易所正式挂牌，这是中资商业
银行首次在海湾地区发行美元债券，也
是中资银行发行的美元债券首次在迪
拜纳斯达克交易所挂牌交易。据了解，
工行的这支债券获得了 5 倍的超额认
购，发行取得圆满成功。工行迪拜分行
负责人表示，通过在迪拜发行美元债券
的方式，该行不仅有效降低了融资成
本，而且扩大了自身在海湾地区金融业
的影响力。 李欣

建行Pad银行打造全终端
移动金融服务

近日，建行全新推出 Pad 银行客户
端，为客户提供了体验移动金融服务的
新选择。Pad 银行的推出，不仅使建行
移动金融服务实现了全终端覆盖，也体
现了建行发展移动金融的决心和态
度。为保证客户资金的安全，建行 Pad
银行采用了多项先进的安全措施。同
时，具有数据全程加密、密码超限保护、
登录超时控制等机制，为客户资金安全
建立第一道防线。同时，建行还建立了
专门的风险监控团队，在保证用户体验
的前提下，在客户身后建立一道人工屏
障，帮助客户抵挡各类风险。 张新乔

郑州民生银行开展法律知
识与技能竞赛

近日，民生银行郑州分行在全行
组织开展了“法治民生”知识与技能竞
赛活动。活动包含了《党的十八届四
中全会精神》《中共中央关于全面推进
依法治国若干重大问题的决定》、金融
专业相关法律法规、司法解释等内
容。此次活动的顺利开展，将全面提
升民生银行郑州分行广大基层员工的
法治意识，为各项业务稳健发展提供
法律保障。 温恬

兴业银行与蚂蚁金服签署
战略合作协议

6 月 12 日，兴业银行与蚂蚁小微
金融服务集团（以下简称“蚂蚁金服”）
在杭州签署战略合作框架协议，正式
建立战略合作伙伴关系。由此，兴业
银行成为首家与蚂蚁金服签订战略合
作协议的商业银行。兴业银行与蚂蚁
金服前期已在支付结算、客户/商户服
务、资产平台等方面建立了较为深入
的合作关系。基于战略合作关系，双
方将在现有业务合作的基础上，将合
作范围与深度进一步拓展至渠道互
通、业务互补、产品共建、客户共享等
具有增值效应的领域，优化和共营投
融资平台及服务。 赵怡然

“最近股市很火，基金也火
了，很多人开始坐不住了。但是，
这些产品的投资需求专业性比较
高，需要有较高的风险承受能力，
不是所有人投资了就能赚钱。虽
然你不时看到的、听到的某某投
资的股票收益率高达 30%、40%，
但也会遇到不少投资者买股票赔
了20%、30%。这并不是简简单单
的一个数字。我们要清楚自己的
投资经验，是否有足够的风险承
受能力，是否对产品的属性、投资
方向有所了解等。并不是简单的
跟风，也不是简单的高抛低吸。”

钱坤说，没有最好的投资，只
有最适合自己的投资理财组合。
投资可以用“共同投资、专家理
财、收益共享、风险共担”这 16 个

字来形容，但不少投资者投资并
不理性，或过于盲目，一味追求高
收益，或人云亦云，照搬人家的投
资思路，却忘记了分析自己的需
求和风险偏好。

“要想理好财，首先就要了解
自己的基本情况，到底有多少资
产？自己平时的总收入是多少？
是否掌握了一定的投资方式和投
资技能？自己能承受多大的投资
亏损？总之，理财一定根据自己实
际情况出发。所以，作为投资者来
说，绝不能一味地追求高收益，只
有选择适合的才是最好的。那么，
作为理财经理的我们，最基本、最
重要的工作就是帮助老百姓选择
合适的产品，为客户做好资产配
置。”钱坤说道。

6 月 13 日下午，光大银行郑州分行
第 6 期理财大讲堂开讲。本次活动特邀
广发资管总经理助理、市场总监王硕、光
大保德信公司券商业务部副总监盛英波
为广大投资者进行A股市场投资交流专
题讲座。

王硕说，当前市场中，经济步入下行
周期、低通胀、无风险利率进入下降周

期。过去10年的发展以及人口红利拐点
的到来，以及政府一直以来对房地产的调
控政策正在导致住房在居民资产配置的
占比呈现快速下降的趋势。股市等投资
方向正是一个重要的新的配置方向。

“一带一路”的战略可以说是国内改
革开放之后最重要的一次战略规划，将
带动银行、基建、军工、高铁、交通运输、
外贸、各区域经济的大发展。在此背景
下，投资者要做好资产配置，才能更好地
分享改革红利。

盛英波说，5000点后的A股市场将是
一轮利率下行和基本面改善共同推升的牛
市，持续时间和上涨高度可能将超出绝大
多数人的预期。市场动力的引擎依然非常

充沛，“一带一路”、互联网+依然是未来行
情的发展方向。前期杠杆资金大量入市，
市场短期内涨幅巨大，突破关口的回调是
符合市场预期的，高位有震荡不可避免。

“一带一路”战略主题将是资本市场未来
3~5年的超级主题。相对于传统的趋势性
价值投资产品，主题基金具有更大的灵活
度、更强的前瞻性，以及可操作性。以光大
保德信推出的“一带一路”主题基金为例，
该基金对各个行业及区域中受益于“一带
一路”战略主题的上市公司进行深入研究，
挖掘企业的投资价值，并将这些股票组成
本基金的核心股票库。本基金将在严控风
险的情况下，力求为基金持有人创造良好的
投资回报。倪子 张俊 赵栋一

顾问档案：华夏银行郑州农业路支行理财室经理，金融理财师
（AFP），具有基金销售资格、保险销售资格。擅长以家庭为中心制订综
合性理财方案，在为客户规划未来的同时，为客户未雨绸缪，为客户赶
超通货膨胀，成为贴心的金融理财顾问。“财富赞美生活，智慧成就价
值”是她的理财格言。

“晚报理财顾问团”系列报道18

投资产品中，银行理财产品是最
受投资者关注和欢迎的产品。钱坤
认为，理财经理作为银行的代表者和
宣传者，自己首先要对银行理财产品
有全面的认识和见解，再根据客户自
身实际情况作出理财建议。

“很多客户咨询理财产品时，问
得最多的是这个产品收益高不高，我
认为这是不对的。无论哪种理财产
品，老百姓最应该先知晓的是产品可
能存在的风险，而不是先比较收益率
的高低。”

为了把晦涩难懂的金融产品给
客户解释清楚，钱坤着实下了一番苦
心。她将理财产品分门别类，按照风
险高低、投资方向、门槛高低、收益高
低作了细致划分。每当有客户咨询
理财产品时，她都会用最通俗易懂的
语言讲给客户听，让老百姓真正明白
自己买的是什么。

钱坤说，所有配置的产品都应该
建立在客户的需求基础上，既要保证
本金流动性，又能获取稳定收益。同
时为客户的每款产品做实时跟踪，定
期告知客户产品的情况。凭借专业
素养和温馨服务，钱坤赢得了客户的
一致好评。

用心服务收获肯定

让理财
成为一种
生活习惯

“作为专业的理财经理一定要意识到，与客户的交流很
重要。通过沟通，从客户的风险偏好、投资习惯、收益
预期等多方面入手，准确获知客户的真正需求。这样
才能用专业的投资眼光为客户做最合适的资产配置，
选择最佳理财产品，使客户的收益最大化。”钱坤说
道。 郑州晚报记者 倪子

光大银行郑州分行第6期理财大讲堂开讲

“一带一路”或是未来超级主题

■银行快讯


