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作为河南省内具有广泛影响力
的本土银行，郑州银行将支持本土
小 微 企 业 发 展 作 为 业 务 发 展 的 重
点，不断研发更具特色的小微业务
产品，培育优质的小微服务新文化，
不仅可以为小微发展锦上添花，更
能为其雪中送炭。在助力地方经济
发展的过程中，郑州银行更加注重
承担社会责任和实现和谐共荣的企
业价值。

截至 2015 年 5 月底，郑州银行小
微贷款余额达 441.2 亿元，占全行贷
款总额的 51.75%，小企业及个人贷
款户数占全行贷款户数的 97.41%。
近 10 年来，郑州银行累计投放小微
企业贷款超过 1100 亿元，服务小微
客户 7 万多户，小微贷款余额位居全
省金融机构第三位，以实际行动践
行着该行鼎铸中原、立鼎金融、盛世
民生、和谐共荣的企业文化理念。

长期以来，“融资难、融资贵”一直
困扰着我国实体经济的发展，特别是

“三农”、小微企业等薄弱领域的“融资
难、融资贵”问题尤为突出，在国务院
常务会议部署十项措施缓解企业融资
成本高的难题之后，中国银监会发布
了《关于完善和创新小微企业贷款服
务 提高小微企业金融服务水平的通
知》，其中一个很重要的突破是，允许
企业合理续贷，合理运用“借新还旧”
等业务新模式。

本着履行社会责任，帮扶小微企
业发展的目的，郑州银行积极贯彻落
实中国银监会的《通知》精神，着力解
决企业续贷找过桥资金“倒贷”难题，

提高小微企业使用贷款资金的便利程
度，减轻小微企业一次性还款压力，全
新推出了“接着贷”产品模式，并在全
省进行广泛推广。

所谓“接着贷”，是指在该行有贷
款业务的小微企业，在流动资金贷款
到期后仍有融资需求又临时存在周转
资金困难，并在贷款到期前再次主动
向该行申请贷款，经该行按新发放贷
款的要求开展调查和评审且同意续贷
的，通过新发放贷款结清已有贷款的
形式继续使用信贷资金的业务。据
悉，“接着贷”一经推出即得到市场的
热烈响应，截至目前已累计投放 1900
余户，金额达70亿元。

■银行快讯

中信银行大额存单
一年期产品被抢光

大额存单 6 月 15 日在 9 家银行首
发。从各家银行对腾讯财经的反馈情
况看，发行情况符合预期。其中，中信
银行一日内共发行超过50亿元大额存
单，一年期单位大额存单更被抢光。6
月2日央行推出大额存单产品后，工行、
农行、中行、建行、交行5家国有大行，中
信、浦发、招商、兴业4家股份行，共计9
家银行宣布在 6 月 15 日发行首批大额
存单。截至6月15日17点，中信银行共
发行 50.62 亿元大额存单产品。其中，
个人大额存单销售3.69亿元，单位大额
存单共销售 46.93 亿元。值得注意的
是，该行一年期单位大额存单10亿元额
度全部售罄。 夏晴月

光大银行“易+”生态圈
打造移动金融新战略

6月16日，光大银行移动金融战略
及新品发布会在京召开。此次光大银
行从本地化生活服务角度出发，整合跨
平台合作资源，通过全面升级M-Ebank
移动金融产品，打造出涵盖吃、住、行、
用、财、沟通、健康的“易+”生态圈，让用
户在生活中轻松获得金融服务体验。
如全新布局的手机银行 3.0，集合了本
地生活服务、金融交易和在线互动三大
特色，并能精准推送用户身边的限时特
惠活动，营造随时在身边的理财专家形
象。而微信银行3.0中的“卡管家”、“爱
生活”、“购精彩”、“微商城”，则收纳了
银行卡管理、生活缴费和周边商户优惠
活动等内容。同时，瑶瑶缴费更可面向
所有银行客户开放智能手机客户端，支
持近500项缴费服务，形成丰富立体的

“易+”生活圈。 王振

兴业银行
参设丝绸之路黄金基金

近日，国内规模最大的丝路专项基
金“丝绸之路黄金基金”在西安正式启
动。该基金由上海黄金交易所牵头，山
金金控资本管理有限公司、陕西黄金集
团联手兴业银行等国内大型金融机构
共同发起设立，基金规划设立规模达
1000 亿元，期限 5~7 年，预计将成为国
内最大专项基金。为支持“一带一路”，
作为丝路黄金基金初始发起人中唯一
的商业银行，兴业银行全程参与了该
基金的规划、设计及方案确定。据兴
业银行有关负责人介绍，该行通过子
公司兴业基金和兴业信托认购了 20%
的份额。在后续基金运营过程中，兴
业基金和兴业信托将充分发挥专业化
优势，为基金提供方案设计、结算支付
管理、信贷资金、风险管理等一系列系
统化服务。 赵怡然

省交行多策并举
强化风险管控

今年以来，交通银行河南省分行
多措并举强化风险管控，提升资产质
量。一是提升工作主动性，主动掌控
风险，在辖行组建风险业务管控团
队，提高风险识别预警和控制化解能
力，切实推进风险管理关口前移。二
是综合运用总量管控、名单制、限额
管理、提高准入等多项管理措施，建
立动态管理机制。三是加强重点领
域风险防控，重点关注房地产市场趋
势性分化、限额管控及高污染行业、
担保公司、民间借贷、担保链等行业
或领域的风险趋势及变化，切实加强
潜在风险识别、预警，做好风险控制与
化解。四是在全辖深入开展资产风险
管控专项行动，全力推进资产风险管
控和重组清收工作。五是加强临期管
理，充分发挥风险小中台作用，前中后
台“协同作战”。 全权

6 月 17 日 至 18 日 ，中 国 银 监 会
党 委 书 记 、主 席 尚 福 林 赴 河 南 调
研 。 尚福林一行参观了焦裕禄纪念
园，并在焦裕禄干部学院参加了“河南
银监局基层党支部书记‘三严三实’专
题教育培训班”活动。

尚福林指出，焦裕禄精神与“三严三
实”要求高度契合，是我党一以贯之的宝
贵精神财富，无论时代发展到哪一步都
永不过时。面对当前的复杂形势，全系
统党员干部更要加强对焦裕禄精神的学
习，以开展专题教育作为重大的政治任
务，进一步树立公仆情怀，以锤炼务实作
风，时刻牢记“为人民服务”宗旨，以“严”

的要求，恪守清正廉洁，以“实”的标准，
做好谋事创业。统筹处理好支持实体发
展、防范风险隐患、促进改革创新三者的
关系，想办法、出实招，促进各项监管工
作再上新台阶。

尚福林强调，各级党支部书记是党
建工作的带头人，要切实负起主体责
任，带头提高执行力，全面践行“三严三
实”和“为民监管”要求，树立修身为官
干事的标杆，推动建立一支忠诚干净担
当的监管干部队伍，确保党的政策方针
和银监会党委的政策要求得到有效贯
彻落实。

尚福林要求，银监会系统要以开展

“三严三实”教育为动力，进一步夯实各
项工作基础，以严为尺丈量监管工作，严
守金融风险底线；以实为本促进金融服
务，支持实体经济发展。

在豫期间，河南省委副书记、省长
谢伏瞻会见了尚福林，双方就加快推动
河南农信社组建农商行、郑州航空港经
济综合实验区发展等方面交换了意见。
尚福林表示，银监会及河南银监局将一
如既往地在深化金融改革、加大信贷支
持、繁荣金融主体、加强风险防控等方面
履职尽责，严实结合，不断增强河南金融
创新和金融服务的能力和水平。
倪子 李擎

郑州银行“接着贷”
帮扶小微渡难关

在郑州银行康宁路
小微支行的客户接
待室里，几天前还
愁眉苦脸的老张已
经是笑逐颜开。他
说，郑州银行的“接
着贷”可是帮了大
忙啦！针对小微客
户，在客户经营情
况整体平稳、临时
性资金不足、不能
按期偿还银行贷款
的情况下，可申请
郑州银行“接着
贷”。该业务一经
推出即得到市场的
热烈响应，截至目
前 已 累 计 投 放
1900 余户，金额
达70亿元。
倪子 刘兆赟

郑州银行特色小微支行助力本土小微发展

老张是郑州市一家生产净水设备的
个体老板。2014年4月，由于经营需要在
郑州银行小微支行申请到了贷款 200 万
元，贷款期限一年。今年的贷款到期前，
老张收到了郑州银行例行发送的还款提
醒。当时，老张刚购进了一批原材料，占
压了大量流动资金。眼看贷款马上到期，
老张非常着急。老张尝试联系了几家民
间资金方，但高额的资金成本又让他犯了
难：贷 200 万元一天的利息就高达 6000
元。按照一般银行正常的审批程序，贷款
结清后，提交贷款申请、调查审批、放款，
半个月能拿到钱就不错了，倒贷成本高达
9万元。如果半个月拿不到钱，倒贷成本
有可能超过贷款本身一年的利息。

正在老张一筹莫展的时候，他接到了
郑州银行小微客户经理的电话，询问贷款
是否可以按时还上，有没有什么困难。老
张抱着试一试的态度，告诉了客户经理实
情，想让银行帮忙想想办法。让老张想不
到的是，客户经理当即告诉他：“为降低客
户融资成本，郑州银行出台了新办法，即针
对小微客户，在客户经营情况整体平稳、临
时性资金不足、不能按期偿还银行贷款的
情况下，可申请‘接着贷’。”听了客户经理
的介绍，老张喜出望外，直接来到了郑州银
行康宁路小微支行，详细问清了“接着贷”
的办理流程，并很快办理了相关手续，解
决了这一困难。

解决临时性资金不足难题 1900余户受惠

小微贷款余额居全省第三位


