
近日，金水区委老龄办、东风路街道办事处副主任周桂荣在丰乐
花苑社区党支部及网格长的带领下来到了周华敏的家中。刚好赶上
周华敏的妈妈在做鞋垫，近八旬的周妈妈眼不花耳不聋，纫针穿线都
不用帮忙，大家一起围着周妈妈坐下学习做鞋垫。

提起丰乐花苑社区一网格内的居民周华敏，邻里们都赞不绝口。
她孝亲敬老、互帮好助、乐于奉献的事迹感动着社区内的每个人。她
在逆境中默默地承受着苦和累，为社区居民做出了奉献，被评为金水
区“孝亲敬老”的楷模。

周华敏的父亲患恶性肿瘤住院，半年多来，她非但没耽误上班，还
出色地完成了本职工作，被单位评为“三八红旗手”和先进工作者。父
亲在化疗期间产生排异和化学反应，经常发无名火，可周华敏从来没
有半句怨言，总是默默伺候父亲的饮食起居，把家里家外的大事小事
处理得井井有条，即使有委屈，也从来不让父母和丈夫发现。

每天工作完回到家中，周华敏给老人做可口的饭菜、换洗衣服，营
造良好的生活环境。她一有空就陪老人聊天，鼓励老人乐观生活，树
立战胜疾病的勇气和信心。经过精心的护理和照顾，老人的病情得到
了控制。

周华敏是一名军人的妻子，曾在酒泉发射部队工作了近10年，对
子弟兵很有感情。她响应区委、办事处和社区的号召进军营到部队慰
问官兵，2014 年八一建军节前，她自费 1000 多元钱购买布料，加班加
点做了200多双鞋垫送给驻郑某部队，受到官兵的称赞。
记者 王翠 通讯员 徐皛晔 文/图

热心好军嫂周华敏
“孝亲敬老”成为楷模
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保安，一个平凡却又肩负着重任的职业。有多少人与他们天天见
面，却从未看清过他们的面庞，有多少人被他们日夜守护，却从未留给
他们一个微笑。在潘存勋的心里，保安是一个需要热情与责任感的职
业。他说“这个职业让我成长了许多”。

7 月 8 日，在鞭炮声中，鑫苑中央花园西苑的业主张先生捧着“服
务热情周到，工作尽职尽责”的锦旗来到物业管理处表示感谢。原来，
7 月 1 日，张先生与友人在家中洽谈商务送走友人后，发现钱包不见
了。张先生在家中东翻西找，就是没有钱包的影子。一想到钱包里不
仅有身份证、银行卡、驾驶证以及 7000 元现金，还有一份价值 40 万元
的重要合同，说丢就丢了怎么办呢？张先生急得没办法，赶紧到前台
反映此事。安全班长潘存勋第一时间查看监控，将该楼周边的监控画
面一帧一帧细细翻看。当把张先生出门前后一个小时内的监控看过
一遍后，潘存勋初步判定，也许是有人在楼道经过时捡到了钱包，还未
来得及上报物业。潘存勋赶紧联系管理处询问是否有业主上报捡拾
信息。经过潘存勋帮忙寻找，丢失的钱包终于失而复得。其实像这样
的事情还有很多。

1992 年出生的潘存勋在鑫苑中央花园小区当保安已经 6 年了。
“当时进物业时才18岁，什么都不懂。”潘存勋说，保安是一种服务性的
行业，笑容是最重要的，而这些对于18岁的他来说却是很陌生的。“当
时待人处事都不会。”

而如今经过6年的磨炼，潘存勋已经成为了带领10人的安全班班
长，每天巡逻带队、操练。“这个职业让我成长了许多，也教会了我什么
是责任。”记者 柴琳琳 通讯员 敬磊 文/图
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为了蝴蝶兰那一片醉人的红，他花费了近 16 年时间。他叫刘松杰,今年 40 岁。
在惠济区老鸦陈办事处师家河村，办了一个蝴蝶兰种植基地。如今，这里的蝴蝶兰
声名远扬，占据省内外各大花卉市场，成了“郑州制造”。

来到温室，刘松杰指着温室花苗一一介绍：“这是‘红牛’，这是‘火凤凰’，这是
‘四季春’……”介绍品种时，刘松杰会顺手打理一下枝叶，动作熟练自然。

1999年从事建筑工程业务的刘松杰转而当起了商户，做花卉买卖。由于不懂种
植、经营，刘松杰的花店一直收入颇微。2000年左右，蝴蝶兰开始从台湾陆续进入大
陆，受到不少爱花人士的追捧，且蝴蝶兰在所有花卉中单位产值最大、利润最高。刘
松杰瞅准商机，开始琢磨建立塑料大棚，自己种蝴蝶兰。但由于资金短缺、不懂种植
技术，刘松杰的蝴蝶兰一度零利润。经历二度失败后，刘松杰开始寻找技术专家当
合伙人，并立志要种出最美丽的蝴蝶兰。

2010年，刘松杰联合2名花卉种植技术员成立了“三禾花卉种植专业合作社”，在
师家河村东头租下20余亩地，开始做自己的种植事业。

“种出最美的蝴蝶兰”不是一句空话，为了保证蝴蝶兰的品质，刘松杰为此花了
不少心思。他建造了 3000 平方米的智能温室，自动调节蝴蝶兰的生长环境。刘松
杰说：“喏，这株蝴蝶兰是去年11月开始开花的，到现在已有半年时间。”而平常花卉
市场的蝴蝶兰，花期顶多一个月。2011年，刘松杰的蝴蝶兰在郑州花卉市场“崭露头
角”时，获赞一片。

2013年年底，花卉市场整体低迷，刘松杰的员工曾经为他捏一把汗。刘松杰带
着自己的蝴蝶兰走出郑州试着推销。在陕西花卉市场，刘松杰的蝴蝶兰让人眼前一
亮，立刻获得了当地商户的青睐。那年春节，当不少花商看着滞销的花卉叹气时，刘
松杰花卉基地的蝴蝶兰供不应求。之后，打着“三禾”标签的蝴蝶兰逐渐走出河南，
开始在相邻10多个省份“露脸”，并逐渐占据蝴蝶兰市场的半壁江山。

作为省内私人种植蝴蝶兰的“先锋”，刘松杰有着更高的展望：“下一步，我将再
建 5000 平方米的温室大棚，用更高的质量、更诚信的态度，树立我们郑州的王牌蝴
蝶兰。”记者 刘怡辰 通讯员 张超 文/图


