
中博家具中心负责人告诉记者，
面对市场上那么多互联网品牌、平台
和工具，之所以选择袋袋家，是因为袋
袋家的“接地气儿”：“家具行业有很明
显的行业特征，比如区域性比较强，有
严格的区域代理制度；大件商品单价
高，消费体验要求高，物流成本高、送
货安装成本高，这些都让家具行业触
网难。但是袋袋家线上线下一体化服
务的这个特点打动了我们。这个平台
可以将我们各个卖场的家具品牌1∶1
甚至是 1∶2 搬到平台上，比如因为线
下卖场面积有限，很多款式只能在仓
库或者店面的图册上能看到，但是在
袋袋家平台上这些都能得到全面的展

示。中博作为郑州市乃至河南省最大
的家具卖场集合地，消费者根本不可
能一天逛完，但是在袋袋家很轻松就
能逛完袋袋家上千个店铺，轻松选购
成交。而且因为大多数是同城购买，
消费者对于送货安装和售后完全可以
做到售后无忧。”

根据介绍，记者也好奇地点开
了袋袋家微信公众号进入袋袋家网
上商城，原来袋袋家主要是通过手
机客户端进行交易展示，这意味着
消费者可以先线上选购自己喜欢的
款式和品牌，再实地体验，最后成
交，节省消费者逛街和来回奔波的
时间成本。

本次为期 12 天（9 月 26 日~10 月 7
日）的“双节聚惠 创世纪”大促，居然
之家为您准备了绝无仅有的历史低价
精品，惊爆折扣，海量礼品，更有1元瓷
砖、699元马桶、999元沙发等特价产品
等你来抢。这个中秋、国庆长假您准
备好了吗？尽管放心前往吧！

特惠 1：签到就送大奖，9 月 26 日
上午，前 1000 名顾客凭 VIP 特惠卡签
到即可免费领取价值50元精美礼品一
份。16：00，顾客凭 VIP 特惠卡到商场
即可参加“无需购物免费抽奖”活动，
免费抽取华为荣耀 6 plus、车载冰箱
等海量奖品。

特惠2：庆双节、储值最高增值6%。
特惠3：百吨油卡、千万现金券、万

件礼品任你选。
特惠 4：双节夜未央，9.5 折扣享不

停：10 月 3 日、7 日 16:00 起，顾客购买
欧美家具等商品交全款成交价基础上
再享9.5折。

特惠 5：万件买断商品抢到嗨：活
动期间商场推出万件买断商品，顾客
关注居然之家郑州店微信并在朋友圈
转发十一活动促销页面即可参与抢购
买断商品活动。

特惠 6：双节狂抽：活动期间交款
满 2000 元，送抽奖券一张，满 4000 元
送抽奖券 2 张，以此类推，单张合同最
多领取 10 张抽奖券，10 月 1 日、7 日下
午 4：30 准时抽出，每天抽取 50 件，奖
品包括现金券、电器等。

袋袋家首发河南
签约中博助力家具互联网化

轻松“逛”上千个店铺
在家无忧等“家”上门

日前河南省中博家
具中心对媒体宣称，
中博将与一家专业
家具电商平台——
袋袋家签约合作，整
合旗下优质家具品
牌上线销售。赵青

随后，记者联系到袋袋家公司
CEO 毛华。据毛华介绍，袋袋家总部
位于北京，全称北京袋袋家电子商务
有限公司，是一家通过电商平台，帮
助家具经销商实现销售倍增的服务
商，也是一家为消费者提供线上线下
一体化服务的企业。它由中央统一
电商运营，区域本土股份公司负责线
下资源整合并独立核算管理模式的
企业。

因为袋袋家定位区域家具经销商

分销倍增的秘密武器，所以平台以省
份划分，其中河南公司是袋袋家第一
站。袋袋家与中博签约只是河南公司
成功的第一步。等到中博签约的数百
个品牌统一上线后，袋袋家才会对外
正式开放，正式开放时间预计在 2015
年年底之前。届时，河南省的消费者
就可以快捷进行线上交易了。

除了签约中博之外，袋袋家还与
红星美凯龙、居然之家和欧凯龙等商
场的部分高端品牌签约。

中博：因为接地气儿，所以选择袋袋家

袋袋家：区域化发展，首发站锁定河南

罗杰斯彩色实木家具在行业内知
名度很高，在全国各地都有专卖店，
目前也是袋袋家在河南的首批签约
品牌。

说起为什么签约袋袋家，罗杰斯
品牌创始人王继红解释，袋袋家定位
为线上线下一体化服务，引导客户到
线下体验，同时又具备电商全面展示、
快捷交易的功能。“对罗杰斯来说，袋
袋家是家具品牌必须的一个工具。它
让罗杰斯能够线上线下两条腿走路，
走得更快更稳。”王继红表示。

据了解，目前签约袋袋家的家具

品牌中，涵盖了众多红木、实木、高端
欧美家具品牌等高端 品牌。这些品
牌万元以上商品比比皆是。“互联网就
是辅助经销商提高销量、优化销售
流程的一个工具，大家不要将互联
网当成销售神器，盲目崇拜互联网，
从而忘记销售的根本价值在于商品
本身。袋袋家的一个价值就是改变

‘低端货、便宜货才能在网络上销售’
的固有思维。它告诉经销商和消费
者：高端家具也能在线上购买，并且没
有诸如送货安装售后的后顾之忧。”毛
华说。

家具品牌：上万元的家具，也能在网上销售

居然之家发布双节大促宝典

1元瓷砖、999元沙发
特价等你抢!
装房子、买建材、购家具，郑州市民有福了！中秋、国庆双节在即，又到一年
疯狂促销季，当家居界新一轮的销售战鼓擂响，无论是家居卖场，抑或装饰
公司和家具建材品牌商家，无不喊出放价政策以吸引消费者为其买单，但究
竟谁是噱头，谁是真正亮出底牌真优惠？
据居然之家相关负责人介绍，作为家居行业诚信服务的先行者与标准制定
者，居然之家坚守诚信准则，对外说出的优惠力度、促销政策绝不是噱头，保
证说到做到。赵青 文/图

作为全国拥有百余家连锁卖场的
大型家居集团，居然之家依靠业态创
新和服务创新不断树立行业标杆，并
刷新着消费者对于家居卖场的认知。
居然之家郑州店负责人表示，除了继
续在线上平台、商户品牌建设等方面
发力外，居然之家将着力打造体验式
卖场，今年以来，居然之家郑州店不断
丰富产品的品类，一站式解决家居问
题；在陈设方面，尽量做1:1的展间，让
商品效果更直观；增加餐饮、休闲配套

设施，在满足消费者需求上做足了功
课，“想消费者之所想，让消费者享受
更加愉快的购物之旅。”

居然之家的成长，离不开服务的
创新，从先行赔付、绿色环保、一个月
无理由退换货、送货零延迟，再到明码
实价和三包期延至3年，居然之家率先
提出的十几项服务承诺，提升了自身
的服务水平，并最终确立了居然之家
的行业地位，推动了整个行业的进化
和规范。

真实！透明！
“双节聚惠 创世纪”回馈消费者

诚信！创新！
居然之家打造愉快的体验式卖场

中博家具签约专业家具电商平台袋袋
家，在家轻松逛完袋袋家上千个店铺。

居然之家双节为您准备了历史低价
精品，更有 1 元瓷砖、699 元马桶、999 元
沙发等特价产品等你来抢。
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