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“十一”黄金周特辑

“十”惠到家“一”省到底

本次恰逢苏宁25周年百日庆典启
动偶遇中秋国庆，苏宁联合各品牌工
厂集中发力。据悉，郑州苏宁携手百
大品牌开展大促让利活动，在产品、货
源、价格、服务等方面共同发力。

同时，结合金九银十家电消费趋
势，苏宁引进大量新品、特价机型：171
升双门冰箱 980 元，219 升三门冰箱
1399 元，大 1P 冷暖空调 1299 元，大
1.5P 变频空调 1899 元，12 升恒温热水

器 999 元，合资 32 英寸电视 999 元，合
资43英寸液晶电视1799元……

苏宁各门店购买单件满 680 元送
爱仕达两件套或威露士或电水壶，单
件满 1800 元送电饭煲或电磁炉，单件
满2800元送电压力锅或挂烫机，单件满
5800元送空气净化器或面包机，单件满
8800元送32英寸液晶电视或电动车自
行车；同时苏宁推出超级返券活动为广
大市民打造超值的黄金周购物之旅。

苏宁追加上千万
全面“放价”

今日夜市于 14 时提前引爆启动，
购物赠品再加力，单品满 899 元送电
饭煲、单品满 1999 元送微波炉，套购
满 19999 元送 43 吋液晶电视。据了
解，国美本次投入的众多爆款商品市
场价格创新低，厨房家电 5 折起售，
老板大吸力套装 2888 元；彩电最高
直降 5000，长虹 65 吋网络电视 5999
元；冰箱洗衣机全场6折起，6.2公斤全
自动洗衣机958元。

“国美通过介入上游产业链的方
式，掌握定价权和主动权，实现了差异
化产品的包销定制，其中 OEM、ODM、
一步到位价、包销买断、反向定制等成
为主要采购模式，这不仅能突出产品
的差异化属性，更可以满足消费者个
性化、差异化需求。”邹鹏介绍说，国美
线下门店开放网络比价平台，欢迎消
费者共同见证国美以直降且足量供应
的方式最大程度直接让利于消费者。

从今日14时起，国美黄金夜市启动十一家电消费狂欢节，将延续
到10月7日。据河南国美总经理邹鹏透露，今年十一国美在加大
价格直降力度的同时，还推出了套购送iphone系列赠品，加一元
购iphone6S等诱惑活动，单品价格也将突破历史底线，欢迎市
民进行全城比价、全网比价，买贵双倍补差价。 樊无敌

国美黄金夜市
今日14时开市

iPhone 6s 刚刚上市，国美就投入
500部作为十一活动的抽奖奖品，可见
本次活动的促销力度空前，根据消费
者填写抽奖信息在国美在线手机客户
端进行开奖。本次抽奖投入 500 部
16G iPhone 6s、40000 部 5000 毫安移
动 电 源 。 此 举 不 仅 满 足 了 果 粉 对
iPhone6s的需求，也为国美的营销创意
增添了新的亮点。

国美在黄金周大促活动中不仅延
续“低价利器”保持价格话语权，还将

开启一轮“套购”促销模式，一站式满
足消费者对家电的差异化需求。记者
从国美门店了解到，活动期间，消费者
购物套购3件以上彩电、冰箱、洗衣机、
空调、厨房、卫浴等品类家电，且满足
不同金额段位即可获赠相应的苹果产
品 。 套 购 3 件 以 上 ，满 19999 元 送
iPhone 4s、满 29999 元 送 Apple
Watch、满 49999 元送 iPhone 6，而套购
满 69999 元的消费者就可以享受 1 元
钱购买 iPhone 6s的终极福利。

套购满额送43吋液晶电视

从本月25日起，苏宁就已提前开启国庆大促活动，
率先布局发力“黄金周”家电市场，并取得全线飘红
的业绩。苏宁易购云店9月25日开业，仅仅三天销
量就突破3000万。创造河南家电连锁卖场的销售
奇迹。借此，郑州苏宁将追加上千万促销资源用于
接下来国庆期间的让利回馈。 樊无敌

除了让人期待的大规模让利促
销，国庆期间，数十款新品将在苏宁扎
堆 上 市 ：除 iPhone6S/6S Plus 外 ，
PPTV King7s手机、PPTV“机皇”55T电
视、夏普100英寸激光影院电视等众多
新品将在苏宁齐亮相。这些至潮新品
到底有何过人之处？以 PPTV“机皇”
55T 为例，该机是搭载有 Sound-Bar 条
形音响和木质低音炮的家庭影院版，

硬件全配价只需 4999 元，不仅买了台
电视机还相当于买了一套家庭影院音
响组合。

据了解，苏宁特针对新上市的
iPhone6S/6S Plus、PPTV King7s 手机、
PPTV“机皇”55T 电视等各种新品均可
享受任性付活动，每天几十块钱就可
以提前拥有最潮手机，最炫的电视，最
潮的爆品。

潮流新品登场 畅享极致体验


