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“双创”时代，大学校园创业忙
学生在创业园注册公司，有的学校免费提供桌椅

随着国家对创业、创新支持力度不断加大，“双创”工作在
全国如火如荼开展，在校及刚毕业大学生纷纷加入创业
大军。在我省的大学校园内，创业氛围亦非常浓郁，为了
了解目前大学生的创业状况，郑州晚报记者走进了郑州的
大学校园进行深入调查，发现几乎每所大学都有大学生创
业园，与以往的扫扫楼卖点小东小西的赚外快形式不同，
现在的学生都在“玩大的”，开公司、开店、做平台，业绩好
的时候一个月月入上万元。郑州晚报记者 李丽君 文/图

走 进 位 于 紫
荆山南路的黄河
科技学院的校园，
到处洋溢着青春
的气息，在篮球场
的北侧就是该校
的大学生创业孵
化 园 —— 黄 河 创
业空间。

今 年 20 岁 的
陈晨是该校 14 级
视觉传达 1 班的学
生，她领着郑州晚
报记者来到创业园的 4 楼，这里就是他们的办公
区。“凡是在创业园注册公司的同学都可以申请
在这里办公，学校免费提供桌椅。去年这里还有
一些空桌位，今年开始就很紧张了。”陈晨告诉郑
州晚报记者，她今年 9 月 28 日刚注册了自己公
司，郑州晨之尼商贸有限公司，目前主要经营化
妆品、电动自行车和电脑。“一办公司才知道有好
多事情要做，资金如何周转，如何打开销路，利益
该如何分配等，压力很大。”陈晨说。

艺术专业的陈晨是怎么走上创业道路的
呢？陈晨回忆说：“我上高二的时候就喜欢批发
一些小饰品卖给班里的同学，一个月如果进两次
货能挣六七百块钱。”

高三下半年，陈晨接触到了微商。“那会儿是
做韩国化妆品代理。第一个月挣了2000多元，高
考那个月，一下子就挣了 1 万多元。”陈晨告诉记
者。进入大学后，陈晨代购的化妆品品牌开始在
全国招线下代理，她拿下了河南的总代，在学校
的创业空间申办了自己的公司。此外，她卖电脑
和电动自行车等大学生及上班族们需要的东
西。“我也投资失败过，进的面膜到现在还没有卖
完。现在，除了学费是父母给的，其他的都是我
自己挣得。”陈晨说。

创业经验：首先选好项目，要找受众大的项
目，风险肯定会有的，前期一定要有资金，不然干
啥都不好干。

冯海 波 也
是 大 二 的 学
生，今年 20 岁
的他就读于中
原 工 学 院 ，他
和他的同学王
子杰、林超、王
崇组成了创业
团队。开始时
他们分销一个
叫仟美慧美妆平台里面的商品，但是随着各种
卖化妆品代理商的逐渐增多，他们团队的销量
一直在下滑。

“在做分销的过程中，我发现校园里做中
介和代理的非常多，但是他们都各自为战，信
息不对称，有需要的同学找不到销售，销售的
找不到市场，更重要的是这种没有监管的营销
方式让学生们的合法权益得不到保障。于是
我就想到了做一个校园服务平台的项目。”海
波说与其他三人商量后，“中工校悠”微店诞
生了。

微店开始筹备后，海波发现每迈出一步都会
遇到困难，设计店铺缺乏电脑和互联网方面的专
业技术人才、注册公众号没有营业执照、做推广
不会营销等一系列问题。但是，在历过 2 个多月
的筹备后，9月1日，他们的店铺终于开张了，开张
首日就迎来 5 家客户入驻。“到目前为止，本店已
开张 2 个月，9 月份营业额 1000 多元，10 月份 600
元左右。其实注册公众号只要300元钱。”冯海波
开心地说。

目前已与中原工学院最大校园资讯平台达
成合作，“我相信以后我们的发展会越来越好”。

创业经验：创业之前一定要做好准备，包括
合伙人的挑选及分成的制定，不要因为创业让很
好的朋友变成了路人；要有一颗乐观和经得起打
击的心；在创业的同时不要忽略了我们的本职，
我们还是一名大学生，学好学精自己的专业课，
多看书。

24岁的王帅今年7月份刚刚从中原工学院纺织学
院毕业，现任郑州曼柔纺织品有限公司总经理，菲苒A
类生活联合创始人。

“我是一个爱折腾的人，不甘生活的乏味。”王帅
说，他2012年开始创业，那年他是大二，刚开始是做劳
务派遣，后来尝试销售U盘、组装机，但是逐渐发现这
样的生意让他觉得很无趣。

后来他的导师郑瑾看他比较勤奋又善于交际，就
给了他一个项目，让他组建团队，参加2014年“创青春”
河南省大学生创业大赛。经过不断努力终于在大赛中
拿到了全国铜奖和省级金奖的荣誉。比赛结束后，他
想既然他们的计划书能获奖，那为什么不把它落地变
为现实呢？于是他和另外5个队友一起创办了郑州曼
柔纺织品有限公司，生产A类纺织品，并得到了政府和
一些投资者的支持，今年3月，他们的第一轮产品量产
下线。“现在我们已经有了一些固定订单，第二轮的货
都已经快销完了，每个月的营业额都在十几万元。”

王帅介绍说，由于他们是传统纺织行业转型，能
借鉴的企业很少，许多都是他们自己在尝试中前进。

“走过很多弯路，目前还在继续尝试阶段。”虽然有一
些成果，微店的品牌入驻，分销系统已经完成，销售额
也不断增长，还不能说已经突破，只能说会越来越好。

虽然创业是艰辛的，但是王帅却乐在其中。“能够
有机会在商场进行博弈，很难得的锻炼机会，对我来
说，每做一件事情都是一种成长。”他们希望 3 年内公
司的营业额能达到百万，届时再扩大规模。

创业经验：对于创业者，可以输，但不能认输。创
业没有loser，只有认为自己是loser。创业不好玩，没有
铁下心，不要轻易下海。

高二卖小饰品，大二开公司
创业人物：陈晨

3年内让公司实现销售额达百万
创业人物：王帅


