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创客王军：
做自信豪迈的创客领头羊

破釜沉舟：开启创业模式
偶然一次与故友相遇，谈话中王

军觉得自己做机械销售的 10 年似乎
成了井底蛙。意识到这些问题时，王
军一边恶补前沿新鲜事物，一边与朋
友商议着进行众创空间的筹建,并毅
然放弃做得正火热的销售工作，决心
与朋友破釜沉舟开启“合伙人时代”。

年轻团队：
摸索中前进，探索中成长

王军告诉记者，UFO 团队的平均
年龄是28.5岁，是一群充满着活力与
激情的年轻创业者。“正因为我们本
身就是创业者，所以我们更了解创
业者，我们就是要做创业者背后的
创业者。”王军说。UFO 众创空间在
北京、郑州和新郑都有公司，这样可
以更好地发挥“通道”作用，把本地

好的项目进行上升，把北京的优势
资源进行下沉落地，服务本地区。
王军说：“我们做的全周期保姆式孵
化器，你只管改变世界，其余的我们
来做。”

UFO体系：三二三三
当记者询问起关于 UFO 的具体

概况的时候，王军特别自豪地说起了
3233体系，即通过投资者教育以及创
业者教育去促进创业、拉动就业和培
育产业，以及通过孵化器、联合基金、
助力学院等板块并结合平台孵化、产
业支撑和资本助推去协力推动创业
者创业。

最后，当记者问到对于目前创业
挑战下有没有后悔过的时候，王军坚
定了目光，笑着说“永远相信美好的
事情即将发生！”

一撮小胡子，时尚中透露着成熟
与稳重。他叫王军，生于 1982
年，是来自郑州二七区的年轻创
业者，现任力上·UFO众创空间
运营经理。两年军旅生活造就王
军高执行力，10年销售路，组团
队，耐磨炼，一念跃井而上，自信
豪迈做创客。
新郑播报 朱得元

豫碗香“掌门”刘红卫：
一心只想做好面

刘红卫是新郑薛店人，1990 年,
17 岁 的 他 初 中 毕 业 后 开 始 创
业。开过店，做过代理，奔波了十
几年，刘红卫用挣来的第一桶金
为家人买了套房子。2010 年,刘
红卫开始专心做投资生意。然
而，生活又给他开了一个大大的
玩笑，创业资本全赔，外债30万。
新郑播报 邰智慧 巴明星

胜利在即，他选择冷静对待
2010 年，刘红卫决定继续创业。

他想办一家有特色的烩面馆。为了凑
齐创业资金，刘红卫卖了房子，被父亲
骂做败家子。

2012 年 8 月 22 日，刘红卫在新郑
开起了自己的第一家烩面馆。他说：

“我不懂餐饮，但懂经营。”虽然当时朋
友们都反对，但刘红卫找到了一套自己
的经营模式，开店后生意非常火爆。

“我从农村来，理解工人的心情”
刘红卫说：“我是从农村出来的，

工人的心情我理解。”在工作上，刘红
卫不会当面批评员工，而是私下谈
心。生活上，员工遇到困难，刘红卫会
伸出援助之手。员工邢少辉 1 岁多的
女儿意外烫伤，刘红卫捐助 1000 元，
并发动员工及朋友募捐。许发旺女儿
被查出患有重度尿毒症，刘红卫得知

情况后捐助5000元。
在豫碗香工作3年多的王应娥说：

“刘总很随和，没有架子，是个值得信任
的人。”

“为了生活，不得不去思考”
从起店名，到店内装修，再到品牌

宣传，刘红卫亲力亲为，花了不少心
思。“豫碗香”3个字都有含义。刘红卫
说，“豫”代表河南，“碗”寓意大碗面，

“香”是烩面的特色，而最朴实的解释
就是“大碗烩面香满河南”。

刘红卫说，只有思考，才能进步。
创业不是一朝一夕的。

谈到未来的计划，刘红卫说：“不
想让自己太累，只想专心做好一碗
面。人不能贪心，也不能分心。”同时，
刘红卫也希望通过加盟店来帮助一大
批立志从事餐饮行业的人士迅速掌握
一技之长，成就创业之梦。

装修老板刘俊辉：
知足并追求着

看准商机抓住时机
走在行业最前端

1997年，刘俊辉离开家乡来到新郑
开了一家超市。1998年，刘俊辉看准商
机又开了一家复印店。当时复印店特
别少，生意非常好。2002年，刘俊辉办
了自己的金马广告公司。为了买一台
非常先进的设备，花光了他所有的积
蓄。新买的机器使得广告在排版设计、
色彩纸张、印刷速度等方面有了质的飞
跃，较之当时手写广告具有极大的优
势。刘俊辉白天跑业务，晚上加班，很多
时候一天只能睡两个小时。凭借努力
和公司优势，刘俊辉很快就站稳了市场。

2010年刘俊辉又办起了装饰装修
公司。他聘请了专业的职业经理管理
公司，注重质量和服务。

在刘俊辉看来，创业的时候要时
刻走在行业最前端，看准商机。

有舍有得 知足并追求着
当被问到创业这些年有什么感想

时，刘俊辉笑着说：“创业这么多年来，
不管在工作还是生活中，自己实实在
在的感受就是以人为本，先把人做好，
要务实。响应国家政策，紧跟时代步
伐。而对自我的要求就是知足并追求
着，有舍有得。困难也是一种考验，要
积极应对，朋友之间互相帮助。”刘俊
辉说，因为忙于事业，对家人的陪伴少
了很多。

生活中的刘俊辉喜欢爬山、散步，
喜欢和朋友聊天，相互交流学习，不断
思考学习。他最喜欢的一句话是：难
得糊涂。

当谈到对未来的计划时，刘俊辉
说，想在“互联网+”的时代背景下进行
跨界融合创新和资源整合，给人们带
来更多的实惠及便利。

今年38岁的刘俊辉是新密人，
17岁时就开始闯荡社会，打过
零工，办过超市，做过销售，开
过复印店，而如今他已经拥有
自己的广告公司、装饰工程设
计有限公司。
新郑播报 米雅明

创业者崔志永：
运用“互联网+”做事业

“互联网+”的时代，各个城市都存
在着形形色色的年轻创业者，而新
郑这个文化底蕴深厚的城市，年轻
的创业者更是信心满满。36岁的
崔志永也是这些创业者中的一员，
他另辟蹊径选择洗衣行业，并将市
场发展壮大。
新郑播报 邓春丽

创业源于永不满足
去年 10 月，崔志永进入洗衣行

业，他坚定地要创立属于自已的洗衣
连锁品牌。

从简单的想法到付诸实践，崔志
永用了不到 1 年时间，2015 年 4 月 11
日注册成立了可儿家政服务有限公
司，开始了创业之路。

巧妙运用“互联网+”
当下时代的消费习惯已迅速且深

刻地向互联网方式转变，崔志永也坚
定了尝试用互联网的方式变革传统洗
衣行业的想法，改善用户的洗衣服务
体验以及颠覆传统洗衣门店的模式。

目前，可儿洗衣已实现微信下单，
并且将逐步在新郑各大小区内设置智
能洗衣柜收取件的方式，操作流程方
便快捷，同时用户可通过全流程 IT 跟

踪手段，实时掌握洗衣订单的情况，机
制透明。

热衷慈善 热爱生活
崔志永说，可儿洗衣携手“衣往情

深”公益项目在各个门店设立捐衣处，
对收取的衣物进行分拣、清洗、消毒，
送往贫困乡村，目前已累计捐赠衣物1
万多件，同时也带动了当地妇女就业。

“创业中没有最苦的时候，但是有
寂寞的时候。家人、投资人不理解，就
会产生寂寞感。”崔志永说。

工作之余，崔志永会选择看书和
喝茶来放松心情，也会和家人一起去
旅游。他认为，努力工作是为了更好
地服务家庭，所以他坚信可儿洗衣不
仅为顾客洗衣物，便捷他们的生活，更
是为所有加入可儿洗衣大家庭的创业
人士“洗”出更精彩的人生！


