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进入12月，房企销售冲刺进入倒计时阶段，借着圣诞节的节点, 各房企摩拳擦掌，纷纷在售楼处举行各类精彩纷呈的暖场活
动，更有不少楼盘顺势推出特惠房源，全力冲刺年终最后一场大考。郑州晚报记者 赵娟

郑州晚报携手阳光花苑“圣诞老人”全城派礼

圣诞节临近，节日氛围渐浓。纵观
大街小巷，商场店家，不少已经布置起圣
诞节的装备了，各种彩带，圣诞树，圣诞
老人都已经摆出来了。房地产商当然也
不会放过这个节日促销的好机会，纷纷
在售楼处举行各类精彩纷呈的暖场活
动，更有不少楼盘顺势推出特惠房源，房
产促销大战一触即发。

“圣诞节马上到了，我们楼盘近期会
推出一批新房源，活动力度非常大，价格
保证让你惊喜。有时间你不妨到我们销
售中心来看看，就算不买房，我们也为你
准备了很多圣诞礼物。”

与之前的“双十一”“双十二”相比，
圣诞节临近元旦，无疑是推产品、增人
气的好时期，同时也是推优惠、促销售
的好机会。在这个时期内，开发商还将
延长销售期和加大营销优惠力度，力争
在圣诞与元旦之间，再度引爆一轮销售

热潮，为今年楼盘销售画上一个完美的
句号。

开发商逢节必过已经逐渐成为楼市
的一个常态。在节日气氛下，人们更容
易消费，现场交易的成功率也更高。借
着节日风，各楼盘纷纷打起节日牌，促销
电话、短信格外多。

其实，进入12月份，房地产进入促销跑
销量的倒计时阶段，已经有不少开发商提
前谋划布局，争相推出新品，加大优惠力
度，全力冲刺年终业绩。底的促销活动总
是一波一波袭来，优惠幅度之大堪称一年
之最。

在走访中记者发现，有不少楼盘推
出“低首付”“特价房”“清盘特惠价”“政
府补贴”等优惠来吸引购房者。也有些
楼盘选择在这个热闹的日子推出新品，
也有很多楼盘举办圣诞互动活动只为赚
人气拉近客户感情。

经过连续近半年的高速放量，楼市
疲态已现。虽然以北上广深为代表的重
点城市房价依然上涨，但随着一系列利
好楼市政策效应的逐步减弱，房价涨幅
总体呈回落态势。在住宅、办公楼和商
业营业用房待售面积持续增加的背景
下，库存过高已成为阻碍楼市发展的主
要障碍。

自去年以来，“去库存”取代“控房
价”，成为当之无愧的楼市新主题。中
央经济工作会议 12 月 18 日至 21 日在
北京举行。会议指出，要从六个方面
化解房地产库存：加快农民工市民化，
落实户籍制度改革方案，建立租售并
举住房制度，鼓励发展住房租赁为主
业的专业化企业，房地产开发商降低
房价、促进行业兼并重组，取消过时的
限制性措施。

虽然 2015 年已接近尾声，但是楼市
“去库存”的压力却并没有消除。据国家
统计局日前发布的《2015 年 1~11 月份全

国房地产开发投资和销售情况》发现，截
至 11 月末，全国商品房待售面积近 7 亿
平方米。而去年同期尚不足6亿平方米，
一年陡增 1 亿平方米，这表明，在即将到
来的 2016 年，中国楼市去库存压力仍然
巨大，去库存仍将是重点。

面对如此压力，数据显示，今年截至
11 月份，房企整体业绩完成率比去年上
涨了27%，有个别表现突出的房企已经提
前完成年度任务。当然也有表现逊色的
房企,完成率不足八成，这意味着 12 月无
疑是最后一个关键月份，因此，也将有更
多的房企为冲刺全年业绩而加入促销大
军中来。

而随着返乡置业季的到来，开发商
的各种去库存促销手段，如低首付、特
价房等重磅来袭。除此之外，也有一些
楼盘选择在年底推新品入市，欲在年末
市场占据一席之地。可见，在距离 2016
年仅有几天里，楼市正在上演“最后的
战役”。
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去库存政策继续升级 年末房企加速走量

郑州各楼盘优惠放“价”
抄底时机或将出现

扫一扫，有惊喜

“从上周我们就开始冲刺年底销售了，
各种打折促销活动已经开始。除了打折、
优惠等活动，还有各种游戏、演艺活动。”在
某售楼处记者了解到，郑州各楼盘在圣诞
节也应景推出了以“圣诞”为主题的各式活
动以及购房优惠。

如恒大御景湾推出，圣诞大优惠，秒杀
5 套特价房，购房享受 300 元/㎡政府补贴；
万科·美景龙堂售楼部变成圣诞 party 场
所，到访即可领取圣诞大礼包；橄榄城·润
泽园，12 月份推出 0 元入会享额外 2000 元
优惠；正弘澜庭叙，一期收官，最高享受 10
万元优惠；金地格林小城，首付分期 0 利
息，年终 8.5 折感恩钜惠，两人成团可享折
上折……

“年终将至，开发商都在积极向年终业
绩冲刺，不少开发商可能将进一步加大优
惠售房的力度，房价可能有进一步的降低，
采取以价换量的策略，抄底购房时机或将
出现。”一位业内人士说，为了完成年度销
售指标，各家开发商也到了年末冲刺发力
的关键阶段，购房者也迎来了一个较为合
适的置业时机。

但也有业内人士指出，为了年底冲量，
不少房企被迫牺牲利润在短期内调低价格，
在此期间买房，一般都会获得价格上的优
惠，这其中不乏有的楼盘趁机忽悠购房者。
据一位资深销售人员透露：“有些特价房是
变相降价冲量，有的是客户挑剩的尾房，正
常销售可能难以出手，一般在年底促销的时
候会以特价的形式卖出去。在买特价房的
时候，不能光看价格，还要仔细考察。”

因此，消费者在选择购买特价房时一
定要谨慎，对于房屋的采光、朝向、配套、房
企实力等都要考量清楚，在 58 同城房产频
道，记者发现，综合实力强的产品价格明显
攀升较快。毕竟买房的
目的是为了更好地居住
体验，不能单因为价格
便宜而盲目下手。


