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12月21日上午，苏宁易购中华特色
馆·江苏馆正式上线。江苏省相关领导指
出，“此次苏宁易购中华特色馆·江苏馆的
上线，标志着江苏省借助知名电商平台推
动农产品电商发展迈出了可喜的一步，为
江苏名特优农产品集中展示销售搭建了
新平台、开拓了新渠道”。

苏宁易购中华特色馆于 5 月 25 日
正式上线运营，该馆是由苏宁联合地方
特色商家、老字号品牌共同建设的地方
特色专业市场，主要品类涵盖地方美
食、特色手工艺、家居、旅行等，旨在打

造“舌尖上的苏宁”、消费者“身边的苏
宁”。自今年中华特色馆上线以来，目
前已上线 102 家地方特色馆，吸引了数
千个当地企业入驻，并成功以众筹、大聚
惠、闪拍等多种方式带旺了多地农产品
的销售。目前，为了让农户更加积极地
将农产品搬“上网”，此次上线的苏宁易
购中华特色馆·江苏馆将免除入驻商户
高达万元的平台使用费。据悉，截至目
前，苏宁易购中华特色馆·江苏馆已有200
余家商户入驻，3000多个产品上线。
樊无敌

作为今年最后一波电器让利潮，又
恰逢元旦小长假的到来，双重资源同时
注入国美泰隆店，其开业力度将再度震
撼绿城。

如今，随着市场的发展，消费者的
需求越来越受到重视，国美电器针对顾
客需求，提出了向服务要竞争力的发展
口号。同时推出了一系列备受消费者
欢迎的服务举措。如国美诚久保障服
务，家安保服务，以及针对国美会员推

出的“易键通”服务等，其中国美推出的
高出国家三包规定的“诚久保障”服务，
构建了家电业第一个涵盖产品质量、
价格以及退换货在内的综合家电服务
体系，开创了一种量化、契约式的服务
模式，彻底解决了消费者后顾之忧。
在多年的经营实践中，国美始终以创
新服务为核心理念，以消费者利益为
中心，构建高效率、高标准的综合服务
价值体系。

12月22日，“奥兰和园媒体见面会”
举行。至此，高速地产十年砥砺，奥兰
和园横空出世，再掀郑州地产江湖风云
变幻。

承载着国企地产的责任，继郑东新
区高速·奥兰花园后，高速地产携品质
团队5年精琢，倾心匠造，为郑州打造精
品人居。

郑州奥兰置业总经理胡昆峰发表
致辞，对出席嘉宾的到来表示感谢并针
对奥兰品牌、开发规划理念、产品建筑
景观等做了全面介绍。

本着“精品筑家，臻于至善”的企业
发展理念、国企的品质、实力的地产开
发能力，内强管控、外塑品牌，在地产市
场的大潮中高速地产乘风破浪，成为本
土房地产企业的领跑者。

奥兰和园，项目总占地 60 亩，总建
筑面积约 20 万平方米，容积率仅为
3.49，由 8 栋高层组成，居住密度适中，
环境绿化好。同时小区还配有新风系

统，指纹密码锁等智能系统。
整体楼栋坐北朝南，错落分布，楼

间距比较宽，采光极好，不会受前面楼
栋 的 遮 挡 。 此 外 ，项 目 建 筑 风 格 为
Artdeco 风格，外立面以 3 层为分界点，
分别选用干挂石材和真石漆，足以看出
开发商对产品的用心。

绝佳的区位条件，完整的产品体
系，极具现代感的场景设计，高速奥兰
和园于繁华之上，见证郑州城市辉煌。

承袭匠心信仰，一砖一瓦的雕琢，
打造高端人居品质。知名设计团队，全
方位、多元化，以国内前沿的设计理念
样子专属奥兰和园的设计特色，让建筑
与园林相辅相成，让生活与住所完美交
融。庭院式的景观规划是奥兰和园的
特色之一，花娇草绿，碧树相连，天井围
墙，世间景物尽收院内。

落府城心，一路双铁、两大枢纽、十
大快速网，集医疗、休闲、教育于一体，
舒适与快捷、宁静与繁华，揽聚奥兰。

据调查，不少人年底购房意向非常
明显，不仅是当前购房政策利好，而且
他们认为年底开发商优惠多，房源丰
富，是一个千载难逢的购房好机会。恒
大山水城首付 2 万元起抢 88~132㎡奢
装湖景房，送1500元/㎡奢装，五重好礼
倾情放送，让您感受不一样的圣诞节！

恒大山水城，雄踞郑上新区，尽享
城市资源，100万㎡湖山钜制，写就中原
首席生态宜居精装豪宅社区，真正让居

住找到终极归宿。1000 亩洞林湖浩渺
水城所蕴含的，是浸染在香甜空气之中的
悠然生活。1600亩生态湿地，眺山望水雅
趣横生，社区园林依循大尺度空间，岛屿萦
廻极致环绕，360度全系水景。漫步在溪
流边、喷泉旁，走过郁郁葱葱的林荫道，聆
听流淌的欢快清泉，感受到的是珠光闪闪
的小溪，是波光粼粼的喷泉。在主体大型
水景之上，凭借开阔的楼间距，让细节之
处的水景节点真正做到“户户生景”、“家
家亲水”的意境，用一湾浅水的柔情诠释
亲水人居，开启一种浪漫的异域浅水生活。

“现代人居生活环境”“时尚住宅”
“天然景观”“自然合一”……这些让人
赏心悦目的字眼，勾勒出的是现代都市
人群十分推崇的舒适人居理念图画。

本次推出的房源中，95~106㎡绝版
精装三房，倾注了恒大产品的设计精
髓：空间尺度舒适性高、室内功能区布
局分布完善、景观视野极佳。

首付2万起抢奢装湖景房
恒大山水城掀圣诞抢购狂潮

12月31日至1月3日，国美泰隆店举办重装开业庆典。届时，彩电、空调、冰
箱、洗衣机以及各种生活电器和3C电器，价格直降、买电器送礼品、夜市购物
超值回馈等，给消费者带来不一样的超值体验。樊无敌
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国美泰隆店开业，百万赠品让利消
费者，预存20元即可获赠鸡蛋一份、100
元获赠小米移动电源，单品满 699 元送
电水壶、单品满 1399 元送电磁炉、套购
满9999元送32英寸液晶、套购满19999
元送43英寸液晶电视，如果你对这些赠
品还不满意，购物满 800 元降 100 再送
100，套购满额送 ipone6S。

据悉，国美泰隆店12月31日开业，
各种惊爆低价、疯狂直降、超值大礼等
优惠活动都会倾情奉献，冰箱、洗衣机、
彩电、空调、烟机灶具、小家电等，都有
开业优惠。如两门冰箱 899 元、大 1.5P
定频空调 1799 元、创维 55 英寸超高清
4K 液晶电视 3499 元、60 升电热水器
699元等多款劲爆机型。据河南国美采
销总监袁宁介绍，这些优惠价，主要是针
对国美泰隆店本次开业推出的。

国美电器在保持传统手机终端销
售优势的同时，在战略上也不断加深与
运营商和内容服务商的多方合作，为消
费者提供换号、缴费、软件安装、3G 业
务受理、各种配件等服务，这使得国美
逐渐从传统卖场变身为“终端客户提供
完整解决方案”的专业平台。

此外，不少新款智能手机也推出了
低价政策。如华为麦芒四 2299 元、
ipone6s4888元，数码产品也有优惠政策
出台，如2000万像素佳能相机160售价
599 元、口袋影院投影仪开业价仅为
1299元，还有松下、三星、卡西欧等品牌
均有千元左右开业特价相机推出，而且
像素也在1400万以上。

另外，国美泰隆店还推出开业夜
市，单品满 799 元送电饭煲、单品满
1299元送电磁炉等大礼。

国美替消费者算细账，超值享受诚久服务

江苏农产品“领鲜”突围

苏宁易购
中华特色馆·江苏馆上线

12月21日下午，苏宁集团在南京召
开传承与超越——江苏苏宁足球俱乐
部启动通报会，会上正式宣布江苏苏宁
电器集团已与国信集团签署协议，全面
接手原江苏国信舜天足球俱乐部。

事实上，早在 11 月 6 日国信集团发
布 5.23 亿全资转让舜天足球俱乐部之
后，苏宁集团一直被认为是接手的球队
的最热门的企业。至于为何要做足
球？苏宁控股集团董事长张近东说：

“首先，苏宁在发展足球事业上先协调
好与政府的关系，有效做到政府指导、
企业主导相结合的道路；其次，在保留
原有俱乐部的管理团队的基础之上，做
强俱乐部竞技层面的管理和运营，持续
加大投入，不断强化俱乐部软硬件设施
水平，在竞训、技术分析、运动康复和青
训四大体系的建设上，重点发力，以期

打造一个现代化的职业足球俱乐部，同
时保持球队在中超和亚洲赛场的绝对
竞争力。”

目前苏宁集团正处在转型期，未
来，俱乐部将依托互联网的技术，充分
将线上线下O2O相结合，并通过数据进
行俱乐部相关衍生产品的研制和开发，
创新俱乐部的商业模式。张近东也在
会上承诺：“苏宁集团接手俱乐部之后，
将持续加大对俱乐部的投入，苏宁集团
未来会在俱乐部的商业运营、球队建
设、球迷文化以及青训方面下大力气，
并借鉴国外一流俱乐部的经验，在俱乐
部科学训练、球队管理、会员管理、球市
运营方面形成体系化的机制，同时依靠
与国外俱乐部的战略合作，为江苏足球
的外援、外教引进方面提供帮助。”
樊无敌

江苏苏宁足球俱乐部启动


