
1 月 13 日，易居中国河南区域
二手房交易服务战略发布会在郑州
裕达国贸酒店召开，易居中国董事
局主席周忻携创始人及旗下河南各
版块负责人共同出席了发布仪式，
郑州市住宅与房地产业协会领导、银
行代表和开发商代表出席发布会，郑
州 108 家中介门店代表参加现场签
约仪式。易居交易服务集团郑州公
司总经理李国平作战略宣讲，周忻总
结陈词，易居中国二手房交易服务
平台也随之正式落地郑州。

据李国平介绍，这是由易居中
国（纽交所上市代码：EJ），联合旗下
乐居（纽交所上市代码：LEJU）、钜
派投资（纽交所上市代码：JP），3 家
上市公司联袂打造成立的一个二手
房交易服务平台，旨在通过整合优
质服务资源，打造一个规范、专业的
二手房交易服务平台，让更多的经
纪公司能够依托平台，为消费者提
供更加优质的服务，实现各方共赢。

易居二手房交易服务平台定位
为一个纯粹、开放的服务平台。平
台本身不开设中介门店，不招募经纪
人，不和经纪门店竞争，而是提供资
源搭建平台、制定规则维系良性生
态。平台秉持易居中国一贯的经营理

念——“做中国房地产行业最优秀
的服务生”，将致力于为中介门店尤
其是中小门店做好服务，并让中介
门店依托易居二手房交易服务平
台，为消费者提供更加优质专业的
服务。

平台将在线下开设若干交易服
务中心，引入经验丰富的签约与权
证团队和法务专业人才，辅以流程
化的技术系统，为买卖双方客户提
供从签约、贷款到办证过户的全程
交易服务，严格把控交易风险。通
过先进的互联网技术，实现买卖双
方、经纪人在交易过程中的信息充分
对称。通过良好的硬件设施和人性
化的服务流程，为消费者提供更好的
用户体验。未来，易居的服务体系会
不断完善，但平台的定位不会改变，
易居二手房交易服务平台“不做加
盟、不做中介、不做手拉手客户、不做
独立经纪人”的宣言一诺千金。

值得一提的是，在发布会现场，
正商地产与易居交易服务集团达成
了战略合作意向协议。此外还有36
家开发企业宣布与易居二手房交易
服务平台在一二手房联动领域展开
合作，首批共提供了 18570 套一手
房源。赵娟

自 5 天前入市倒计时启动，围绕它
展开的话题便从未间断，虽然力求低调，
但难以掩藏的那一抹优雅清香，还是令
它成为业界舆论的焦点。2016 年 1 月 9
日，茉莉公馆接待中心芬芳绽放，众多嘉
宾及各大媒体云集，共鉴新奢公馆荣耀，
绽放郑东龙湖。

19 年砥砺前行，3 城 22 盘深耕中原
后，亚新开始重新思考现代人居的真正

需求。作为郑东龙湖的拓荒者，亚新集
团率先入主，3年深耕，打造龙湖CBD首
个写字墅院龙湖壹号·总部中心之后，
2016 年巅峰巨献——茉莉公馆，引领中
原新奢主义生活风潮。

活动中，亚新集团区域公司领导致
辞，并表示，2016年亚新要拿10块地，龙
湖区域是亚新布局高端产品的区域，接
下来会继续发力。
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公馆传奇新奢登场
亚新茉莉公馆接待中心开放

1 月 9
日，茉莉
公 馆 接
待 中 心
开放，众
多 嘉 宾
及 各 大
媒 体 云
集，共鉴
新 奢 公
馆荣耀，
绽 放 郑
东龙湖。

新·亚新，领跑中原新力量

茉莉公馆负责人介绍说，“新奢风
格”作为对传统奢华设计概念的一种反
思而与以往的奢华风格不同，其核心意
义是用内涵低调、实用精致的方式诠释
奢华，注重设计出更高品质的优致生活
空间，是精致、唯美、优雅、实用，更是舒
适、健康、科技、绿色。

秉着“为您创造美好生活”的企业愿
景，3年来，亚新足迹遍及了全球30多个
城市200多个项目，到上海、北京、天津，
甚至纽约、伦敦不断考察，汇集国际一线

团队，再结合19年来对中原人居研究沉
淀的基础研究、分析，1000 多个日日夜
夜反复推导修改，郑东龙湖首席精装大
宅、中原新奢健康生活标杆——茉莉公
馆，终于优雅亮相！

追本溯源，茉莉公馆将世界的开放
精神与家族传承引入建筑，更以精装成
品豪宅的新奢主义生活方式引领中原风
潮。“冰雪为容玉作胎，柔情合傍茉莉
开”，这一抹芬芳优雅，唯有中原仕商精
英亲临，方能品鉴。赵娟

精装豪宅 新奢风格领跑中原

易居二手房交易
服务平台正式落地郑州

记者：美盛·天境入市之初
策划了一场极具诱惑力的天境
之旅活动，其用意是什么？

张总：现代人的生活压力很
大，一场说走就走的旅行基本上是很难实
现的，天境之旅活动可以给我们生活在都
市里的人一场精神与身体上的解脱。一
境归心，是我们活动的初衷，更是我们项
目打造之处所追崇的目标。

记者：您对2016年郑州市房地产发展
的看法是什么，美盛·天境有什么市场策略？

张总：尽管房地产“黄金时代”已经终
结，但在“白银时代”，房企仍有大把机会，
因为处在以人口为根本消费力和生产力
的市场环境下，房地产的需求不会衰退。
机会与挑战并存，2016年行业洗牌依旧不
止，房地产市场将更加专业化、透明化。

伴随着政府机关等单位的东迁，东区
仍然会是郑州房地产市场上的一个强势竞
争区域。2016年，在郑州房地产市场上，美
盛·天境必将拿出超级产品，抓准超级时
机，给人超级体验，做足超级营销！

记者：作为一个地产人，您对美盛·天
境的期望是？

张总：相信美盛·天境将会成为未来
郑东新区品质住宅的标杆性产品，为提升
中原人居水平贡献自己的绵薄之力。
赵娟

美盛天境 一境归心
——专访美盛集团营销中心总监张传明

12月21日，美盛·天境媒
体发布会暨天境之旅启
动仪式举行，共同见证了
美盛集团11年品牌升级
大作——美盛·天境的盛
装揭幕。美盛·天境选址
于郑东新区象湖畔未来
行政核心板块白沙组团，
周边拥有方特欢乐世界、
绿博园、华特迪士尼等触
手可及的文化休闲配
套。可观澜一湖两河一
园，70%绿地率自然原
境，1397亩象湖，3000
亩绿博园。区域内教育、
医疗等市政设施、人文资
源正在投建。下一个10
年，甚至几十年……郑东
新区的象湖区域将会成
为郑州发展的一个极
点。近日，美盛集团营销
中心总监张传明接受记
者采访，让读者更加深入
地领略了美盛·天境未来
生活的理想蓝图。

记者：美盛·天境所处区位
的发展前景您有什么看法？

张总：美盛·天境项目位于
郑东新区，郑东新区在郑州的地位不言
而喻，近年来它所呈现出的惊人发展潜
力，令这座城市逐渐让世界瞩目。

美盛·天境选址于郑东新区象湖畔
未来行政核心板块白沙组团，周边拥有
方特欢乐世界、绿博园、华特迪士尼等触
手可及的文化休闲配套。可观澜一湖两
河一园，70%绿地率自然原境，1397亩象
湖，3000亩绿博园。区域内教育、医疗等
市政设施、人文资源正在投建。下一个
10 年，甚至几十年……郑东新区的象湖
区域将会成为郑州发展的一个极点。美
盛将会与郑东共荣，也请各位与我们共
同期待天境未来的理想人居生活。

记者：美盛·天境打造的是一种什
么样的生活方式？

张总：我认为每个人对理想生活
方式的向往和憧憬是不一样的，但是

作为一个社区，能够最大化地给每一位业主
提供最舒适的生活状态，是我们的最终目
标。美盛·天境特邀梁景华先生重金打造中
原顶级配套会所，配备了世界赛制级泳池、近
300 平方米的健身房、瑜伽馆、地下标准篮球
场、图书馆、棋牌室、四点半学校等多重资源，
竭力为业主提供最全面的服务，让业主在这
里感受到最舒适的理想家境。
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C记者：美盛·天境为什么选
择了法式建筑风格？

张总：法式建筑讲究点缀在
自然中，并不在乎占地面积的大小，线条
鲜明，凹凸有致，尤其是外观造型独特，颜
色稳重大气，呈现出一种华贵。而且对建
筑整体方面有着严格的把握，善于在细节
雕琢上下功夫，与我们对住宅的要求相
符，所以，我们选择了法式建筑风格。
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