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除了团队和人才之外，在强
大的资本支撑下，恒大河南公司
严格执行恒大集团快速开发建设
模式，坚持拿地立即开发、快速建
设、快速销售，从拿地到开盘不超
过半年时间。在开发过程中，恒
大河南公司遵循集团的标准化运
营与集约化管理，降低运营成本、
材料成本、建设成本，实现规模效
益，让利于民，打造名副其实的民
生地产，一系列的做法让恒大成

为河南市民的首选房企。
根据业内专家研究，房地产

行业步入白银时代，整体增量空
间有限，从企业格局角度来看，
受制于资金缺位，多数中小房
企开发延缓，销售去化速度明
显降低。但同时，大房企得益
于 雄 厚 的 资 本 实 力 、品 牌 优
势，市场占有率则快速提升。

恒大河南公司，将会在恒大
集团的统一部署下，着力多元化

发展。他们希望未来人们的生
活是这样的：住着恒大的房子、
酒店；吃着恒大的米、油；喝着恒
大的水、牛奶；看着恒大的足球、
电影、演唱会；定时去恒大互联
网社区医院做个全身体验；还可
以带着女朋友去恒大的美容院，
顺便上份恒大人寿的保险……

2015 年的恒大河南不断刷
新销售纪录，2016 年的恒大河
南将会更加辉煌。

恒大集团毫无疑问是过去一年中表现最为勇猛的房地产企业之一。在楼市处于深度调整期之际，恒大通过“大干快上”再上一个新台阶，成
功迈入2000亿俱乐部。
作为恒大集团的中坚力量，恒大河南公司的2015年同样“战果”非凡，在只有10个楼盘在售的前提下，恒大河南全年累计销售突破130亿元，创
下了河南房企界的销售神话。
然而，“数字”神话的背后，不是侥幸、不是运气，而是我们看不到的努力、专注、创新，是一流先进的管理水平、是对工程细节的精益求精、是
聚光灯下交楼的贯彻执行、是无理由退房的贴心保障、是商业配套的设施健全、是暖心负责的物业态度。让业主买得放心，住得安心。
郑州晚报记者 赵柳影
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10盘130亿
成就销售“神话”

据悉，截至 2015 年底，恒大河南公
司在售的楼盘只有 10 个，却成就了 130
亿元的销售奇迹，着实让业内惊奇，更让
其他竞品难以望其项背。

其实，自 2009 年，恒大地产进入河
南市场以来，已经不是一次两次缔造销
售“神话”。

2013 年 5 月 18 日，恒大河南公司旗
下的恒大金碧天下盛大开盘，3小时劲销
1000 余套房源，狂销近 15 亿的卓越成
绩，创下中原楼市销售最快、单项目开盘
销售额最高等多项楼市之最。

依旧是 2013 年 8 月 31 日，恒大河南
精品巨作——郑州恒大绿洲荣耀开盘，
凭借着优秀的品牌和高性价比，开盘当
日短短 3 小时内，郑州恒大绿洲火爆热
销突破13.8亿元。

2014年12月28日，郑州恒大山水城
强势开盘，首期推出的 1000 余套房源
火速递减，抢房开战一小时之后，销控
板就一片飘红，房源所剩无几。

再 来 重 点 看 2015 年 ，在 全 国 房
产市场起伏不定，走势变幻莫测的背
景下，2015 年 6 月 27 日，郑州恒大翡
翠 华 庭 在 郑 州 高 新 区 开 幕 ，上 演 了
2015 年度史无前例的抢房大战，郑州
恒大翡翠华庭近 1500 套房源哄抢一
空，当日 12.5 亿销售总额再创佳绩，引
爆高新区置业最高潮；2015 年 11 月 15
日，恒大御景湾盛大开盘，两小时全线
售罄，轰动全城。

2015年，除了郑州市的销售火爆，在
河南其余地市，恒大河南公司的销售“神
话”也在屡屡刷新，创下各地市的房地产
销售奇迹。

2015年10月24日，驻马店恒大名都
上线，开盘当日 3 小时狂销 6 个亿，逆势
中引发中原地产的又一次巨大轰动；
2015年11月29日，商丘恒大名都盛大开
盘，2小时劲销6亿。

如果说一次的热销，是侥幸；两次的
热销，是运气；那么，三番五次、接连不断
的热销，我们只能说是因为实力。

众所周知，恒大进驻河南的
发轫之作是洛阳恒大绿洲，恒大
地产因此一炮而红，赢得河南市
场的青睐，从此也开始了恒大在
河南的征程。

6 年来，恒大河南公司在中原
大地这片沃土上，深耕细作、开拓进
取，并已成功布局郑州、洛阳、安阳、
新乡、商丘、平顶山、舞钢、信阳、驻
马店、漯河、许昌、南阳这12个地
市，开发项目有20余个，涵盖绿洲
系、名都系、华府系、雅苑系、金碧天
下系、翡翠华庭系、御景湾系、山水
城系等多个中高端产品系列。

如果说，恒大河南公司的发
展壮大，离不开广大河南人民的
青睐和支持。那么，在提供普通
老百姓买得起、住得起、住得好的
房子之外，恒大河南公司也在河
南区域经济的发展上起到了举足
轻重的带动作用。

对于恒大来说，选择在一个
地方立项目，并不仅仅是盖房子那
么简单，而是以地产为基础，形成
一个“衣食住行游娱购”为一体
的全方位城市综合体，不仅让住
户享受温馨安定的家居生活，更
要满足业主生活中方方面面的

需求和意愿。这样，一个区域的
经济除了地产带来的动力之外，
还会衍生出更多的商业经济和
消费需求，三者结合，便可以短
时间内拉动区域的经济发展。

此外，记者发现，恒大还能
为一个区域带来房企的集聚效
应。就拿郑州举例，不管是平原
新区还是高新区，抑或经开区，凡
是恒大拿过地之后，不多久，一大
批实力房企均紧随而至。

不得不承认，一个品牌企业
对一个城市区域市场的带动作
用是显而易见的。

记者认为，任何一个项目的
发展、任何一个数字的出现、任
何一个企业的成功，都不会只凭
借一己之力，在它的背后，必定
有一个钢铁一般的团队。对外，
它有秩序、有纪律、有坚韧；对
内，它有关怀、有理解、有互助。

进入河南的 6 年来，恒大河
南公司发展的不仅仅是项目和
销售数据，它的团队也在一步步
扩张和壮大。

这个团队凝聚了总工室、开
发、招投标、工程、物业、营销、品

牌、商业管理公司、合同管理、财
务、行政人事等部门。如果单看
每一个部门,甚至是每一个人，就
像是齿轮上的一个小卡槽，不值
一提。然而，齿轮想要转动，这
每一个卡槽又必不可缺，还需要
通力合作、默契配合。

对于恒大河南公司来说，这6
年来的每一个成绩、每一份骄傲，
都是恒大河南数千员工勠力同
心，雄关莫道处不断求索，秉承精
品战略，不忘民生理念之本，耕深
细作后铸造的辉煌战绩。

当然，这 6 年来，每一个难
关、每一份辛苦，也是恒大河南数千
员工相辅相成、相助相携，似家人似
朋友的心心相印、手手相帮之后，创
造出的个个“神话”。

专家指出，正是因为有了优
秀的员工和团队，6年来，恒大河
南揽尽无数荣耀，先后获得“河
南省房地产开发优秀企业”“中
原地产年度城市建设特别贡献
企业”“中原地产最具综合实力
龙头企业”“河南地产杰出贡献
企业”等荣誉。

七大方面部署，着力多元化发展

人才驱动发力，恒大人打造钢铁团队

者
为
胜


