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■卖场来电

近年来，随着消费升级的
持续，消费者对产品体验的要
求越来越高，体验式消费升
温，进店免费喝饮料、摇一摇
赢大奖、水果闪拍、儿童乐园
免费体验、游戏竞技比赛、美
食教学、小丑魔术表演……

五一期间，国美设置了一
系列的互动活动，吸引了大量
的年轻粉丝体验、参与。在国
美“4·15”超级福利日活动结束
短短半月后，4月29日，国美二
七天然商厦店开业，开业当天
交易额一举突破 3500 万元。
此店以“新场景、新体验、新玩
法”为主要宣传亮点，同时引进
高端潮流新品，如大疆无人机、
机器人、HTCVIVE虚拟体验中

心等，“海量赠品”、“低价保证”
也是国美天然店开业不变的主
题。在低价的基础上，国美更
是推出了独具特色的“免费赢
6S”活动，消费者通过微助力转
发免费赢得6S，此活动阅读量
达到18万人次。

而苏宁易购共投入 10 亿
资源、1000 万爆款，满足消费
者低价诉求。苏宁易购德化
云店店长说，五一前，他们根
据大数据对不同人群进行了
分析，面向郑州地区的消费者
推出“千元优惠卡”，推出不同
优惠套餐组合。此外，苏宁易
购门店还推出一对一导购服
务的金牌 V 购、门店自提、扫
码购、货物自提等服务，给五

一苏宁易购线下大卖加分不
少。“从苏宁的数据来看，今年
五一消费者购物平均客单价
同比去年增长近 20%，中高端
产品越来越获得消费者青睐，
国产一线品牌、合资品牌及新
品销售占比达33.2%。”

河南永乐在此次小长假
家电促销大战中收获喜人，销
售仅3天就创造了惊人的销售
业绩，永乐各大卖场家电价格
普降25%到45%，最高让利超
过五成；永乐全省38家门店销
售火爆，4月29日夜市销售额猛
增，4月30日至5月2日，销售额
破亿。截至5月8日，永乐将延
续“全城比价 价高就赔 500
元”的活动。

互动活动多，体验式消费升温

自 3 月开始，各空调厂商便
展开了市场较量；但因天公不作
美，一直没能迎来真正的销售旺
季。不过，这样的市场局面在五
一小长假里得到改变。在炎热天
气的助阵下，郑州各卖场相关负
责人均表示，今年五一期间空调
销售表现非常突出。

“针对今年五一黄金周的特
点，部分市民会选择五一假期出
去游玩，五一假期后选择购买电
器，为满足这部分人的购买需
求，本周河南永乐将继续以五一
的力度持续特惠，除了价格的大
幅直降外，还有 iPhone6 Plus 等
超级礼品赠送。”河南永乐总经
理陈政介绍说，大数据+供应链
的充足准备下，国美保证了产品
的送装配套设施及售后服务的有
序进行。据了解，在本次开业中，
许多消费者在购买大家电时选择
了送货上门，根据国美精准配送、
一日三达的送装承诺，购买后 7
日内，消费者即可迎来新家电。
此外，针对主流品牌的空调产品，
消费者更可享受到免费安装的增
值服务。

未来,国美将继续通过门店
改造、场景化体验区搭建、VR 体
验区、游戏体验区、家庭影院建设

等多种新形式，打造集吃、喝、玩、
乐于一体的新型卖场模式。五一
期间，苏宁易购门店推出金牌 V
购、扫码购、货物自提等特色服
务，丰富消费者的购物体验。“所
谓金牌 V 购，是苏宁易购门店重
磅推出的私人订制导购服务，消
费者可以在线提前预约任何一家
苏宁易购门店的导购员，并在约
定时间上门购物时享受一对一的
精准服务。”郑州苏宁总经理汪令
军说，金牌 V 购服务不单是家电
选购方案的精准推荐，还涵盖专
属的套餐优惠和升级版的配送安
装等售后服务。

美的空调专柜一导购员说：
“老天很给力，酷热的天气带动许
多市民前来购买空调。”通程电器
相关负责人也表示，在五一假期，
空调销售实现大幅增长，柜机、挂
机、单冷、冷暖，各种类型的空调
全面开花，部分热销机型甚至脱
销。除了空调外，同属“制冷”系
的冰箱在五一期间也有不俗表
现。国美数据显示，五一小长假，
国美冰箱销售与去年同期相比增
长 33%，单品均价在 4600 元左
右。其中，法式、多门和变频冰箱
是带动市场增长的“主将”，五一
销售额超过1000万。

家电卖场新玩法多，冰箱空调小幅增长

五一卖场 经济冰火两重天
卖场经济历来是五一

的重头戏。回眸五一假日，
连续3天的好天气给家电
市场带来了不错的人气。5
月3日，本报记者从河南国
美、苏宁和永乐了解到，今
年五一期间家电销售情况
好于去年同期，冰箱、空调
均有小幅度增长。
郑州晚报记者
樊无敌 文/图

设置场景体验区，升级配送安装服务

在 4 月 30 日的封坛仪式
上，仰韶酒业董事长侯建光表
示，仰韶酒业不断加大技术研
发投入，加上“江南大学仰韶
酒业兼香型白酒研究院”落户
仰韶酒厂，江南大学还在仰韶
酒厂成立了白酒博士后研发

基地，这都是多年来始终坚持
品质营销的结果。

仰韶开发出中国第十三种
白酒香型“陶香型”白酒，并通
过了中国白酒专家沈怡方、高
月明、高景炎、徐岩、赵书民等
鉴定。仰韶彩陶坊酒以其独特

的风格和品质赢得了社会各界
的好评，成为河南中高端白酒
营销的典范，并请来了著名导
演陈凯歌担任形象大使，这一
切不仅为仰韶彩陶坊酒增添了
光彩，更为仰韶酒业的发展迎
来了新的契机。

■名酒动态

在4月29日的活动现场，中国
酒业协会副理事长、江南大学副校
长徐岩教授还宣读了中国酒业协会
的三项“嘉奖令”。中国白酒工艺大
师、2015届国家级白酒评酒委员、仰
韶酒业董事长侯建光被授予“中国酒
业仪狄·卓越成就奖”；仰韶酒业坚持

品质营销，担当行业责任，获得“2016
年中国酒业社会责任优秀奖”；《仰韶
超高温大曲发酵过程中微生物变化
的初步分析》论文被授予“2015年度
中国酒业协会科技进步优秀论文
奖”，此奖项填补了豫酒的空白，更彰
显了豫酒的工匠精神。

助学基金发放仪式结束后，
仰韶酒业“百万代驾基金惠市民”
大型公益活动也随之启动。仰韶
营销公司国陶中心总监高红涛将
100 万元代驾基金支票交付洛阳
知名代驾公司。仰韶营销公司总
经理卫凯表示，此番仰韶酒业出

资 100万元启动“百万代驾基金惠
市民”公益活动，就是想用实际行
动倡导“你喝酒我代驾”，旨在减少
酒后驾车行为的发生。对此，中国
副食流通协会会长何继红表示，
仰韶酒业的惠民活动，充分体现了
仰韶酒业高度的社会责任感。

100万元代驾基金惠及洛阳城

“爱”行中原 因陶而“醉”
陈凯歌率众星助力仰韶做公益

“千年酒城出佳酿，一朝封坛酒留香。”
近日，在仰韶文化发源地河南省渑池县，一
坛坛美酒整齐地摆放在仰韶酒业“封坛大
典”活动现场，仰韶形象大使陈凯歌偕夫人
陈红，以及歌唱家阎维文、音乐家王未名亲
临现场，与中国酒类流通协会副会长兼秘书
长刘员、江南大学副校长徐岩、河南省酒业
协会会长熊玉亮、河南省酒业协会副会长兼
秘书长蒋辉、河南省酒业协会总工程师赵书
民、河南仰韶酒业有限公司董事长侯建光等
共同见证了封坛大典。 周华 周静静陈凯歌（右）、陈红（中）现场助阵仰韶公益活动百万代驾基金启动仪式 仰韶营销公司总经理卫凯（右）向洛阳关工委副

主任杜勇杰（左）交付助学基金

“作为豫酒的领军品牌，企
业发展得越大，就越要感恩社
会、回报社会，企业有责任、有义
务尽自己的微薄之力捐资助学，
尤其是要为培养祖国未来的花
朵贡献力量。”侯建光是这样说
的，更是这样做的。

4 月 29 日，“陶香故里，牡
丹之约·仰韶彩陶坊百万助学
活动”慈善盛典在洛阳揭幕，
陈凯歌、陈红、阎维文等艺术
家一同见证了“爱”行中原的
感人时刻。活动中，大家将仰
韶酒业提供的100万元助学基

金分别发放到来自洛阳多所
学校的168名同学手中。

学生代表刘鸾凤说，仰韶
企业对家庭贫困的学生伸出
了无私的援手，这种爱心为同
学们的心中点燃了一盏温暖
的灯，带给大家无限的希望。

100万元助学金发到168名孩子手中


