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90后美女大三创业
一年挣了30多万元
成功秘诀：多操了那么一点儿心
“把平凡的事做得不平凡”，这句话贴在公司墙上

一个从农村走出来的90后女
孩儿，还在上大学，创业做APP推
广业务，年净利润30多万元，业务
分支延展至山西、山东、河北、陕西
等省。她是如何做到的？能为年轻
人创业提供什么借鉴？昨日，记者
走近这名90后女孩儿，了解她的
成功之路。
郑州晚报记者 张竞昳/文 马健/图

尚晓英，一个从国家级贫
困县——洛阳汝阳县农村走出
来的女孩儿。1994 年出生的她
与同龄人相比并没有什么优
势。她读高一的时候，父亲在
煤矿矿井因公受伤，几乎丧失
了劳动能力，母亲因长期劳累
积劳成疾。

2013 年，尚晓英和姐姐同
时考上大学，尚晓英被华北水利
水电大学数学与信息科学学院
录取，姐姐考到了郑州航院。为
减轻家庭负担，高考完第二天，
姐妹俩就到一冰棍儿厂打工，苦
干3个月，赚够了一年的学费和

生活费。那一年，她17岁。
“上大学了，继续打工挣

钱，没想过创业。”在学校，尚晓
英是班里的团支书，兼职挣生
活费并未给她的学业带去负面
影响。活泼开朗的她参加了很
多社团活动，加入了大学生志
愿者联合会。

“因为组织和参加活动，接
触了很多校内外的同学，因为做
志愿者，积累了很多人脉。”尚晓
英说，进入大学后的经历，为她
创业奠定了基础，“没有成功失
败之分吧，对我来说，任何经历
都是宝贵的。”

大一寒假，尚晓英通过假期
工校园兼职代理的介绍，到昆山
一家电子厂打工，这次打工经
历让她收获很多。大一暑假，头
脑灵活的她已经成了假期工校
园代理。

“处处留心总没错。”尚晓
英自己做过假期工，了解其中
的各个流程，用她的话说，因为
自己“多操了那么一点儿心”，
就从打工者变成了代理，带着
同学出去打工。通过与专业劳
务公司联络，尚晓英获取了不
少可靠的劳务信息。大一暑假
和大二寒假，她招募了 100 多
名学生，带他们到昆山、福建的

电子厂打工，挣了 9 万元。她
人生中的第一桶金，也成了之
后创业的启动资金。

除了招募假期工，尚晓英
还自己找商家谈兼职，介绍同
学去。“其实就是中介吧，这些
兼职机会，有的是朋友介绍的，
有的是自己跑去谈的，也跟一
些兼职平台合作。如果合适，
就跟他们签协议。”除了做劳务
中介，她还做过旅游、服装租赁
等业务，认识了很多商家，积累
不少资源。

“创业之前，我做过很多行
业的工作，创业初期的合作客户
是之前资源的沉淀。”尚晓英说。

业绩不俗
一年就挣了30多万元
去年 3 月 18 日，尚晓英和男友注册

了公司开始创业。“最初的业务就是整
合之前涉足的一系列工作。为大学生
做好服务，是我们的初衷。”

去年 3 月底，尚晓英的团队接到了
一份英语课程软件推广工作，通过这次
合作，又接触到了郑州另外两家做金融
类和服务类软件的公司，帮助他们做软
件推广。

怎么调动各高校的学生资源？尚
晓英有曾经做社团工作的经验，决定
联合各高校社团合作。“很多高校社
团的经费都比较紧张，我就与他们联
合做推广，给他们提供赞助。这也为
我们将来在各个高校设立代理点奠
定了基础。”

成功完成几个案例后，尚晓英决定
把创业团队的主要业务放在地推上。一
年过去了，尚晓英带领的创业团队获得
了 30 多万元的净利润。团队核心成员
从最初她和男友两人发展到 10 人。公
司业务也从最初的省内蔓延到了省外。

“省内覆盖郑州、洛阳等 10 大重点城
市。郑州基本上所有高校都有我们的直
属代理。一个校园经理带领的核心团队
有四五个人吧。山东、山西、河北、陕西
等省份已经入驻团队，现在正筹备在西
安建立分公司。”

目标
希望学生、白领都能做推广

“针对不同产品设计不同的方案。”
尚晓英说，他们签订一个推广任务协议
后，会收集相关信息，了解行业发展状
况，对产品进行定位，针对不同的人群做
不同的策划方案。推广过程中，还能带
动其他行业的经济。

在为一家服务类软件做推广时，尚
晓英想起之前参与过活动的一家可乐
公司也要做促销，她就把两个商家对接
起来。“推广了软件，也带动了可乐销
售，互惠互利，实现双赢。”

尚晓英说，一年下来，公司成长了，
还帮助了很多在校生自力更生。“每个高
校团队的核心成员，基本上都不用再给
家人伸手要钱了。”

说起今后的打算，尚晓英说，主要是
健全公司制度，搭建好平台，做自己的产
品。“正在筹划客户端，预计 6 月份上
线。做一个整合地推资源的平台，招募
地推团队入驻，给地推行业提供一个完
全开放的平台。”

尚晓英说，地推业务做多了，感觉这
个行业比较乱，商家推广产品，找不到合
适的地推团队，做地推的人员找不到靠
谱的商家。未来，她想要做一个全民推
广的策略，线上提交任务，线下进行地
推。无论是学生还是白领，在学习工作
之外，随时可以寻找自己合适的任务，

“最终的理想是，人人都可以在线上领取
任务，做推广。”

人物
尚晓英，90后农村女孩儿，华北水利

水电大学大三学生。

经历
高三暑假打工挣学费，大一继续打工

挣生活费，假期做校园工代理挣得第一桶
金，去年3月开始创业做APP推广……

成果
核心成员 10 人，一年净利润 30 多

万。带领的创业团队几乎覆盖郑州所
有高校，分支已延展至山西、山东、河
北、陕西等省。

梦想
将业务扩展到湖北、湖南等华中地区。

从农村到大学，第一年学费是打工赚的

由打工者到校园代理，挣得第一桶金

90后女孩儿尚晓英

工作团队


