
有人调侃家里的装修可能会让甜蜜的情侣吵架。毕竟家
的构建来源于一方一寸，是个力气活更是个技术活。可想而
知，找一个靠谱的家装公司是多么重要的一件事。

在河南，一提起装修，耳熟能详的家装公司屈指可数，“超
凡装饰”更是其中的佼佼者。超凡装饰在总裁王建涛的带领
下，已经成为了河南家装市场的龙头企业及引领者。
韩娟

从今年3月底开始，超凡装饰和晚报
靠谱装修共同推出了系列专题——超凡
风格会客厅，每期一个不同的装修风格，
每期两位超凡资深设计师，每期各种专
属晚报的优惠政策，每周一场专属活动
展示会……超凡无时无刻都在让消费者
感受他对家的诠释。

提到创新，是融入超凡装饰的血液
里：2001 年，超凡领先全国首家建立了
3000 多平方米的家装博览园，博览园对
装修全过程进行了透明化的展示，从而
确立了在家装行业的领先地位；首家成
立了家装科技馆，把智能家居融入装修
里；为更好的规范家装行业标准，超凡装
饰和郑州市装饰装修行业管理办公室共
同编写并推出《郑州市住宅装饰装修工
程设计施工规范及质量验收标准》，这也
是河南家装史上第一个地方行业标准，
更是流行了一句“装修看标准，标准看超
凡”，消费者对超凡装饰的信赖程度可想
而知。

2012年，超凡装饰全国重磅首推“智
能化精装菜单”，有效地规避了传统装修
模式各种陷阱，让家装变得简单、透明、
更划算！

2015 年 10 月，超凡极致精装家惊艳
亮相，一站式成品化精装，是真正的拎包
入住，让装修变得像买衣服一样简单。

创新何尝不是场畅快的碰撞

如果说河南装修行业的“符
号”是超凡，那么超凡的“符号”当
属王建涛。超凡的每一次思想的
碰撞，每一次引领行业的创新，每
一次客户信任的积累，无不和这
位“不安于现状”的老总有关。他
的经历仿佛一个大写的“拼”。

拼在“努力”。学生时代的王
建涛就敏锐地意识到进入 21 世
纪电脑和人脑是最有价值的，所
以大学期间主修广告专业，为了
丰富自己的头脑。为了学习电脑
知识，他从亲戚朋友那里借来了
一万多元，买了一台联想奔腾 2
电脑。他还去网吧免费当网管就
是为了更加强固自身的电脑技
术。在大学期间考的各种证书都
有半人高，那时候的他就显现出了

其对发展趋势的前瞻性。因为他
的前瞻性，超凡每次的改变都是走
在了行业的前端。

拼在“灵活”。毕业后歪打正
着进入了一家装公司做广告设
计，学生时代的知识积累发挥超
出常人的优势，从广告到业务再
到家装设计师到管理再到现在的
掌门人，王建涛把每一次恰逢其
时的“转位”当成了人生中的学习
和历练，达到自己人生理想的一
次次升华。

拼在“不放弃”。进入超凡，
他的经历也不是一帆风顺的。在
超凡，从最初进入公司仅一年时
间就做到了业绩冠军，他不放弃
任何一个可能签单的机会，不放
走任何一个有可能成为客户的消

费者，从男士佩戴的手表、女士喷
洒的香水等，细节入手，从而了解
这个客户的需求制定最适合的方
案。在超凡，很多岗位他都做过，
这期间也曾经历了三起三落。不
管怎样，正是因为他的“坚韧”，超
凡迎来了一位不论顺境逆境，业
绩总是节节高的掌门人。

在王建涛的微信中，有一句
选自汪国真《我喜欢出发》中的
话：“凡是到达了的地方，都属于
昨天。哪怕那山再青，那水再秀，
那风再温柔。太深的流连便成了
一种羁绊，绊住的不仅是双脚，还
有未来。”他说自己从来不安于现
状，“人一定要有目标，或大或小，
最重要的是坚持，一直坚持，总会
成功。”
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超凡装饰集团和乐豪斯的
领导者共同把“互联网时代家
装终极模式”引入郑州。 乐 豪
斯 装 饰 产 业 集 团 是 国 内 一 站
式精装领导者，首创互联网时
代 的 家 装 终 极 模 式 —— 一 站

式 F2C 家装模式，被誉为家装
界的“宜家”!开创了家装行业

“网上平台 + 一站式体验 +F2C
供应链 + 专业软件”的家居垂
直领域的类京东模式，解决了
家 装 消 费 者 体 验 差、价 格 高、

费事费力、效果没有保障的行
业难题。

最后祝愿超凡装饰在总裁
王建涛的带领下越来越好，给
客户提供更好的产品，更好的
服务。


