
日前，在上海举办的“2016 中国
最佳财富管理机构评选颁奖盛典”
上，中国光大银行荣获“2016 中国最
佳私人银行品牌”奖。同时，该行“私
人银行家族办公室”荣获“2016 中国
最佳创新银行理财产品”奖。2016
年，光大私人银行正式推出“家族办
公室”业务，以“家族信托”、“高端保
险”为载体，旨在为超高净值客户提
供包括投融资、税务筹划、法律咨询
等服务在内的“一站式”综合需求解
决方案。截至目前，该行已在全国26
个核心城市设立了私人银行机构，基
本覆盖全国主要经济区域，服务的私
人银行客户数量超过 2.7 万，管理客
户资产超过2500亿元。
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■银行快讯

工行推出
新版个人网上银行

7 月 25 日，工商银行正式推出新版个
人网上银行，为客户提供全方位、多样化
的网络金融服务。截至目前，“工银融e行”
客户数已突破2亿户。新版个人网银突出
了更智慧、更优惠、更开放、更安全四大特
点。在智能服务方面，工行新版个人网银着
重突出智能化和个性化的网络金融服务体
验。在优惠力度方面，工行对客户通过手机
银行办理的境内人民币转账汇款免收手续
费，对客户5000元以下的境内人民币网上
银行转账汇款免收手续费。李欣

交通银行
上门服务暖人心

7 月 22 日，交通银行郑州经开区支行
营运主管郑梅娜接到客户王先生的电话，
说他的父亲因病已经住院一个月，社保卡
没有激活，上面的钱取不出来，现在急需
缴医药费。郑梅娜当即决定为客户上门
办理激活业务。七月盛夏，烈日似火。客
户经理李九菊和综合柜员王浩一小时就
来到了七院病房，携带该行的移动POS为
客户办理社保卡激活业务。王先生感激
地说：“你们银行的服务真是周到又贴心，
以后就在咱交行存钱啊！”质朴的话语中
流露出的是对交通银行深深地感激与信
任。全权

中信银行启动
2016年银校联合培养项目

7月15日，中信银行郑州分行2016年
银校联合培养班开班仪式顺利召开，55名
联合培养班学员参加了仪式。2016 年银
校联合培养项目于6月13日正式启动，共
有400余名河南财经政法大学和慕名而来
的其他院校学生报名。通过笔试与面试
的严格筛选，中信银行郑州分行最终确定
了 55 名优秀准毕业生成为联合培养班学
员。他们将利用暑期时间在郑州分行辖
内营业网点辅助性岗位开展为期 40 天的
实习工作。中信银行郑州分行会持续跟
踪学员们的实习情况，组织学习研讨活
动。李若晗

招商银行
位列“世界500强”第189位

近日，2016 年度《财富》500 强榜单正
式发布，招商银行连续5年强势入榜，名列
第 189 名，较 2015 年上升了 46 位。此外，
在 2016 年度《财富》“中国 500 强”排行榜
中，招商银行位列第26位，较2015年上升
3位。并连续第二年进入《财富》全球最赚
钱公司50强。近年来，招商银行依托自身
优势和经营特色，确立了以“轻型银行”为
目标、以“一体两翼”为定位的战略体系，
经营特色更加鲜明。2015年，招商银行以
位居国内银行业第六的规模，实现了许多

“轻资本”的战略新兴业务与国有大行比
肩的业绩，走出了一条轻型银行的差异化
发展之路。李瑞香

建行智能小微服务用户数
突破10亿人次

日前，据统计，建行智能小微累计服
务用户数已突破10亿人次，日均服务用户
超过 230 万人次，成为建行互联网金融服
务转型的先行者。自2013年11月首次在
微信银行推出智能小微服务以来，建行秉承

“用户至上”的理念，不断拓宽智能小微服务
渠道，全力打造“无所不在”的小微服务。目
前，用户通过建行网银网站、微信、短信、手
机银行客户端、易信等渠道，均可享受智能
小微带来的7×24小时、专业高效、无需等待
的业务咨询与聊天服务。张新乔

光大信用卡的积分有效期是 5
年，积分在记账日的次日生效。若
你持有两张或多张光大信用卡，各
张卡片的积分合并计算；使用光大
信用卡消费或取现每满人民币 1 元
可获得 1 积分，满美元 1 元可获得 8
积分；若有退款发生，会将原先已经
取得的积分按比例调整；通过签账
消费、预借现金、商品邮购、分期付
款都可以获得积分。需要注意的是
房地产、汽车销售、批发类、公共事
业缴费等交易不能获得积分，具体
积分规则要参照光大银行信用卡最
新公告。

今年以来，经济下行压力较大，股
市持续低迷，由于信托产品风险较低，
虽然预期收益率也有所下降，但大多高
端投资者购买信托的热情反而持续高
涨，信托产品的销售频频出现一面世即
被“秒杀”的情形，很多投资者需要排队
购买信托。对此现象，记者近日前往中
原信托一探究竟。

据了解，近一个月来，中原信托销
售的信托产品预期年收益率大概在
6.3%～7.2%。尽管预期收益率与前些
年相比有所下降，但每期信托产品的预
约规模总是超过供应规模，超额认购倍

数达 2～3 倍。据中原信托财富顾问透
露：“有很多客户排队等着购买信托，每
发一期产品都得帮客户抢额度。”

业内人士分析，信托产品供不应求
的原因主要有三个:一是央行连续多次
降息，银行理财产品的收益率持续降
低，相比其他理财产品，信托投资是一
种风险适中、收益相对较高的理财方
式；二是股市震荡，一部分客户选择信
托投资进行“避险”；三是今年上半年各
家信托公司信托产品的发行规模和发
行数量都有所下降，造成了项目少资金
多的情况。

中原信托相关负责人表示，在经济新
常态下，中原信托依然会严守风险底线，
严格做好风险控制，努力创新转型，更好
地实现资源的优化配置，为广大投资者推
出优质的信托产品，实现双赢。 倪子

信托产品供不应求
投资者热情高涨

光大银行深耕“互联网+”转型

打造“金融+生活”生态圈

作为互联网金融领军者，中国光大银行

自2013年
提出打造“网络里的光大银行”后，

不断进行产品和商业模式创新，从“云
缴费”

到“云支付”，再
到“阳光银行”、“e

点商”，用

千亿元市场价值的创新不断刷新着人们对互

联网金融的认识。 倪子 胡凯艳 赵石磊

首推“e点商”整体电商解决方案

7月18日，光大银行携手云南省政
府举办主题为“光之云南，精彩中国”的

“云南·购精彩”电商平台暨“e 点商”整
体电商解决方案发布会。这是继去年
正式推出“光大·购精彩”B2C电商平台

后的重大业务模式升级，是光大银行重
点打造的第一个“e点商”省级综合电商
平台解决方案。“云南·购精彩”电商平
台推出云滇茗茶、云特原生、云菌山珍、
云药养生、东盟特色五大品类。

7月18日，中国光大银行正式发布
“e 点商”整体电商解决方案，在众多银
行系电商平台中，独创内外兼顾的“自
有+输出”模式，深耕政企“互联网+”转
型。该平台是致力于解决传统企业流
通渠道单一、供需信息错配、人力成本

与物力成本攀升以及融资能力低下等
问题，依托互联网、大数据与云计算架
构，将信息流、资金流、物流进行有效整
合，提供集销售中介、支付中介及信用
中介与会员管理等多渠道、一体化的电
商服务平台。

首个银政合作省级电商平台亮相

7月18日，中国光大银行联合云南省
政府举办“云南·购精彩”电商平台暨“e点
商”整体电商解决方案发布会。会后，该
行与十省市商务代表洽谈合作，就“e点
商”整体电商解决方案助力地方经济发
展、电商合作新模式帮助企业创新转型
等进行了深入交流。光大“e点商”创新

服务模式具备六大鲜明特色：品牌背书，
品质保障；客户引流，场景丰富；便利透
支，消费金融；运营服务，营销推动；信用
增级，融资服务；交易监控，数据分析。
此前，“e点商”已经成功为中国黄金、怡
美集团等龙头企业定制整体电商解决方
案，帮助这些企业实现战略转型升级。

光大提升位次排名全球金融企业第一

2016年《财富》世界500强日前出炉，
中国光大集团由2015年420名上升至313
名，是全球金融企业中唯一一家排名上升
超百位的企业，在全球企业提升位次排名
中居第六位，在中国企业提升位次排名中
居第四位。现在，光大集团的资产达4万

亿元，是2007年改革重组时的6倍；年利
润500多亿元，2015年利润增长率达20%
以上，增幅在央企名列前茅；所有者权益
由改革重组前的负数变为现在的3200亿，
成为拥有一批龙头企业、亮点品牌的全牌
照大型金融控股集团。 胡凯艳

光大银行荣获两项大奖

光大信用卡小积分大用途


