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保额分红重保障，现金分红领取灵活

看清分红方式再投保

很大一部分消费者在购买
保险之后会大呼“上当”，这无非
是因为购买保险之前“功课”没
做到位。那么，准备工作该怎么
做才恰当呢？专家给出了下列
三步骤。

第一步：做好风险评估，明
确自己的需求。对于必保的风
险，如意外伤害、特定交通意外、
重大疾病等，可通过高性价比的
产品进行转嫁；在需求不明确、不
了解自身情况的背景下，购买任
何种类的保险都是非常不理智
的；如果意外、疾病等基本的保障
没有添加，就去买万能险，也是很
不理智的。一旦发生意外或者疾
病，那投入的保费等于零。

第二步：规划方案，预算费
用。通常，保费支出根据个人或
家庭所处的阶段而确定，不能武
断地认为保费支出要占收入的

10%。比如刚踏入社会的职场新
人，在保险方面注重意外伤害的
保障就可以了，而不必把自己收
入的 10%都投入保险；随收入的
增加和家庭收入的增加，再考虑
高风险的保障，重大疾病、医疗费
用等方面的保障；接着视家庭资
产、现金流的情况进行保险
理财的规划，增加投资分红、
养老险的投入。规划的时
候，先是家庭主要支柱，然后
是父母、孩子。

第三步：对比选择，切勿
偏听偏信。在保险规划的过

程中，要约不同保险公司的代理
人进行规划，不能偏听一家保险
公司代理人的规划，最好能找独
立第三方的保险顾问平台进行咨
询，也可以通过这样的平台，请教
顾问对比获得不同公司的保险方
案，最终下决定。

“销售人员推销产品时，根本
没有讲清楚‘缴费期限’和‘保险期
限’这俩概念，导致我一直认为5年
之后便可取钱，谁知道要存够10年
才能拿回本金。”李女士误把“存5
年”理解成“存完5年就能取本金”，
结果用钱的时候不能及时取出。

除了保额分红和现金分红容
易混淆，缴费期限和保险期限也
是很多市民在购买银保产品时比
较容易忽视的问题。保险专家
说，首先，它们产品期限不同。一

般银行理财产品的期限比较短，
少则几天多则一两年，而银保产
品的期限较长，少则3年，多则几
十年。银行理财产品起点较高，
一般为 5万元，银保产品起点较
低，几千或一两万元即可购买。
投资者一旦遇到期限较长，且起
点低于 5万元，一般可以认定是
保险产品；其次，缴费期限不同。
所有银行理财产品都是一次交
清；而银保产品有的需要趸交（一
次性交清），有的则需分期缴费。

另外，银行理财产品和银保产品
的购买年龄、收益性、销售人员以
及犹豫期等也不一样。

银行理财产品和保险产品其
实适合不同的群体，保险产品多
数兼具理财功能和保障功能，并
且必须长期持有，流动性较差，短
期内退保将会蒙受较大损失，因
此投资者应根据自身的资金状
况、风险承受能力、投资期限、投
资目的等，选择适合自己的投资
工具，以避免造成投资失误。

10 年前，市民黄先生
购买了某人寿保险公司
的一款分红险，每年缴纳
保费 5800 元，缴费期和保
障期均为 10 年。在保险
期限内，保险公司对投保
人提供身故或全残保障，
保额为 5 万元。此外，险
企还承担满期生存金和
保单红利的给付责任，其

中红利包括年度红利和
终了红利。

10 年后，黄先生拿到
保险公司退还的满期生
存给付金 58000 元，领取
金额与所缴保费完全相
等，并没有多余的分红。
黄先生认为自己没有拿
到分红，是受到了保险公
司的欺骗。

现在很多市民都购买
了保险产品，但大多数人
对自己手中保险产品的保
费总额和分红金额却是一
无所知，这都来源于他们
对保险的分红方式不甚了
解。目前国内市场上分红
方式分为现金分红和保额
分红两种。到底这两种分
红方式有何不同呢？

分红方式只有现金分
红与保额分红两种。但
是，鱼与熊掌不可兼得，一
个分红保险产品只有一种
分红方式。需要注意的是
短期内各保险公司红利并
无较大差异，但长期内，由
于各公司的经营状况不
同、盈利状况不同，红利差
异就相当大了。

现金分红是按照客户
所交保费的现金价值进行
分红，因此保费交得越多分
现金价值也越高，分得也就
越多，而保额分红则是按照
保额进行分红。保费分红
和保额分红具有较大区别，
保费分红具有流动性较强、
领取灵活的特点，但是保障
不会随时间的推移而增
加。保额分红则是基数大，
随着时间的推移，保障不断
增加。经过一段时间会发
现红利分配有较大差别。

保 额 分 红 作 为 一 种
“复利”的分红模式，通过
长期积累，将让客户的保
额实现“滚雪球”式的增
长。保额分红的优势主要
在于以下几点：首先，它增
加了保障力度，能发挥较
强的保障功能，回归保险
的真谛；其次，它采用“复
利”分红的模式，能更好地
起到投资、理财的作用；
最后，通过长期的保额累
计，客户的保额将达到一
定数值，这笔大额度的资
金能在经济动荡期更好地
抵御通货膨胀。

以某保险产品为例，
家长为一位 0 岁的男孩购
买保额分红类产品，每年
交纳 8080元保费，共交 10
次，购买 10 万元的重疾险
和 10 万元的身价保额，假
设年度分红是 1.2%，第一
年分红数据即为 1200 元，
同时客户的保额立即增加
为 101200元，以此类推，每
年递增。如果客户不是采
用保额分红而是采用现金
分红方式的话，分红数据
最多为 8080× 1.2%=96.96
元。因此，保额分红是将
公司“全部盈余”的 70%分
给客户，让客户真正享受
到当股东的感觉。

特别提醒：“缴费期限”和“保险期限”不一样

为您支招：遵循“三步走”投保不后悔

市民案例：
说好的分红却不见踪迹

马上分析：
混淆保额分红和现金分红

保险没有好坏，只有适合，适合自己的保险才是最好的。在人寿保险范畴中，不同的年龄段、不
同的家庭环境以及不同的可支配费用、负债状况和不同的目标梦想，对应的保险方案也会有所不
同。以分红险为例，分为保额分红和现金分红。短期内各保险公司红利并无较大差异，但长期内，由
于各公司的经营状况不同、盈利状况不同，红利差异就相当大了。市民在投保时，一定要了解清楚再
出手。郑报融媒记者 倪子


