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张幸鸽

中国光大银行郑州分行副行长

推荐理由：近30年的金融从业经历，锻
造了张幸鸽高水平的理论造诣和管理技
能。自2010年主管中国光大银行郑州分行零
售业务以来，光大银行用优质的理财产品和服务，
创新引领河南金融市场最新潮流，在河南金融市
场牢固树立了“阳光理财”品牌。以客户资产配置
的理念为基础，逐渐完善“阳光理财-阳光财富-
私人银行”三级业务财富管理全体系，着力转向一
站式财富管理服务。提供包括投资策略建议、资
产配置等在内的多元化、一对一财富管理服务，满
足客户多元化需求。凭借“阳光理财”“E路阳光”
等品牌的成功积累，集合优秀的专业财富顾问团
队，以至专、至诚、至远的态度，她将带领光大银行
郑州分行继续领跑市场，服务广大中原人民。

黄金岳

中国银行河南省分行副行长

推荐理由：作为一名共产党员及银行管
理人员，“履行社会责任 实现专业价值”始终是
他工作的标尺。在经济新常态下，居民呈现出更
加多元化、国际化的理财及投资需求,这就要求
金融理财人士既要有高屋建瓴的全局谋划能力，
还要有见微知著的细节把握能力。过去10年，
河南中行在财富金融上开展了客户分层、差异化
服务、专业队伍等一系列体系建设，未来还将在
三级财富体系建设、中高端客户链式营销等方面
精耕细作，并继续以专业化投资顾问打造全生命
周期客户管理能力，以综合化资产配置打造全市
场品牌影响力，以国际化联动服务打造全球化跨
境服务能力，成为中原人民心中最专业的财富管
理银行，市场上最优质的跨境服务银行。

胡晓冰

交通银行河南省分行副行长

推荐理由：胡晓冰拥有近20年金融
从业经验，在管理创新、营销推动、优质
服务、防范风险、人才培养等方面积累了
丰富的管理实践经验。他为团队创建了
一个和谐、愉快的工作环境，建立员工职
业生涯规划，完善岗位激励机制，鼓励员
工争先创优，建立了一支适应市场竞争
的专业化人才队伍。同时，依托交行的
品牌优势、产品优势，通过创新服务模
式、优化服务渠道、打造理财团队等手
段，精心安排组织市场营销，特别是在储
蓄存款、理财产品等各项业务营销中，个
人金融业务呈现出良好的发展势头，在
系统内名列前茅。
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