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年度中原最佳证券营销服务团队
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中投证券郑州建设路营业部财富管理部

推荐理由：中投证券郑州建设路营业部财富管理业务专门
致力于为河南市场的高端个人及企业投资者提供具有国际水准
的专业投资服务。在充分了解客户需求及风险承受能力的基础
上，向客户提供和介绍多元化的投资产品，包括股票经纪与咨
询、债券与固定收益产品、开放式基金与资产管理产品、融资融
券、期货IB业务、股票期权衍生品业务，以及其他监管机构允许
销售的产品。中投证券郑州建设路营业部财富管理部依托设在
北京、上海、深圳、香港的经纪业务总部、研究所与投行部，通过
中国中投证券总部、中投香港公司、中投天琪期货、瑞石投资，为
省内投资者提供投资顾问和覆盖全球主要市场的证券、期货与
衍生品交易代理服务，介绍及协调包括股权投资、投资银行、资
产管理及债券发行等全面的资本市场服务。

中原证券洛阳分公司刘书宝团队

推荐理由：无论在营销客户还是服务客户以及在投资者
教育活动中，始终严格遵循合法合规、稳健营销服务客户，
团队经常深入社区、企业、银行开展投资者教育活动，在保
护投资者合法权益，打击非法证券活动，传递正能量，引导
投资者理性投资方面团队积极行动，为客户持续提供服务。
工作中每位队员相互比拼，以身作则，始终坚持简单的事情
重复做，重复的事情用心做，在客户心中留下极好印象。在
生活中，队员们时时刻刻传递正能量，献爱心、做公益，带客
户郊游加深细化服务，不但提升客户黏性、提高忠诚度，也
展示了公司的良好形象。

中原证券濮阳分公司刘朝龙团队

推荐理由：团队坚持以“客户至上，共赢共生”为指导，以规范
化的风险管理为基础，以投资者的利益最大化为追求，积极为客
户提供所需所求。一直以来他们加强学习，团队中成员积极学
习大师力作，不断向优秀名师拜访，经历了牛熊交替，掌握了一
套在投资上卓有成效的交易系统和方法。以基本面为基础，结
合二级市场技术面走势，选取优质低估双突破的个股作为标的，
一直以来深受投资者认可。在日常服务工作中，团队更注重客
户分类管理及针对性服务。通过对日均交易量与流通市值的
比、公开的基金仓位变化、涨跌停个数比等来判断市场的风险偏
好大小，为特定客户提供仓位管理建议。

中原证券漯河分公司贾洋洒团队

推荐理由：团队始终秉承“用心服务、搏击财富”的服务理
念，在日常工作中，努力做好以下“五心”：一是用心。用心的服
务获得客户认可，凡事以客户为中心，站在客户的角度考虑问
题，思量工作；二是留心。随时随地以各种方式，把客户需求认
真记录下来；三是精心。精心做好客户的需求分析和分类，以客
户需求为基础、有效配置服务和产品；四是静心。静心面对客
户，潜心学习业务，在坚持合规、风险的前提下寻求客户利益最
大化；五是专心。根据业务活动要求和客户实际需要，找到最佳
结合点、最佳沟通方式、最佳服务内容，注重细节，全面投入工作
热情，认真诠释工作职责，从而彰显中原证券人的专业水准。

招商证券郑州财富管理团队

推荐理由：秉承“专业服务，锻造卓越”的核心理念，致力于
中高端客户的全面资产配置。团队成员从业经验均在 8 年以
上，专业服务深受客户信赖。在复杂的市场环境中，在激烈的
同行竞争中，招商证券郑州财富管理团队在传统经纪业务服
务中，积极推动团队财富管理业务转型，提供系统化、科学化
产品配置方案；创新业务方面细分机构客户、企业客户、高净
值客户，利用总部投行优势资源，为客户提供新三板上市、私
募托管、董秘学院、券商直投以及资产证券化服务，借助公司
强大的服务平台和产业链，全方位为客户提供投资、融资的综
合理财服务。


