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今年年初，市民小刘和新婚妻子去国
外度蜜月。小两口刚参加工作不久，婚
房、婚宴等折腾一圈下来，手头的积蓄已
经少得可怜。可是两人又不愿放弃蜜月
的难得机会，于是，小刘抱着试试看的心
态，去银行咨询消费贷款业务。

让他没想到的是，不仅出国旅游，像
装修、买家电等都可以使用消费贷款。相
对信用卡，消费贷的额度要高一些，而且
审批速度快。最终，小刘通过网上银行顺
利审批5万元，自助申请，自动审批放款，
和新婚妻子度过了一个难忘的蜜月假期。

从去年开始，个人消费贷款成为各方
角逐的焦点。除了如火如荼的电商平台、
跃跃欲试的P2P外，商业银行也加入了整
个战局。目前，多家银行都新推出了个人
消费贷产品。

例如，招商银行推出的“闪电贷”个人
网络贷款，是一款基于大数据和云计算风
控应用的移动互联网贷款产品，主要针对
的是在该行有工资账户的人士，提供最高
30万元的信用额度。只要符合条件，拿起
手机进行 3步操作，无须提交任何资料，
即可完成贷款申请。

广发银行推出了个人客户信贷申请
的互联网贷款产品——“E秒贷”，与其他
银行只服务存量客户不同的是，E秒贷面
向社会上的所有个人客户，提供纯信用贷
款。客户在线提交申请后，最快3秒便可
获知贷款预批额度。记者登录该行官网
的“E秒贷”申请页面看到，申请人只需输
入简单的个人信息，其中包括身份证号、
信用卡号、电话号码等，提交贷款申请后，
在3秒钟内便可知道贷款预批额度。

中信银行推出了面向缴存公
积金人群的消费贷，公积金不
仅可以用于房贷，还可以
作为消费贷的信用。开
通该项业务城市的公
积金缴存人，登录中
信银行网银后，点击
“个人贷款-在线
贷款-我要消费”
按钮，系统显示
“ 正 在 处 理
中”，2分钟
后 审 批 完
成，系统显
示可贷款额
度、提款有效
期等信息，此时
申请人便可在核定贷款额度内进行提
款操作。同时，线上操作除了申请便利、
审批快速外，还具有还款方式灵活、随借
随还、按日计息等优点。

近两年，多家银行
争抢个人消费信贷市
场，纷纷降低门槛推出
各种创新消费贷产
品。多数银行推出的
消费贷产品都可以随
借随还，申请渠道多元
化，除了去银行柜台办
理，在网上银行、手机
银行均可申请贷款。
此外，相较于信用卡贷
款，消费贷的额度高、
利率低。

业内人士表示，随
着利率市场化进程加
速，在大中型企业贷
款对银行利润贡献有
所下降的同时，小企
业贷款、个人贷款业
务对利润总额的贡献
将逐步提高，推动个
人消费信贷业务快速
发展是当前环境下的
必然选择。
郑报融媒记者 倪子

银行激烈争抢个人消费贷款市场

目标瞄准信用好的优质客户

业内人士提醒，在选择消费信
贷产品时，要多留心还本付息方
式，有些要求第一个月就把利息一
次性还清的产品，实际利率算下来
要比名义利率高得多。

目前银行信用消费贷的计息
还本方式主要有两种。一种是一
次性发放至贷款人账户，贷款人按
照合同约定方式还款，还款方式一
般为等额本息、等额本金、分期付
息一次还本等。用户可以根据自

己的需要选择还款
方式，由此产生
的利率成本相
差不会太大。

另一种是
额度有限期内

借款人可以随时
借款，借款后开始

计算利息，随借随
还，循环借贷。额度
有效期一般较长，3
年到 10年不等，但
借款时限通常为一
年，借款一年后需还清
本息，一般采用先
息后本的方式。
循环借贷也是
目前银行推广
较多的，但申
请的用户需
要注意的是，

根据人行征信报

送规则，循环贷款在征信报告中的
“发放额度”实际为产品的“授信额
度”。如果银行给你授信了 30万，
哪怕你只用了10万，在征信报告中
的“发放额度”还是30万，有些用户
因为不知道，无形中增加了自己的
负债率，给以后的借贷审批埋下了
隐患。这也再一次提醒消费者，不
要对授信大额度太执著。

还有一类还息方式是消费者
没有注意的。这类消费贷打着低
利率的旗号，表面上看年化利率比
市面上的产品都要低，但是它往往
要求贷款人在授信获批后的第一
个月就把借款周期的所有利息先
还了。比如有一款消费贷声称利
率只有 3.6%，以 50000元的授信额
度来计算，一个月后先还 1800，实
际上，你获得的额度只有48200，一
年后你还要还5万本金，这样一算，
你的实际利率是7.2%，3.6%只是名
义利率。

此外，由于消费信用贷款一般
无抵押无担保，对银行的风控提出
了很高的要求，所以申请门槛也
一直比较高。有业内人士担心，
如今被各家银行当做业务重心的
信用贷会不会因为拼命冲量而放
低门槛。对此，有银行个贷部门
的业务员表示，门槛是不会降低
的，风控都是模块化的，冲量的是
前线的业务人员，但后台风控并不
会随意降低标准。

近两年，多家银行推出了手
续简便、期限灵活的纯信用无抵押
的消费贷产品，满足客户的资金需
要。不过，信用贷款也不是漫无
目的地发放，在业绩压力的重担
下，不少银行将贷款目标客户群
转到了个人贷款。而在客户群体
的选择上，多家银行都在热推针
对国企、事业单位等优质客户的信
用贷款。

例如，光大银行推出的“白领
易贷”。它是针对精英白领人士
购物、装修、旅游、进修、医疗等多
方面消费需求而定制的一款产
品。“白领易贷”的贷款对象为年
满 30周岁正式编制的国家公务
员，财政全额拨款事业单位、国资
委管理的央企 (含其控股的二级
子公司)的正式员工，公立大中专
院校教师，公立医院医生，注册会
计师，银行、保险公司正式员工，

电信、电力、石油、化工、烟草、航
空行业国有企业正式员工，世界
500 强企业中高层管理人员等。
“白领易贷”授信额度最长可达 5
年，用户只需要提供身份证、工作
证明、收入证明、用途证明、房产
证明等材料就可以快速获得最高
100万元的信贷额度。

同时，广发银行也针对白领一
族推出了“自信一贷”产品，无需抵
押、大额备用、自助提现、快速审
批，在资料齐全的情况下，最快1天
便可批复获得款项，贷款金额最高
可达300万元。

“部分银行还将这一块的业务
专门独立出来成立事业部的条线，
增加业务的积极性。没办法，一切
都是为了利润。”某银行内部人士
告诉记者，个人贷款尤其是一些优
质的企业员工贷款，风险远比小微
企业要小。

银行首选“白名单”客户

实际利率还要看还款方式

网络消费贷款成银行热选


