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当老百姓不再把保险看作一种投资
时，自然会在挑选具体产品时更注重保
障功能。家庭潜在的财务漏洞在哪里，哪
些保险产品可以堵住漏洞，解决这些问题
才是保险的意义所在。相比投资型产品，
意外保险、寿险、健康险会更受关注，而这
类产品才能为家庭建立更多保障。

尤其对家庭收入不高，资产处于积
累期的家庭来说，不必因为保费过高而
放弃高额的保障，消费型产品低费率的

特点能很好地满足投保人需求。
当然，返还型产品也并非没有

市场，如果你投保的出发点就是希
望通过保险强制积累，长期储蓄，
收入较多、高保费无压力，那么返
还型产品能带给你一定的保障，
同时还能保证你未来的收益
权。这种收益权是相当牢固的，
只要是合同约定的返还数
额，就一定可以实现。

近日，中行郑州高新区支行营
业部迎来了几位特殊的新柜员——
中国银行智能柜台正式登场。这是
中国银行智能网点的又一次优化升
级，标志着中国银行智能网点建设
进入新阶段。智能柜台采取“客户
自主、柜员协助”的服务模式，客户
操作简便，界面流程清晰，可一站式
办理跨境汇款、开户开卡、打印流

水、购买理财等多种非现金功能，办
理业务速度大幅度提升。1分钟打
印交易流水，5分钟办理开卡全部
业务，客户不用再排长队，不再手写
单据，只需动动手指，就可以将原来
需要在柜台办理的业务自助完成。
目前智能柜台办理速度较传统柜台
提升3倍。
刘斌

买消费型保险是否有点浪费

NO！买对了其实挺划算
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5月 20日至 8月 31日，逢周末
在指定商户丹尼斯、北京华联、宏丽
来、爱购生活广场、好想你、鲁班张
餐饮、王府井、中陆居然之家、雏牧

香等商家，刷工商银行工银信用卡
消费可享满额立减优惠，名额有限，
先到先得。关注“工银信用卡”微信
公众号“优惠权益”了解详情。李欣

刷工银信用卡享受“爱购周末”

近日，交行河南省分行组织开
展新型网点服务模式试点培训及
推进会。该行上半年计划试点的
16家网点的主管行长、二级支行行
长及正式大堂经理等人员参与培
训与讨论。

目前，该行正全力推进新型网
点服务模式试点，将新上线智能柜
设备 33台。该设备目前已成功在
省行营业部上线，使用良好，上线

不到两周累计发卡 115张，新设备
单 日 柜 面 替 代 率 最 高 达 到
52.48%。在建设西路支行、经三路
支行、商都路支行、西大街支行均
已成功内测并发卡成功，下一步会
全面推广使用。该行将继续全力
推进新型网点服务模式试点工作，
有效保障网点转型实施，从而全面
提升转型发展成效。
全权

省交行推进新型网点服务模式试点工作

中行郑州高新区支行智能柜台成功上线
5月9日，兴业银行郑州天赋路

支行举行开业仪式，标志着兴业银
行郑州分行支持中原经济发展中又
添劲旅。该支行的成立必将为周边
的社区居民和企业提供贴身、灵活、
便捷、多样化的金融服务，成为客户
身边的金融管家。兴业银行郑州天
赋路支行开业后，将充分结合郑东
新区区域经济发展特点和雄厚的客

户资源，秉承“真诚服务、相伴成长”
的经营理念，积极打造受老百姓欢
迎的精品银行。兴业银行郑州分行
成立于2004年10月。截至目前，兴
业银行郑州分行共设立 1个营业
部、25家同城支行、5家异地分（支）
行及 17家社区支行，为中原地区经
济发展和百姓生活提供了强有力、
多样化的金融服务。姚育才

2017年 4月 28日至 5月 31日，
光大银行信用卡携手五星电器举办
刷卡“满立减”活动。活动期间，刷
光大银行普通信用卡享消费满1888
元及以上立减 50~200元优惠，最高
立减 200元，活动期间共限前 700
名；刷光大银行白金及以上级别信
用卡享消费满 1888元及以上立减

100~300元优惠，最高立减 300元，
活动期间共限前300名。此外，光大
信用卡还有许多精彩的优惠活动，
其中“光大10元惠”带给您观影、美
食、洗车、健身等全方位优惠。而尊
享版“光大白金，百元优享”包含 1
元享美食、1元洗车、1元观影、白金
加油、白金购物等活动。郝畅

光大银行联手五星电器推“满立减”活动

数据显示，截至去年年底，共有
9家中资银行在“一带一路”沿线26
个国家设立了 62家一级分支机构，
中信银行自然也在其中扮演着重要
角色。中信银行目前已经在西安、
兰州、西宁、上海、广州、福州、海口
等丝绸之路沿线内陆城市和沿海港
口城市设立了 1000余家网点，占比

超70%。2016年中信银行新开业网
点 82家，其中 67家新建于“一带一
路”18省份及相关重点城市，占比
达 82%。目前 37家在建网点将于
2017年陆续开业，其中24家位于北
京、上海、广州、深圳、天津、成都等
“一带一路”重点城市，占比 65%。
李若晗

中信银行支持“一带一路”金融动脉

兴业银行郑州天赋路支行开业

■投保建议

谁更需要消费型保险？
保险专家建议，对于那些年纪尚轻，

而且事业处于成长期、收入较低的人群，
可以主要考虑消费型保险。那些最没有
钱、最缺钱、最缺现金的人也更适合购买
消费型保险。如果你是投资高手，并不
在意返还型保险的那点收益，也完全可
以购买这类保险。

此外，选保险也要看特定的阶段和
人群，比如经济能力有限，工作状态又不
稳定，工作地点也不固定，与其“买房”还
不如“租房”，投保消费型保险更为明智。

谁更需要返还型保险？
虽然返还型保险的收益回报并不

高，但对于那些收入丰厚，花钱又大手大
脚(存不下钱)的人来说，买返还型保险
若干年之后至少还能够存下一笔，用于

日后的养
老或子女
教育，这也
未 尝 不

可。对于大
多 数 人 来 说 ，

在保险上还是应
当秉承“花小钱办

大事”的原则，保险
的核心是保障，想

得 到 更 高
的投资回
报，最好选

择 其 他
方式。

“如果不发生保险事故，保费就
拿不回来了，是不是投保返还型的保
险更好些？”对于消费型保险产品，不
少投保人有这样的疑问。当支付的
保费存在“覆水难收”的可能时，大家
更倾向于选择返还型产品。就算不
发生保险事故，返还型产品到达一定
年限后也能拿回保费，没有经济损失
当然更“划算”。然而这样的想法真
的合适吗?

业内人士表示，很多人在选择保
险时更加偏爱返还型保险产品，在保
险到期时或是某个约定的时间不仅
可以拿回保费，还能获得一定“增值”
返还，不失为一举两得的好事。

然而，返还型保险的费率要远
高于消费型产品，同样一款保额 10
万元的人身保险，消费型产品的保
费可能只要每年 200元，而返还型
产品的保费可能需要每年 2000元
甚至更高。从保障能力上看，既然
保额是一样的，那么消费型就不会
输给返还型产品，反而能令投保人
以更低的成本享受到同样保额的保
险待遇。

日前，市民刘女士给本报《TOP理财》官方微信留言请求帮助。她说，2010年6月她买了一款消费型健
康险，说是因意外或者疾病住院有住院及手术补贴等。但这几年她也没生病也没住院，每年还要交1000多元
的保费，感觉不划算。她想问问，到底该继续投保还是终止合同呢？

业内人士表示，投保时过多地注重保单的投资功能，甚至一味盯着能拿回多少钱并不是一个成熟的理财
习惯。因为保险的主要功能是保障，而储蓄、投资只是附加值，投保时可不能本末倒置了。
郑报融媒记者 倪子

反观返还型产品给出的“增值回报”，
虽然看起来光鲜诱人，但实际的内部贴现
率却很低，计算下来，实际的年化收益可
能还敌不过货币基金或是定期存款的收
益率。所以如果每年把大笔的费用作为
保费投入返还型产品，那等于失去了这笔
资金做其他投资所能带来的潜在收益。
所以将保险看作“投资”，怎么也不划算。

保险保的就是“万一”，没有发生意
外就是最大的收益。好多购买者并不十
分清楚自己的目的，甚至有时候会把买
保险当成投资，而不是出于“风险转嫁”

的动机。事实上，也正是由于“没有出险
就不返还本金”的特点，消费型保险才具
有保费低并且保障高的优势。所以，消
费型保险不等于“浪费型保险”，只要投
保人在投保时结合自身实际，购买时有
所侧重，这种没有返还性质的消费型保
险产品也能提供实实在在的保障。

如果想要达到“保障+投资收益”的
效果，也可以通过组合的方式实现，一边
进行金融投资，另一边购买消费型保险
产品，这样既获得高额的保障，又不会失
去资产保值、升值的机会。

勿把保险看作“投资”返还型保险费率更高

选保险先看保障范围


