
3月11日下午，河南省商务
厅召开第 98届全国糖酒会豫酒
参展企业动员会，河南省酒业协
会会长熊玉亮、副会长兼秘书长
蒋辉先后介绍了河南 15家豫酒
企业抱团参加第 98届全国糖酒
会的组织及筹备情况，河南省商
务厅市场运行调节处通报了全
国糖酒会期间的豫酒企业部分
活动安排，豫酒企业负责人针对
如何在全国糖酒会上更好地展
示豫酒形象、讲好新时代豫酒故
事先后发言。

省商务厅领导强调，此举是
省政府实施豫酒转型发展攻坚
以来豫酒企业第一次集团亮相
的重要活动，是全面展示豫酒新
貌、树立豫酒形象的重要时机。
既要体现每个企业的个性、特
色，更要体现中原河南的大气
势，既要展示每个企业绵绵用
力、久久为功的工匠精神，又要
展现新时代、新豫酒的新作为，
向关心支持豫酒发展的社会各
界交上一份满意答卷。
岳晓声

回眸一甲子 创新见未来

省副食成为
连锁经营业界新标杆

3月10日，河南省副食
品有限公司（以下简称“省副
食”） 2018年度连锁工作
会议——“新规划 新征程
新跨越”在建国饭店举行。
中国酒类流通协会专职副会
长刘员，茅台、五粮液、剑南
春、泸州老窖等知名酒类企
业相关负责人及97家门店
代表等200多人参加了此
次会议，会议由省副食党委
书记叶光远主持。

“2017年是豫副酒源开店
速度最快的一年，总收入同比
增长了 40%。新增门店 34家，
门店总数达97家，其中郑州、开
封、周口、商丘等地已经接近饱
和，60%的门店实现 100%增长
率，其中五粮液增长率为150%，
国窖为216%，剑南春为85%，舍
得为124%，水井坊为67%，彩陶
坊为 105%。”省副食副总经理、
河南豫副酒源商贸有限公司

（以下简称“豫副酒源”）总经理
李莉做《2017年度连锁总结和
2018年度连锁工作规划》时说
到，“2018年，豫副酒源将继续
实行末位淘汰制，通过提高豫
副酒源的加盟门槛，从而保证
经营效益的稳步提升。同时会
放慢门店数量的增长速度，通
过加强对连锁门店的‘督导’管
理进而提高发展质量。”

2018年，是省副食成立60周

年的大庆之年，也是豫副酒源名
酒连锁发展攻坚的关键一年。对
省副食及其名酒连锁的发展现状
和势头，中国酒类流通协会专职
副会长刘员给予肯定。他说，省
副食是国有体制改制后存活下来
并且发展比较好的3至5家企业
之一，尤其是走上了连锁发展的
道路后，不仅发展迅速，还呈现出
良性健康的态势发展，绝对是副
食品行业学习的标杆对象。

会议最后，省副食品有限
公司董事长、总经理王庆云在
《打好连锁攻坚战，再续联盟新
篇章》的工作报告中说到，“豫
副酒源名酒连锁起步比较晚，
离先进的连锁还有差距，标准
化服务水平不高，2018年，省副
食要拿出 1000万元用于扶持连
锁的发展，从总体规划、资源投
入、强抓落实、重点区域宣传、

员工培训等方面着手，打好连
锁攻坚战。”

据悉，2017年，豫副酒源名
酒连锁门店销售总额是 8.6亿
元，省副食销售总额 16.3亿元，
目前无论是直营店还是加盟
店，都实现了可喜的单店盈利，
这都是依托省副食拥有的优秀
团队，强大的物流配送系统，60
年酒水经营的金字招牌，雄厚

的商品资源，专业的新品开发
和不断创新的管理能力。其
间，亮剑营销咨询公司董事长
牛恩坤所做的主题讲座《打赢
豫副酒源的升级之战》，进一步
给豫副酒源的发展提供参考。
会上，省副食还对 2017年优秀
连锁门店及优秀个人进行了表
彰和奖励。
乔晓娜

省副食的连锁发展成为业界学习的标杆对象

新增1000万元助力豫副酒源打好攻坚战

■新闻速递

3月13日，洛阳杜康控股销
售公司在郑州万达文华酒店举
办以“全力提升品牌 继续夯实
基础 实现稳健增长”为主题的
2018年会。

“近年来，杜康做了大量基
础性工作，无论增加原酒储备，
还是联合国内高校提升品质，都
在认认真真、踏踏实实酿好每一
瓶酒。”洛阳杜康控股总经理王
鹏在年会上致辞时说。

从不缺乏创新基因和远见
卓识，这是杜康最大的核心竞争
力。2017年，杜康酒祖价格基
本控制下滑、市场秩序得到有序
掌控、酒祖杜康小封坛上市成

功，率先占位高端豫酒价格带、
绵柔产品增长迅猛、一斤半产品
终端动作频频。杜康销售公司
总经理柳向阳表示，2018年的
工作核心是“全力提升品牌，继
续夯实基础，实现稳健增长”，到
2020年力争实现区域为王的近
期目标，助力豫酒振兴。
孟振峰

杜康以核心竞争力开启复兴新篇章

3月 12日，仰韶酒业 2017
年度双先表彰会在渑池县仰韶
酿酒生态园区举行。会议全面
回顾总结了仰韶酒业 2017年的
各项工作，认真分析了在豫酒转
型发展新时代里仰韶所面临的
机遇与挑战，部署了 2018年的
工作战略，还对先进集体、先进
班组代表、优秀销售经理、优秀
销售员、先进工作者等进行了表
彰和领奖。

根据过去的发展情况，仰
韶酒业董事长侯建光在会上重
点强调了“调结构，挺价格，强
品牌，抓管理，促销量”15字战
略方针，并对强品牌战略、强市
场战略和强基础战略进行了具
体解释。仰韶营销公司总经理
卫凯、仰韶酒业总经理郭富祥
也根据“三大战略”进行了详细
布局。
杨黎明

拥抱新时代 仰韶再出发

15家豫酒企业组团参加第98届全国糖酒会

表彰活动现场
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