
聚焦
2018年10月24日 星期三
编辑：雷群芳 美编：王小羽 校对：彩华

B04 TOP理财

胡现成认为，保险营销靠的不是一时
冲动，而是坚强的忍耐力，需要有很好的自
我心态。无论遇到什么事儿，都要用一种积
极的生活态度对待困难。

“做保险销售过程中，我们会遇到形
形色色的客户。有的认可你，也有的抵触
你。对于暂时不接受自己的客户，心态一
定要放平和。这个客户不喜欢，也许下个
客户会欢迎你。”胡现成说，再大的事，也要
学会妥善处理，将大事化小，小事化了。这
种态度也能让自己紧张的情绪变得平和，

平和的情绪会让他拥有思考力，可以更好
地解决事情。“当发展遇到瓶颈，我喜欢独
自一人在办公室坐着。在安静的环境下细
细梳理思路，寻找解决问题的办法。只要
静下心、努力做，办法总比困难多。”

胡现成坦言，做保险并不轻松。虽然
时间相对自由，但要拿到高收入并不容
易，需要付出常人百倍的努力，不仅要学
习多方面知识，还要学会调整心态，有勇
气面对拒绝。因此，对于大多数保险代理
人而言，保险带来的不仅是收入的改变，

更多的是性格的历练和技能的提升。
“自己创业，实现个人的梦想，这是许

多人的愿望，选择保险无疑是一个便捷途
径。”胡现成说，做保险不仅可以提高个人素
质和修养，还可以接触到很多人，公司同时
还会提供各种学习和晋升的机会，是一个自
我锻炼、自我展示的大舞台。胡现成表示，
不管遇到什么困难，他都会把平安当成终生
事业，义无反顾地长期做下去。未来，他希
望有更多积极、乐观、勤劳的年轻人与他一
起实现梦想。
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人生目标，是我最好的智囊
——访平安人寿河南分公司一级区主任胡现成

从业两年多来，他坚持每天早上7点30分到单位，从未有过一次迟到、请假。他用坚定的信念和满腔的感
恩之情，树立了保险营销员成功典范。和别人交谈时，他精神抖擞，声音洪亮，脸上总是洋溢着真诚的笑容，对
人和蔼可亲，和他聊天总能感受到他身上幽默风趣、自信豁达的感染力。他，就是平安人寿河南分公司一级区
主任胡现成。倪子 薛光明

有目标才会有成功
人生有无数个路口，每个路口都面

临着选择，人生道路上，你可以选择安逸
舒适、平淡无忧，也可以选择拼搏奋斗、
守望收获。

“接触保险行业之前，我开过出租、卖
过手机、开过饭店、做过工程，要不是前些
年一次车祸导致右腿不能过于劳累，我肯
定还会不安于现状，找寻最适合自己的
路。然而，加入平安后，我才知道人生原来
可以如此丰富多彩。”胡现成如此感慨。

和很多保险营销员一样，初入平安，

胡现成受到过无数阻拦，特别是家人极力反
对。然而，胡现成坚信保险事业是一份能够
履行社会责任的职业，他要用自己的实际行
动去扭转大家对保险错误的观念。凭借着
多年来行事风格的一股倔劲，他将别人的偏
见抛之脑后，告诉自己“我的选择是经过慎
重考虑的。这个工作非常辛苦，挑战性非常
大。越是这样，越能够激发斗志”。

无论做什么事儿，都要有明确的目
标。胡现成认为，一艘船如果没有目标，任
何方向的风都是逆风。因此，一个不甘平

庸的人，必须要有一个明确的追求目标，如
此才能调动起自己的智慧和精力。“我给自
己设定了月目标、短期目标、长期目标，梦
想因行动而成真，有了目标和方向，你的奋
斗才更有意义。”胡现成表示，自我提升、自
我激励对于每个人实现目标都有很大的促
进作用。当人们有了某种需要，它就会激
励人们用行动去实现目标，以满足需要。
在目标还没有实现的时候，这种需要就成
为一种期望。而期望就是一种激励力量，
它会成为达到目标的动力之源。

心态好营销更顺利

工商银行郑州分行持续做好数据治理工作
今年以来，工商银行郑州分行高度

重视数据治理工作，采用加强组织督
导、强化日常监测与考核等方式，通过
前中后台联动、制定奖罚措施，不断提
升数据治理效果。截至 9月末，郑州分
行公司客户基本信息完整率达到

99.86%，公司客户企业划型完整率达到
99.99%，在全省工行系统排名遥遥领
先。该行在重视公司条线核心业务指
标发展的同时，对该项工作也高度重
视。通过组织推动、复制推广，营造出
良好的工作氛围。李欣

交行打造多元化智能化全球资金汇划平台
近日，中国国际进口博览会即将开

幕，交通银行便捷、高效、安全的全球资
金汇划平台将为进博会的顺利召开保
驾护航。交行以电子化手段实现了跨
境汇款服务的线上化、自动化、智能化

和平台化。目前，交行跨境汇款已全面
支持柜面、网银、手机银行、自助终端
（“智易通”）、银企直联、SWIFT平台等
各类渠道，客户可以选择任一渠道申请
办理跨境汇款业务，方便快捷。 全权

光大云缴费打造普惠金融服务新样板
日前，第 187场银行业例行新闻发

布会在京召开。光大银行副行长武健
以“不为惊天动地 只为生活点滴——
云缴费持续打造最大的便民与普惠金
融平台”为主题，介绍了该行云缴费平
台依托光大集团体制机制改革创新及

“敏捷、科技、生态”三大战略转型，通过
打造双向互补、共同发力的双平台发展
模式，全力构建“金融+生活+服务”普惠
生态系统。数据显示，目前光大云缴费
平台缴费项目已超过3500项，交易客户
数量达2.2亿户。 胡凯艳

兴业银行新乡分行开展“扶贫日”主题活动
近日，在第五个全国扶贫日，也是

第26个国际消除贫困日到来之际，兴业
银行新乡分行积极开展“邀您一起，助
力扶贫”主题活动。该行组建 11人志
愿队到延津县东屯镇西屯村开展志愿
服务。志愿者在村内设置金融扶贫政
策咨询台，为当地群众发放宣传资料，

宣传国家金融扶贫政策，为村民解答
扶贫小额贷款、产业扶贫贷款等扶贫
相关问题。同时，志愿者对防范金融
诈骗、电信诈骗和非法集资活动进行了
重点讲解，进一步增强村民的风险防范
意识。
杜红涛

中信银行郑州分行赴第47中学开展主题活动
10月17日，中信银行郑州分行副

行长、工会主席赵光勇，工会常务副主
席张晓红一行赴郑州市第 47中“宏志
班”开展扶贫日主题活动。近年来，中
信银行积极参与 47中“宏志班”建设
及贫困学生的成长过程。2016年、

2017年先后资助 47中“宏志班”贫困
学生生活学习补助分别占分行对外捐
助资金中 50%和 27%。座谈会上，赵
光勇、张晓红还与宏志班师生代表开
展了一对一心与心的交流，同学们纷
纷发言，畅谈自己大学梦。 章世刚

农行郑州分行搭建服务普惠金融新模式
今年以来，农业银行郑州分行积

极探索服务小微的新模式、新做法，致
力于解决小微企业融资难和融资贵的
问题。针对小微客户的行业特征、经
营及融资特点，结合总行上线的新产
品，该行实现了供应链上下游、政府征

信、传统房地产抵押和信用方式四种
模式相结合的贷款方式落地，构建全
方位的普惠金融服务体系。截至 9月
底，当年新增小微企业客户 66户，累
计投放5000多万元。
刘永刚

华夏银行郑州分行举办老年金融志愿服务活动
今年重阳节期间，华夏银行郑州

分行围绕“普惠金融、爱老敬老”主题，
开展“又重阳、传爱心”社区活动，向老
年客户宣传金融常识、传授金融风险
防范技巧；在营业厅堂组织开展“九九
重阳聚，月月有钱花”活动，重点推介
按月付息大额存单产品，以其“每月给

父母发红包，敬老理财两不误”的产品
设计初衷，营造敬老爱老的良好氛
围。另外，该行还举办了“改革开放四
十年、如沐春风英雄笔”的贵金属展销
活动，以应景的主题来纪念老一辈们
为改革开放、为国家富强付出的青春
和汗水。齐若霖

交行郑州自贸区分行进驻校园开展反洗钱宣传活动
日前，交通银行郑州自贸区分行

金融知识宣传队走进校园，进行“提高
认识，全民参与，有效打击洗钱犯罪”为
主题的反洗钱宣传活动，为广大师生送
上丰富的金融知识。此次活动，工作人
员通过发放宣传资料、展板介绍、面对

面提问等方式向广大师生介绍防范网
络诈骗和洗钱等方面的知识，提醒广大
师生注意自我保护，严防个人信息泄
露。本次宣传活动参与师生800余人，
有助于提高广大师生对反洗钱工作的
认知度，对反洗钱有更深的了解。全权


