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太平人寿发布
健康险产品方案

近日，太平人寿召开主题为“为爱不
怠·历九弥心”的发布会，推出以医疗、疾
病、护理“三重健康守护”为核心的多款健
康险产品。通过解决“居民医疗保障缺口”
“突发疾病所需的大额资金储备”“长期性
护理支出”三大核心问题，帮助客户构建更
加完备的全生命周期健康保障体系。不但
吸收了太平人寿在健康保障方面多年的研
究成果，还完成了产品升级与服务优化。
赵康平

太平人寿签署
四方战略合作协议

5月20日，太平人寿保险有限公司、太
平保利投资管理有限公司、上海国和现代
服务业股权投资管理有限公司、苏州国信
集团有限公司举办四方战略合作协议签约
仪式，计划统筹各方资源，在投融资、基金
业务、医疗康养及大健康产业等领域开展
合作。此次四方战略合作，聚焦大健康、大
养老产业的延伸和拓展，太平人寿将利用
在金融保险业务的资源优势，在大健康、大
养老产业建设及项目运作方面与各方进行
更深入的合作。赵康平

太平人寿开展
保险中介乱象整治工作

5月 24日，太平人寿河南分公司召开
“保险中介乱象整治双周视频会”，进一步
落实保险中介乱象整治工作。会上，风险
管理及合规部经理李德刚要求各单位要
进一步深刻领会银保监局加强中介渠道
业务管理要求的重要性，充分认识到开展
中介市场违法违规行为自查工作的严肃
性，加强宣导、上下联动、扎实推进。担负
起沟通责任、认真自查及问题整改的责任。
赵康平

太平人寿焦作中支
用心做好客户体检活动

近日，太平人寿焦作中支2019年首场
VIP体检活动如期举行，收到了良好的效
果。为做好公司VIP客户体检工作，该中
支运营服务部提前做好各项准备工作：客
户接送联系、安全防范等，由于参加体检
的 VIP客户年龄不同，公司提前为客户
准备了各类应急药品，并有专人全程陪
同体检，用心周到的服务得到了客户的
交口称赞。田小宝

太平人寿员工
在病房传播保险大爱

日前，刚出院的太平人寿周口中心支
公司个险业务总监李亮讲述了她 10多天
病房服务客户的经历。她身患重病，却在
病床上整理客户资料、现身说法，让更多的
人拥有一份保险保障，令人感动。在病房，
李亮整理出 30多位保障不足或保障错位
的家庭客户，并一一微信、电话沟通。李亮
现身说法传播着保险的大爱。
赵康平

目前市面上少儿险基本上
可以分为三类：少儿意外伤害
险、少儿健康医疗险及少儿教育
储蓄险。这些产品的共同特征就
是在孩子成长阶段就开始给他们
提供健康及教育储蓄保障。所
以，在给孩子买保险时切莫盲目，
要根据不同家庭不同的需求做
出选择。

现在重疾年轻化趋势越来
越明显，小孩患重疾也不少见。
买一份重疾可以避免家庭陷入
困境，提供经济补偿能力。因
此，这个是首要考虑的。其次考
虑医疗险。小孩成长时期，生病
再正常不过了。有时候需要去

门诊，严重时需要住院治疗，累
计起来都是一笔不小的数目。
购买社保医疗和商业医疗险，花
少量的钱获得大保障，为家庭也
省下不少钱。另外，医疗报销型
保险不能重复报销，各保险公司
最高理赔为实际花费。

此外，由于儿童年纪尚小，
自制能力差，遭受意外伤害和
生病住院的概率要比成人高很
多。保险专家建议，为孩子购
买保险时的顺序应当是优先购
买意外险及重大疾病保险，在
这些保险都齐全的基础之上，再
考虑购买教育金保险及投资理
财保险。

■行业播报

还在发愁“六一节”送什么礼物

最“保险”的礼物受青睐

随着“六一”儿童节的临
近，为孩子购买合适的保险产品再

次成为众多家长关注的焦点：是否该为孩
子购买保险，儿童保险该如何选择？保险专家表

示，很多家长都想给自己的孩子送一份特殊的礼物。除了
好吃好玩的，其实一份安全保障十分必要。配置儿童保险至关重

要，选择儿童保险时应注意保障第一、收益第二，先买意外险，其次是健康
险，再者是教育储备金。 郑报全媒体记者 倪子

最后考虑教育型保险
教育型保险与重疾险、意外

险这类消费型保险不同，它属于
储蓄型保险，是一种保险理财。
它每年都需按时交纳保费，到了
一定时间后予以返还保费并会产
生收益，包括教育金、教育津贴、
出国留学金，甚至包括孩子长大
后的创业金、婚嫁金、买房首付款
等，能满足孩子成长过程中的系
列经济需求，还可为家庭理财提
供更加合理有效的规划。

不过，保险专家建议，教育型
保险需要在做足人身保障的前提
下再考虑。同时，在以家庭为单
位投保时，一定要遵循“先保父母
后保孩子”的原则，优先保障家庭
经济支柱，然后给孩子配置必要
的保险，“一般来说，一个家庭的
总体保费支出应该占家庭总收入
的 15%至 20%，而给孩子买保险，
建议支出占总保费支出的 10%至
20%”。

现在，很多寿险公司推出了
健康险和教育金的组合产品，交
费期间可享受健康险的保障，如
果期限内不出意外，则会返还已
交保费并给予收益。

■相关链接
少儿险规划误区：
重孩子轻大人

目前不少家长都在考虑给小
孩购买保险，但自己却没有任何
保险，为此，保险专家提醒说，这
其实是一种误区。

很多家长会理所当然地认为
应该先给孩子投保，传统的观念
使父母总想把关爱和保障先让孩
子得到。其实这是一种观念的误
区，家庭投保从顺序上应先保大
人，再保儿童。夫妇双方作为家
庭的经济支柱，对意外、医疗、重
大疾病和寿险的保障一定要充
分，以保证父母万一发生意外，经
济来源中断时，孩子可以通过保
险得到经济支持而生存下去，并
且继续接受良好的教育。

家长要根据自身财力量力而
行。对于经济实力一般的家庭可
考虑只买意外险和医疗险。经济
实力稍强些的家庭可考虑投保幼
儿重大疾病险。而对于经济实力
较强的家庭，在健康保险的基础
上可为孩子增投教育金保险。

保障型险种放在首位

保险也是一种消费，不一定
要一次性买全，少儿期易发的风
险应先投保，而暂时较远的风险
就后投保。随时根据孩子的具
体情况及所处的风险变化而变
化。如果买了一个发生概率极
低且风险较远的保险，一直交
费却又用不到，难免会觉得不
太划算。

这里主要是说的医疗险和
意外险等事后报销型险种，如果
孩子已有少儿医保，且家长单位
福利好，会为员工子女报销一部
分医药费，那么在选择医疗险时
可以少买或不买。如果孩子已
经上学，学校会要求购买学平
险，那么像这种少儿意外医疗的
险种可以少买或不再单独购买。

因此，宝爸宝妈们在为孩子
投保商业保险前一定要先弄清

楚，孩子已经有了哪些保障，还
有哪些保障缺口是需要由商业
保险来补充的。进行查漏补
缺，比盲目购置，用不了浪费更
划算。

此外，一定要附加投保人豁
免。短期消费型的险种只交一
年不用考虑豁免，但长期型的险
种一定要加上豁免，这样一来，万
一父母因某些原因无力继续缴纳
保费时，也不用担心孩子的保费
没着落，保险公司帮孩子交，保障
继续有效，无后顾之忧。

保费豁免，顾名思义是指在
某些特定情况下，投保人可以不
再缴纳后续保费，但保险合同仍
然有效。保费豁免附加功能与
少儿险组合搭配最为常见，规避
投保人遭遇意外后，孩子失去保
障的风险。

一定附加投保人豁免
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