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年度中原理财领军人物

上榜理由:作为中信银行郑州分行零售理财团
队领军人，路平带领中信银行理财专家团队“信守温
度”，秉承“以客为先”理念，贴心为客户提供全方位
多层次金融理财服务，打造“有温度”的零售业务品
牌，搭建具有“郑州中信”特色标签的零售业务体系，
积极使郑州分行零售业务各项指标排名系统内、市
场同业前列。充分激发零售条线员工的工作积极性
与创造力，用实际行动带领分行零售团队锐意进取、
开拓创新，实现中信银行郑州分行零售业务持续健
康发展。

上榜理由:在王大锋的带领下，光大银行郑州分
行不断强化“以客户为中心”的经营理念，以“打造一
流财富管理银行”为战略目标，创新发展模式，推进
业务转型，全面推进光大银行财富管理体系在河南
的建设。“阳光理财”方面持续推进品牌建设和产品
创新；“阳光财富”方面，通过内外部培训，打造财富
管理精英团队，为客户提供“一站式金融解决方案”，
开展覆盖客户全生命周期的专业资产配置服务，为
客户定制包括资产保值增值、财富风险隔离、财产分
配和传承等全方位金融方案的服务项目。

上榜理由:作为华夏银行郑州分行首席风险官，
杨央带领郑州分行加速践行总行零售转型战略，紧
紧围绕“以客户为中心”的经营理念推动零售业务发
展；对内紧盯目标规划，对外赶超同业；持续优化客
户服务，搭建客户增值服务体系，华夏ETC、华夏红
POS、华夏信用卡、龙盈理财、华夏房贷通等系列零
售产品深受广大客户喜爱。成立7年以来，华夏银
行郑州分行零售客户突破130万户，零售金融总资
产166亿元，零售贷款155亿元；尤其是近3年以来，
零售客户、零售贷款规模均实现3倍增长。
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根据银保监会关于开展“不忘初心、
牢记使命”银行业金融机构“百行进万企”
融资对接工作的通知要求，为进一步提升
金融服务实体经济质效，着力缓解小微企
业融资难、融资贵问题，河南银保监局作
为全省 5个试点省市之一，于 8~11月组织
全省银行业机构开展了“百行进万企”融
资对接工作，全省各级监管部门和银行业
机构统一思想，积极作为，主动对接，精心
服务，析难点、找不足、补短板、求实效，有
效缓解了我省小微企业融资难题。

此次“百行进万企”覆盖全省30.9万户
纳税评级在B级以上的小微企业，银行主动
与企业联系，开展在线问卷调查，根据企业

意愿上门走访、深入调研，问需于企，问计
于企，对符合授信条件的企业开展授信融
资等综合金融服务，因此这次“百行进万
企”既是一次社会调查实践，也是一次主动
融资服务，对于深入分析查找我省小微企
业金融服务的难点症结，找准银行在机制、
产品、技术、流程等方面不足，缓解小微企
业融资难、融资贵问题具有重要意义。

目前，历时4个月的“百行进万企”工作
已接近尾声，从成效来看，达成融资意向的
企业数量和实际授信金额均居5个试点省市
第二位，活动呈现出参与机构多、覆盖企业
广、工作进度快、对接成果实等特点。
郑报全媒体记者 倪子 通讯员 冯张伟

12月13日，境内非澳企业澳门莲花债
在澳门成功发行。光大银行子公司光银国
际作为联席主承销商，助力华发集团落地
该笔创新业务。本期债券发行金额为2亿
美元，票面利率 3.7%，债券期限为 364天。
债券发行当日，投资机构认购踊跃，中国光

大银行也作为投资人积极参与其中，使发
行人获得3.65倍的超额认购。该项目的境
内金融机构光大银行广州分行作为境内
财务顾问，在发行人遴选、团队组建、政策
合规、流程管理等方面保证了本项目顺利
推进。柴孝天

■行业速览

河南“百行进万企”融资对接工作取得显著成效

近日，由《中国经营报》主办的“第十一
届卓越竞争力金融机构评选”颁奖盛典上，
郑州银行荣登“2019卓越竞争力年度 10
强”。近年来，郑州银行借助河南省会郑州
的区位优势，聚焦“商贸金融”，明确以“打
造全国商贸物流标杆银行”为核心的差异

化竞争力。目前，郑州银行成功上线了“五
朵云”平台（“云物流”“云交易”“云融资”
“云商”和“云服务”），以科技赋能、金融创
新为商贸物流企业提供金融服务方案。同
时，郑州银行发起成立“中国商贸物流银行
联盟”，目前共有47家成员。沈晓旭
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