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为展现经开区各行业人才爱国奉献精神，《郑州晚报·经开时报》特设《人才高地》栏目，在经开区留学人员创
业园的指导下，陆续刊发记者对经开区各领域优秀代表的专访，用文字和图片展示经开区人才工作的发展历程和
丰硕成果，展现经开区各行业人才爱国奉献、服务群众的初心和使命。

据了解，郑州兰达文化传媒公司的
业务还包括企业管理咨询类、视频服务
类以及文艺演出、演出经纪、网红商演、
明星商演活动等方面。公司成立三个
多月来，厚积薄发，组织策划了不少大
活动，例如父亲节当天，大衣哥朱之文
南阳助农直播活动，当天直播带货销售
额破2000万元，效果十分良好。另外，
协助抖音官方河南区域首届《抖音好物
发烧节》直播带货活动。7月初，他和爱
人被邀请到重庆参与重庆卫视电视节
目的制作等，都比较有影响。公司近日
还将参与一项波兰国际大奖赛和一些
国内的专业技术竞技合作方面的项目。

程达说，流量是一切商业的本质，
不管对于线上还是线下，个人还是企
业，流量都显得尤为重要。个人机会的
多寡，公司生意的好坏，很大程度上取
决于流量多少。但在这信息大爆炸的
时代，如何更好地增加曝光、多一些宣

传推广的机会，从而更高效地拥抱流
量，就需要专业人士的保驾护航。流
量，是一个专业度极强的话题，一方面
要匹配与调控正确的、合理的产品和优
质流量平台；另一方面还要避免走进流
量的虚假繁荣。

专业的人做专业的事。兰达团队
所有人均是科班出身+从业多年，不仅
有北京电影学院出身的行业新秀，更有
曾经的知名企业掌舵人加盟，企业的每
一个活动都注重策划意识和品牌意识，
发展目标极其清晰。另外，兰达信奉实
践出真知，知识和经验相结合才能为客
户带来靠谱有效的服务。

目前，兰达文化传媒有限公司短时
间内已经成为一支拥有影视摄像团队
140余人的专业队伍，拥有一系列能满
足大中小型企业各类活动拍摄的高端
专业影视设备，将以真诚、高效、前卫的
服务助力河南大中小型企业发展。

程达

看企业咨询师如何在
新媒体领域大有作为

1984 年出生于河北
省秦皇岛市的小伙子程达，
在法国商学院留学期间与
美丽的河南郑州姑娘李煜
相识相恋，最终缔结了美好
姻缘。近3年来，夫妻俩携
手并肩共同创业，把两个属
于自己的公司经营得风生
水起。
记者 王赛华
经开时报 李洪永 文/图

2006年 7月，程达本科毕业后，去
北京打工一段时期，期间对法语产生了
浓烈兴趣，于是边打工边学习为去法国
留学做准备。2012年，他开始到法国商
学院攻读国际商务管理专业的课程。

一次假期旅游的机会，程达邂逅了
在法国读大学本科新媒体专业的郑州
姑娘李煜，两人开始相识相恋。

李煜大学毕业后，回老家创业，程
达为了爱情跟随恋人的脚步回国发展，
他起先从事的工作是企业咨询师，充分
利用专业特长和国际视野优势，不仅得
到了众多中小型企业管理者的信任和
好评，而且还曾经就职于中国人民大学
经济学院，还曾担任字节跳动总裁班的
讲师。程达授课深入浅出、富有激情，
无论讲解创业指导方面的课程、OKR工
作法、企业管理之道等，都深受企业家

的欢迎。
2017年，程达和爱人共同成立了河

南盛友生实业有限公司开始创业，闯荡
商海。他们公司代理经营一些保健类
产品，牛刀小试，不仅熟悉了一些行业
的产品和市场运营规律，而且进一步拓
宽了他们的视野、提高了实战能力。

程达说，今年年初以来新冠肺炎疫
情来势汹汹，于是他就和爱人商量，想
利用他熟悉经济管理、爱人熟悉新媒体
的优势，以程达为公司董事长，继而新
创立了郑州兰达文化传媒。公司以新
媒体培训+短视频制作+直播带货类为
主营方向。他们希望利用目前大火的
直播带货、短视频带货等新媒体途径，
加大宣传推广力度，帮助河南更多的中
小企业、商家、农户等走出生存危机和
疫情困境。

创办文化传媒公司，帮助企业走出困境

将以真诚的服务助力河南企业发展
创业过程不总是一帆风顺的，公

司也如多数初创型企业一样，经历过
产品定位不精准、团队不稳定，管理上
不够完善、团队成员对市场需求的了
解不够等一系列难题。但对于一位具
有多年集团公司管理经验的牛福伟来
说，解决问题最好的方式就是直面问
题。他带领着年轻的技术团队人员下
到集团公司下属的家居工厂，与车间
生产工人同吃同住同工作。趁工人休
息间隙，与他们深入探讨生产中遇到
的问题。经过两年时间的不断打磨、
测试、优化，老屋新房自主研发的“定
制家居行业数字一体化解决方案”系
列软件于 2019年底完成了初步研发
阶段。该软件布局涵盖家居门店新零
售、设计、报价、生产一体化、工厂订单
管理和生产管理ERP等家居行业数字
化解决方案。

值得一提的是，其中的一款“新
零售”是专为定制家居企业设计研发
基于互联网的多角色用户在线电商
销售平台，为实现线上线下订单导流
落地提供系统支撑，为新媒体宣传提
供数据支持；“掌上管家”为企业提供
设计、报价、生产一体化管理系统，降

低企业的错单、漏单、延期等行业痛
点，从而提高企业生产效率，致力于
为传统定制企业提供品牌定位、品牌
体系建设、新媒体建设运营、新零售
体系建设以及智能化采购、销售、设
计、生产、支付、配送、售后系统开发
一体化服务。解决生产企业的线上
与线下融合、公域流量向私域流量转
化等难题。实现传统定制行业向数
字化经济的转型。

牛福伟说，家居定制是一个周期
性长、设计工艺复杂的过程，却也是
目前追求生活品质人群的首要选
择。因行业的特殊性，中小微企业的
市场容量占整个定制行业 80%的市
场份额。而如此庞大体量的企业，却
基本都存在着管理粗放、信息化薄弱
等生产通病。

“老屋新房的应运而生，旨在未来
的发展过程中为中国几十万家中小微
家居企业提供信息化的技术与服务。
为企业的内部管理搭建一条互联网高
速公路，降低内部生产、管理、人员等
成本，完成管理高效化、信息扁平化的
转型。同时，让广大消费者都能用上
高质低价的产品。”牛福伟表示。

牛福伟

为中小微家居企业
提供信息化技术服务

近年来，在河南有一
位专业为中小微家具行
业提供信息化技术与服
务的企业，引起了众多
同行的关注。该企业负
责人，就是河南老屋新
房网络科技有限公司总
经理牛福伟。
记者 王赛华
经开时报 李洪永 文/图

牛福伟 1977年 12月出生于平顶
山市叶县，1997年 7月从河南省建筑
工程学校大专毕业后，先后到河南省
财经学院（现河南财经政法大学)和上
海交通大学深造，分别取得大学本科
和硕士研究生文凭。

他在家居定制生产行业摸爬滚打
了20年，又具有12年的互联网行业从
业经验及管理经验，身兼多家公司创
始人、联合创始人。2015年，他在北京
参加行业论坛会议时，听到“中国制造
2025”计划，一颗关于“智能化生产”的
种子便深埋于心底。

牛福伟告诉记者，老屋新房是
一家新型互联网科技型公司，专注
于为家居制造行业提供信息化解决
方案与落地服务。企业以互联网为

依托，通过运用云计算、大数据、人
工智能等先进技术手段，对商品的
生产、流通与销售过程进行信息化
升级改造，进而重塑业态结构与生
态圈模式。

牛福伟说，老屋新房公司的诞
生是偶然中的必然。因他深刻了解
行业痛点与中小微企业的生产瓶颈，
同时也为抓住“两化融合”趋势，在
2017年的夏天，他组建了一支由计算
机博士领衔、汇聚国内一线软件开发
设计人才的优秀技术团队。同时，拥
有一支近 20年家居制造行业经验的
团队，担任行业需求分析和架构设
计。至此，河南老屋新房网络科技有
限公司在经开区中国河南留学人员
创业园正式注册成立。

重塑业态结构与生态圈模式

让消费者用上高质低价的产品


