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年度中原理财领军人物（候选名单）

范鹏飞

建设银行郑州金水支建设银行郑州金水支行行
零售零售主管行长主管行长

推荐理推荐理由由：：建建设银行郑州金水设银行郑州金水
支行零售条线在范鹏飞的带领下支行零售条线在范鹏飞的带领下，，凭凭
借良好的品牌服务形象和一支百余人借良好的品牌服务形象和一支百余人
的拥有金融理财师的拥有金融理财师（（AFP/CFPAFP/CFP））资格资格
的专业化人才队伍的专业化人才队伍，，以客户需求为核以客户需求为核
心心，，分析市场分析市场，，转变思路转变思路，，创新产品创新产品，，致致
力打造个人金融生态系统力打造个人金融生态系统，，推动零售推动零售
业务战略转型业务战略转型，，使建设银行郑州金水使建设银行郑州金水
支行零售业务得到持续支行零售业务得到持续、、健康健康、、迅猛发迅猛发
展展。。截至目前截至目前，，建设银行郑州金水支建设银行郑州金水支
行个人客户金融资产余额超行个人客户金融资产余额超676676亿亿
元元，，各项业绩指标在建行系统内乃至各项业绩指标在建行系统内乃至
金融同业位居前列金融同业位居前列，，为城区超为城区超400400万万
客户提供专业优质的服务客户提供专业优质的服务。。

姚远

洛阳银行郑洛阳银行郑州分行州分行
党总支委员党总支委员、、副副行长行长

推荐推荐理由理由：：作为洛阳银行郑州作为洛阳银行郑州
分行零售业务的领军人物分行零售业务的领军人物，，他始终他始终
秉承着真诚服务的初心秉承着真诚服务的初心，，带领全体带领全体
员工开拓创新员工开拓创新、、提升质量提升质量，，以客户为以客户为
中心中心，，优化整体服务流程优化整体服务流程、、提升加强提升加强
团队建设团队建设、、提升客户感受提升客户感受，，树立优秀树立优秀
城商行品牌城商行品牌。。在他的带领下在他的带领下，，探索探索
创新创新，，普惠金融普惠金融，，支持小微支持小微，，服务民服务民
生生，，郑州分行零售业务增长呈现良郑州分行零售业务增长呈现良
好态势好态势。。未来未来，，该行将依托洛阳银该行将依托洛阳银
行优势金融产品平台行优势金融产品平台，，打造拳头产打造拳头产
品品，，营造口碑银行营造口碑银行，，在百花齐放的同在百花齐放的同
业市场上业市场上，，错位出击错位出击，，力求提供更加力求提供更加
优质优质，，差异化的金融服务体验差异化的金融服务体验。。

刘家亮

平安银平安银行行郑郑州分行州分行
党委委员党委委员、、副行长副行长

推荐推荐理由理由：：自任职以来自任职以来，，刘家刘家
亮带领平安银行郑州分行坚持亮带领平安银行郑州分行坚持““科科
技引领金融技引领金融，，金融服务生活金融服务生活””的理的理
念念，，深化深化““金融金融++科技科技”、”、探索探索““金金
融融++生态生态”，”，深度应用于深度应用于““金融服务金融服务、、
医疗健康医疗健康、、汽车服务汽车服务、、房产金融房产金融、、城城
市服务市服务””五大生态圈五大生态圈，，为客户创造为客户创造

““专业专业，，让生活更简单让生活更简单””的品牌体的品牌体
验验。。未来未来，，平安银行郑州分行将继平安银行郑州分行将继
续打造体验最好续打造体验最好、、科技最强科技最强、、结构结构
最优的智能化零售银行最优的智能化零售银行。。55年间年间，，
平安银行郑州分行管理零售客户平安银行郑州分行管理零售客户
总资产提升总资产提升88倍倍，，营收提高营收提高44..55倍倍，，
责任利润提高责任利润提高55..88倍倍。。

李潮

兴业银行郑兴业银行郑州分行州分行
党委委员党委委员、、副行副行长长

推荐推荐理由理由：：作作为兴为兴业 银 行 郑业 银 行 郑
州 分 行 零 售 业 务 分 管 领 导州 分 行 零 售 业 务 分 管 领 导 ，，李李
潮 带 领 分 行 零 售 团 队 实 现 了潮 带 领 分 行 零 售 团 队 实 现 了
20202020 年 零 售 业 务 跨 越 式 发年 零 售 业 务 跨 越 式 发
展展。。特别是在特别是在““百百富人生富人生””财富财富
管理品牌建设方面管理品牌建设方面，，以专业财富以专业财富
管理队伍建设为抓手管理队伍建设为抓手，，配套搭建配套搭建
高 端 客 户 服 务 体 系高 端 客 户 服 务 体 系 ，，为 客为 客 户 甄户 甄
选合适产品选合适产品，，添利添利、、睿盈睿盈、、年年年年
升等系列产品深受广大客户喜升等系列产品深受广大客户喜
爱爱 。。 截 至截 至 1010 月 末月 末 ，，兴 业 银兴 业 银 行行
郑 州 分 行郑 州 分 行 20202020 年 零 售 综 合 金年 零 售 综 合 金
融资产新融资产新增额居系统内同类区行增额居系统内同类区行
前列前列。。

温度与财富同行
中信银行郑州分行私人银行用心服务高净值客户

作为中国私人银行业和先行者之一，中信银行自2007年开展私人
银行业务以来，以“信守温度”的理念，坚持“用信念守护传承的温度”。

经过多年积极探索与实践，努力实现客户资产收益与投资风险的和
谐平衡。截至目前，中信银行私人银行客户人数已经突破3万人，管理资
产规模超过5000亿元，显现出良好的增长态势。
郑报全媒体记者 倪子 通讯员 苗琳琳

多项指标位居同业前列
在经历经济和财富的快速增长后，高

净值人群越来越回归理性，更看重财富的
稳健和安全，不会过于冒进地投资高风险
的产品，而是希望通过更为多元化的投资
进行资产保值。

中信银行郑州分行私人银行中心自
2013年成立，7年来始终以务实真诚服务
的作风深耕中原市场，以专业稳健的资产
配置理念服务高净值客户，作为国内首批
启动家族信托研发与实践的机构，中信银
行目前的家族信托规模、市场占有率和客
户满意度都在同业名列前茅。

与此同时，私人银行不仅可为客户提
供专营的服务场所，并且可为他们提供更
具特色的定制化服务，以及“金融+非金
融”的全方位服务方案。

打造全方位动态资产配置
在日趋激烈的财富管理领域竞争中，

中信银行私人银行不断谋求通过有效整
合资源、锐意创新，并由专属专业团队提
供的差异化产品与服务来抢占市场份额，
巩固领先优势。

近年来，中信私人银行另一大单品中
信银行恒赢系列全权委托资产管理，逐步

为私行客户资产配置。全权委托以“因您
全权相托，我必全力以赴”服务理念，为客
户提供一站式动态资产配置。

据了解，该产品主要有五大特色。第
一，全类别资产：除传统类固收资产外，还
包括权益、股权等多类别资产；在各类别资
产中，集优质资源、优先匹配；第二，全策略
投资：在各类别资产上进行动态配置，应用
多策略投资，控制系统性风险及单品种的
剧烈波动影响，增强资金应用效率；第三，
全球配置，通过QDII、港股通等方式进行境
外债券类、权益类资产的配置；投资管理人
配备有专属的境外投资团队；第四，全新模
式：由客户需求而定制产品，达成安全性、
收益性与流动性的平衡；注重投资交互、持
续跟踪服务；业绩比较基准之上的分成模
式，追求投资管理人与客户“双赢”；最后，
全明星团队：中信银行汇聚国内一流的专
业英才，管理团队由具有国内外顶级资产
管理机构长期工作经验的领军人物组成。

未来，中信银行郑州分行私人银行中
心将继续通过有效整合中信集团内外部
资源，逐步构建专属、完善的产品体系，为
高净值客户提供家族管家式全金融服务，
助力私人银行客户家业长青，谱写家族财
富传承的美好篇章。
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