
年度中原卓越财富管理团队
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平顶山银行郑州分行营业部财富管理团队
推荐理由：2011年1月，平顶山银行郑州分行成立，郑州分行营业部财富管理团队应运而生，

这是一支热情、专业、高效、生机勃勃、团结和谐的队伍，拥有零售客户经理、理财经理、大堂经理
共11人。秉承“离您更近、助您更远”的服务理念，该团队以服务小微、服务社区、服务大众为目
标，致力于打造全方位、素质高、专业性强的财富管理团队。“台上一分钟，台下十年功”，该团队历
经10年的成长打磨，只为重视与客户相处的每一分钟。

交通银行郑州铁道支行
推荐理由：交通银行郑州铁道支行立足郑州30余年，各项业绩指标在河南省分行名列前茅。

从立行之初，该支行就以“团结奉献、拼搏进取”为铁支精神，带领每一位铁支员工扎根岗位，服务
客户，用实际行动践行“以客户为本、为客户服务”的诺言。目前，该支行下属营业网点6个，专业
理财师27人，管理资产规模166.5亿元，服务高净值客户9000余名，每年为数万家庭量身定制资产
配置建议书，并跟踪管理，用专业助力客户成就幸福人生。凭借强大的专家团队、专业的理财建
议、真诚的优质服务，赢得了良好口碑及客户信赖。

广发银行郑州郑花路支行财富管理团队
推荐理由：自1996年成立以来，广发银行郑州郑花路支行一直致力于打造个人业务品牌支

行，配备了一支素质高、业务精、专业强的财富管理团队，理财师拥有AFP、CFP等专业理财资格，
并拥有丰富的基金、信托、保险等专业知识及投资经验。该团队秉承客户为先、真情服务的原则，
用专业财富管理知识为周边居民提供全方位的金融服务，让客户感受到专业且热情周到的服务，
为网点树立了口碑，赢得了客户信赖。郑花路支行曾获“2016年度最佳财富管理团队”“2019年私
人银行先进支行”，团队成员曾获“广发银行优秀理财经理”“广发银行先进个人”等荣誉称号。

兴业银行郑州分行营业部理财团队
推荐理由：兴业银行郑州分行营业部理财团队是一支充满激情、专业、贴心、个性化、拼搏向

上的金融服务团队，团队成员33人，理财经理4人，均为CFP持证人，平均从事理财业务8年以上，
管理财富资产13亿元。多年来，该团队始终坚持“真诚服务、相伴成长”的服务理念，面对不断变
化的市场环境，依托兴业银行多元金融服务平台和卓越的理财品牌影响力，用心服务每一位客
户。在团队员工的共同努力下，分行营业部在2019年、2020年上半年的综合考评中，均居同城支
行第一名。

华夏银行郑州分行财富管理与私人银行部
推荐理由：华夏银行郑州分行财私部坐落于美丽的如意湖畔，承载金融行业的财富管理使

命，富有郑东新区独有的年轻化团队风格。目前该团队拥有精英6名，有AFP、CFP、CPB资格证
书，夯实的专业基础，独特的维护客户理念，致力于提供有温度的个性化服务。专业方面，该团队
满足客户风险偏好，为客户配置存款、理财、保险、基金、家族信托等产品、长短期搭配，风险属性
平衡，为客户提供个人、家庭、公司等综合服务方案设计。

洛阳银行郑州政通路支行财富管理团队
推荐理由：洛阳银行郑州政通路支行成立于2018年12月26日，该行配备一支训练有素、专业

性强、经验丰富的财富管理团队。目前该团队有员工19人，其中AFP持证人7人、FRR2人、中级
经济师2人，多人有会计、证券、基金等专业资格证书。该行秉承“服务地方经济、服务城市居民、
服务小微企业”的服务理念，紧跟政策“指挥棒”，3年来实现了跨越式发展，各项指标连续3年在郑
州分行名列前茅。该团队将一如既往扎根支行周边，用心为广大客户提供专业的金融服务和贴
心的非金融服务，真正让客户满意。

浦发银行开封分行营业部理财团队
推荐理由：浦发银行开封分行营业部理财团队成立以来，以金融为美好生活创造价值为使

命，坚持以客户为中心，积极践行“新思维、心服务”。截至目前，团队管理金融资产45亿元；团队
成员均具备理财销售咨格、AFP、基金、保险等专业证书，通过全方位资产配置理念，为每一位贵宾
客户提供财务分析、投资咨询建议、理财规划、理财产品推介等一系列专业化、个性化、综合化金
融服务，帮助客户实现资产保值、增值和财富传承。他们将客户视为浦发银行最宝贵的财富，为
客户规划未来，与客户一路同行。

中原银行郑州分行财富管理中心
推荐理由：中原银行郑州分行财富管理中心立足为辖内财私客户提供专业化财富管理和资

产配置服务，集私密性、专业性、个性化于一体。以团队建设为基础，打造高素质的专业化理财专
家队伍；以服务为本，提供涵盖资金管理，投资理财、财富管理和增值服务为一体的综合性金融服
务。秉承“财富之上，给您更多”的财富管理理念，打造“伙伴金融、平台金融”的全方位财富管理
和私行客户增值服务体系，为广大高净值客户提供专业化、个性化、高标准、深层次、多维度的财
富管理服务，致力于打造中原地区最具影响力的私人银行品牌。
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