
长寿时代，青年群体养老需求旺盛
早规划早受益
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2020年11月，泰康幸福有约养老社区确认
函（青年版）上市，这是泰康在现有“幸福有约”版
图的基础上，将该产品的目标客户更加聚焦青年
群体的一次创新，专为19~39岁青年量身定制，
丰富全生命周期的健康和财富规划。
倪子 赵亚玲

“幸福有约”是泰康旗下高
端定制品牌，致力于为中高净
值人士提供全生命周期健康财
富规划方案。其将虚拟的保险
产品与实体的高端养老社区相
结合，依托泰康卓越的投资理
财实力，既为客户解决养老资
金的问题，又为客户提前锁定
稀缺养老资源，解决养老方式
问题。“幸福有约”（青年版）首
次面向19~39岁青年群体创新
打造，是泰康长寿社区入住权
的再一次延伸，让青年群体有
机会以较低投入完善和管理自
己的财富规划，同时锁定泰康
高端医养社区权益。该产品具
备六项特点：

缴费压力减轻：与标准版的
幸福有约相比，青年版年缴保费
在 10 万~15 万（需缴费期 20

年），年缴保费更低，减轻每年缴
费压力，用较少的投入、较长的
时间换取财富增值的空间，让复
利之花绽放，创造更多财富。

终身财富规划：（青年版）
协助客户规划一笔确定、安
全、持续，与生命等长的现金
流，活得久，领得久，建立资金
终身的护城河。财富安全稳
健、保值增值，享受高客专属
分红。（分红取决于公司的实
际经营情况，是不确定的。）

财富保值增值：可投保泰
康尊赢万能保险账户，终身保
底利率 2.85%，自上市起历史
结算利率不低于 5%。灵活领
取限制少，日计息、月复利，增
值分享泰康经营成果，更安
心、更便捷、更富足。（历史收
益仅供参考，万能险最低保证

以上收益是不确定的，万能账
户前五年部分领取有手续
费。）

对接养老社区：通过《泰康
人寿保险客户入住养老社区确
认函》对接泰康之家高品质养
老社区，被保险人享有保证入
住权，投保人及配偶享有优先
入住权，是青年群体为自己、爱
人或者父母获取养老资源的绝
佳机会。

专享贵宾权益：专享铂金
级客户权益，享受年度体检、重
疾护航（专家门诊、检查加急、
手术加急、住院加急等健康服
务）、高额出行保障、国内紧急
救援等高客权益。

体现人性关怀：提供身故
及投保人豁免保障，产品豁免
最高可达19年。

长寿时代，百岁人生。中
青年群体也已经开始及早规划
养老问题，清华大学等发布的
《国人养老准备报告》显示，为
提前做好养老准备，超七成 90
后开始考虑养老，80后、70后
养老需求更迫切，相应比例高
达80%和85%。

而大部分人群的养老准备
严重不足。泰康保险集团联合
尼尔森共同发布的《2020年中
国中高净值人群医养白皮书》
数据显示，59%的人对于退休
后生活需要的养老资金准备严
重不足，实际需要准备资金与
主观预期需要准备资金之间的
平均缺口达600万元。60岁以
上人群中，近五成担忧养老院
的照料问题，凸显了高品质养
老机构的重要性。

要保证养老生活的质量，

个人尤其是年轻人更应提前做
好养老财务和资源准备。在年
富力强收入高的时候，拿出一
部分资金，购买年金保险，提前
储备养老资金，提前规划固定
的、持续的年金收入，确保退休
后持续不断的现金流，有效防
范长寿风险，为自己和家人未
来高品质养老生活做安排，富
足而退，优雅一生。

作为世界 500强企业，泰
康打造长寿、健康、财富三大闭
环，构建大健康产业体系，为长
寿时代提供“泰康方案，中国样
本”，充分发挥保险主业优势，
以前瞻性的眼光开展医养产业
布局，成为大健康产业“领头
羊”。泰康保险集团董事长兼
CEO陈东升表示，泰康正迈向
大健康产业生态体系。泰康希
望用这种新的商业模式和战

略，推动一场养老革命，让普通
的中产人群都能够享受这种高
品质的养老服务。

2020年，泰康高品质医养
社区已深度布局全国22个重点
城市，覆盖京津冀、长三角、珠
三角、华中、西南等核心区域，
其中北京、上海、广州、成都、苏
州、武汉、杭州7个社区已开业。

泰康首创的虚拟保险与医
养实体相结合的“幸福有约”计
划。经过全面升级，在“活力养
老、高端医疗、卓越理财、终极
关怀”四位一体框架下，满足客
户医养、健康、财富管理等综合
需求。本次，“幸福有约”青年
版的推出，将目标客户首次聚
焦于青年群体，为青年群体一
次性解决养老资金和养老资源
两大养老核心问题，将养老难
题真正变为“享老”安排。

“幸福有约”再聚焦
为青年规划一生幸福保障


