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个别银行利率上调至4%
“临近年底，银行揽储压力较大，同

时为了明年的‘开门红’，年底之前无论
是理财产品还是大额存单、定期存款
等，利率一般都会有一定程度上浮，但
具体上浮多少还要看各家银行实际情
况。”一些银行人士说。

作为安全系数比较高的大额存单，
它是银行存款类金融产品，属一般性存
款。其中，3年期大额存单的发行量占比
一直最高，且利率更具优势，甚至高于5
年期，最受投资人欢迎。临近年末，银行
揽储竞争更加激烈，利率高、受欢迎的3
年期大额存单产品就成了银行吸引优质
客户、缓解揽储压力的有力工具。

值得留意的是，今年以来，银行大额
存单无论是发行量还是收益率都呈现下
降趋势。11月份大额存单发行量创新
低，12月份估计会更少。临近年末，各银
行大额存单额度紧张，可能会有银行发
行一些利率较高的大额存单，作为营销
活动吸引投资者。有部分城商行的3年
期大额存单利率上浮后可达4%，因此受
到不少投资者的青睐。

中原消费金融
“发力”新赛道

日前，2020世界创新者年会在北京召
开，来自全球创新者汇聚一堂，分享科技创
新成果和认知。凭借科技创新实力及行业
内的良好口碑，中原消费金融入选“2020全
球金融科技创新 TOP50”。中原消费金融
作为一家持牌消费金融公司，用科技细化
服务，成为其在新赛道上全力前进的法
宝。静伟

中国平安再获年度殊荣
日前，中国平安在香港上市公司商会

及香港浸会大学公司管治与金融政策研究
中心联合举办的“香港公司管治卓越奖”评
选中，荣获 2020年度“香港公司管治卓越
奖”。该奖项对在维护股东权利、合规、诚
信、公平、责任、问责、透明度、董事会独立
性和领导力及推行企业社会责任和持续发
展等方面作出承诺并取得突出成就的上市
公司，予以肯定及嘉奖。薛光明

泰康人寿财富节特惠不停
近日，泰康人寿第二届1218财富节推

出特惠活动，作为主力产品，泰康智赢人生
2020年金保险（分红型）可“特惠”对接鑫
益账户、至尊账户。同时长寿时代专属产
品“附加百岁人生养老年金保险”可与“智
赢人生 2020”合并匹配万能账户，也可单
独匹配万能账户（标准与“智赢人生2020”
一致）。幸福有约（青年版、标准版）可对接
尊赢万能账户，追加账户限额进一步放
宽。赵亚玲

三年期大额存单三年期大额存单““加息加息””
部分城商行利率上浮后可达部分城商行利率上浮后可达44%%

■快讯

收益率一直走低的大额存单，近期
因“加息”成为市场关注热点。临近年
末，一些银行上浮了3年期大额存款利
率，但上调幅度有限，上浮后的利率普遍在
4%以下。但有部分城商行的3年期大额存
单利率上浮后可达4%，因此受到不少投资
者的青睐。郑报全媒体记者 倪子

大部分银行大额存单产品紧俏，但
部分银行已暂停大额存单销售，也有部
分银行取消了 1年期和 2年期大额存
单，只销售 3年期的。对此，业内人士表
示，银行大额存单发行量大幅减少，跟
大额存单的发行机制有关，银行要在每
年发行第一期大额存单前向央行报备
全年发行额度。有的银行在前 10个月
里就已用完大部分额度，最后两个月可
发行的大额存单量就剩很少了。相关
数据显示，截至 11月份，年内大额存单
共发行 6359款。其中，上半年发行 4283
款，占比 83%；1月份发行量最多，发行
1219款。

此外，在年末激烈的揽储竞争压力
下，存款利率降幅有限，大部分银行净息
差收窄，面临较大成本压力。部分银行
通过优化存款结构，压降大额存单、结构
性存款的成本来缓解成本压力。压降大
额存单成本有两个方向，一是下调利率，
二是缩减发行额度。因此，业内人士表
示，今年以来大额存单利率一直下行，预
计未来还将会下行，推荐买一些长期限
的理财产品，提前锁定收益。

扶持中小微
打出金融支持“组合拳”

今年初，新冠疫情肆虐全球。由于疫
情防控需要，绝大多数中小微企业经历了
数月的停工停产，无法正常经营，到期贷款
成了大难题。为全力打好这场“金融战
‘疫’”，帮助中小微企业顺利渡过难关，兴
业银行郑州分行拿出了一系列有效措施。

今年2月，疫情较为严重之时，兴业银
行郑州分行通过主动排查，发现华润医药
集团旗下河南地区省级医疗器械配送平台
及地市子公司急需资金支持，但这些公司
分布在河南各地市，部分地区疫情防控严
密，无法正常开展授信前的企业实地尽职
调查。该行通过线上视频会议，顺利完成
企业基础授信资料、交易合同、纳税系统、
财务系统、仓库物流现场等内容的全方位
调查，不仅调查了企业的基本经营情况和
财务状况，深入了解了疫情对企业的影响
及资金需求方向，同时也达到银行合规风
控要求，创新完成“线上”尽调，最终为企业
授信30亿元，及时纾困企业资金难题。

同时，针对支持疫情防控的医用物资
生产与生活物资保障类的中小企业，通过
简化办理流程、纳入绿色通道等举措，加快
信贷投放；针对疫情防控期间暂时受困的
科技型和先进制造类的中小企业，通过协
调运用政府风险补偿政策、促进集团内母
子公司联动等举措为企业提供或扩大信贷
支持，助力企业复工复产。

走差异化之路
为小微企业赋新能

发展普惠金融，既是金融机构义不容辞
的社会责任，更是大有可为的战略选择。近
年来，兴业银行郑州分行通过产品创新，不
断完善小微企业产品体系和服务方案，有效
提升了金融资源配置效率和客户服务水平，
走出一条差异化的普惠金融之路。

针对科技型中小企业“短、小、频、急”
的资金需求，以及因缺乏抵押物难以获得
贷款的问题，兴业银行郑州分行跳出原有
的“条条框框”，积极参与郑州市科技局推
出的“郑科贷”业务，为科技型企业发展壮

大注入金融活水；落地专为烟农量身定制
的信贷产品“烟农贷”，再次打响了该行“普
惠金融、服务三农、助力乡村振兴、着力精
准扶贫”的战役；针对实体经济中间力量的
制造业企业，兴业银行郑州分行加大中长
期信贷工业厂房按揭贷款业务的投放力
度，助力制造业产业升级，引金融活水浇灌
实体经济。

同时，该行将互联网金融与电子商务有
效结合，积极探索“互联网+银行+平台”的融
资模式，满足平台内小微企业在线融资、资
金结算、资金监管等全方位金融服务需求，
实现了平台、融资企业和银行三方共赢。

创新绿色金融模式
助推实体经济发展

推动地方绿色发展，促进实体企业绿
色转型是金融机构义不容辞的责任。从
2005年，兴业银行郑州分行成立能效融资
专业团队，到2017年迭代升级成绿色金融
部，持续创新的绿色金融业务已经融入兴
业银行郑州分行的血脉，并延伸至融资、债

券、金融扶贫、普惠金融等各个领域。
对企业，兴业银行郑州分行为节能环

保产业客户提供涵盖绿色融资、绿色租赁、
绿色信托、绿色基金、绿色债券等门类齐
全、品种丰富的集团化绿色产品和服务；对
个人，该行则推出了碳积分金融卡、碳资产
质押授信、绿色按揭贷、绿色消费贷和绿色
理财等个人绿色金融服务。如今，“赤道银
行”“绿色金融”已经成为兴业银行叫响中
原地区的品牌与特色。

特别是今年以来，兴业银行郑州分行
不断加大包括郑州市轨道交通项目等重大
项目的绿色贷款投放。在推进黄河流域生
态保护和高质量发展的大背景下，兴业银
行郑州分行积极发挥绿色金融的专业和品
牌优势，主动履行社会责任为河南经济社
会绿色发展增添动能。

未来，兴业银行郑州分行将持续打造
商业银行绿色金融体系建设的标杆和“样
板”，坚持将绿色金融与支持实体经济、帮
助小微企业、推进金融扶贫结合，成为河南
的美丽担当。

践行企业社会责任，是商业银行实现企业价值、成就长青基业的基石。自2004年10月落子中原，16
年的深耕细作，兴业银行郑州分行不断推动改革创新、加快转型，各项经营指标持续提升，在河南打造了一
张特色服务网络和配套服务机制。

在谋求自身发展的同时，兴业银行郑州分行积极践行社会责任，助力经济转型发展，致力金融普惠，彰显了
兴业银行郑州分行服务小微企业、助力实体经济发展的决心和能力。郑报全媒体记者 倪子 通讯员 杜红涛

预计未来
利率还将下行
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