
贾永红说，中信银行是一个
平台，更是一个舞台。

2004年，贾永红分配到中
信银行郑州分行营业部，开启了
银行人职业生涯。她先从一线岗
位柜员做起，凭借扎实的专业技
能、严谨的工作态度以及优秀的
服务水平，在平凡的柜员岗位初
露锋芒，多项业绩表现强劲。时
任营业部总经理慧眼识人，建议
她转岗理财经理试试。

起初，贾永红觉得自己哪天
能当个会计经理就已满足。如
今她明白，优秀人才施展才华离
不开平台的培养。正因为抓住
了机会、找对了平台，才得以让

每一个像她一样蜕变的普通人
涅槃重生成为业内精英。

“经历不同的岗位，收获的
也更多。我很幸运，赶上了中信
银行郑州分行零售业务快速发
展的东风。”贾永红说，2006年
初，中信银行郑州分行提出零售
银行业务发展战略，短短一年时
间，“中信理财”便成为中原地区
家喻户晓的品牌，郑州分行理财
产品发售规模在省会同业名列
前茅，各种理财产品受到广大客
户的普遍欢迎。

2004年至 2021年这 17年，
对贾永红来说是一场速度与激
情的比赛。这 17年，她不仅是

中信银行郑州分行跨越式发展
的见证者、亲历者，更是受益
者。无论是普通的柜员，还是
如今的营业部副总经理，变化
的只有职务，她扎实的工作作
风始终如一。

付出总会有收获。在贾永
红和团队伙伴们的不懈努力
下，营业部零售业务规模增长
连续 3 年分行内排名第一，
2019年荣获“全国百佳网点”，
多年被总行评为“零售好榜
样”“零售常青藤”等荣誉称
号，贾永红不服输的韧劲和执
着，也为营业部的年轻员工们
建立了典型、树立了榜样。

理财产品质押贷款是指借
款人以本人名下、银行销售的理
财产品受益权进行质押，从银行
取得贷款，到期归还贷款本息的
一种信贷业务。

例如，某银行打出的理财产
品质押优势主要为“急用钱可
质押变现，解决资金周转问
题”，最高贷款金额=所质押份
额×申请贷款时产品单位最新
净值×质押率。而不同的理财
产品相应的质押率也不同：风

险等级 1R、2R、3R贷款期限 1
年（含）以下的质押率分别为
80%、75%、65%。1~2年（含）期
限的产品质押率分别为 75%、
70%、60%。若用户借款 2.795
万元，放款年利率值为 5.875%，
由此计算可得，借款 1年需还利
息1642.06元。

业内人士表示，理财产品质
押其实是银行较为常规的业
务。通常情况下，理财产品质押
贷款期限普遍为1~2年。

中信银行郑州分行营业部副总经理 贾永红

常怀感恩，不断努力前行

“我们的服务如果仅仅只做
到‘急客户所急，想客户所想’，
那勉强只能算优秀罢了。怎么
样才能在众多优秀的服务品牌
中脱颖而出成为精品，就需要付
出比优秀还要加倍的努力。”贾
永红说。

还记得去年疫情最为严重
的 2月份，有位外地客户因为要
出一份证明，急需拿回放在中信
银行保管箱中的公章。考虑到
疫情严峻，贾永红和客户反复沟

通，认真部署，确定好业务办理
时间，让员工准备好防护服、护
目镜、口罩、手套等，最终顺利帮
客户拿回公章。

危难之中见真情。除了帮
客户解决难题，客户也在主动为
中信银行出一份力。“疫情严重
的时候，口罩十分紧俏。我们一
位客户正好从事口罩相关生意，
主动提出为我们员工资助一些
口罩。虽然数量不多，但是这种
患难与共的精神让我们十分感

动。”贾永红说，不要把客户只当
做客户，要把他们当成自己的朋
友。只有充分尊重客户、了解客
户，以客户立场为根本，用心服
务，才能真正赢得客户口碑。

2021年，中信银行郑州分行
提出“融合聚力 感恩同行”的发
展主题。作为中层管理者，在
日常工作中，她也在不断培养
和发现人才。在她看来，自己
的成长经历是可以“复制”的，
奋斗中人人都有机会。因此，

业务之外，贾永红把更多的精
力放在带领团队帮助团队成长
上。目前，营业部零售团队一
共 10个人，全都是女性。这支
“娘子军”虽然年纪不大, 但每
个成员都能独当一面，成为分
行营业网点的一面旗帜。

常怀感恩之心，常念相助之
人。在今后的工作中，贾永红表
示，她将始终用感恩的心感受一
切，为推进中信银行郑州分行的
发展做出更大贡献。

2004年，大学毕业
的贾永红走进了中信银
行郑州分行这个大家
庭。柜员、库管、理财经
理、主管行长，17年来，
她踏踏实实、勤勤恳恳，
一步一个脚印，用心服务
客户，在工作中收获成
长，更获得了客户肯定。
郑报全媒体记者 倪子

在历练中进步

常怀感恩之心

获得资金流动性，解一时用钱之急，盲目套利可能得不偿失

银行理财产品质押不可“吃着碗里的，看着锅里的”

如今，购买银行理财产
品是很多投资者打理闲置资
金的主要投资渠道。不过，
银行理财产品少则3个月，
多则一年多，封闭期间假如
急着用钱，产品却没有到期，
那该怎么办呢？

因此，理财产品质押就
成了解决流动性不足的出
路。不过，业内人士提醒，理
财产品质押贷款本质上也是
一种信贷业务，基本不存在
套利，只是对于持有理财产
品的投资者通过质押方式获
得流动性，解一时用钱之
急。郑报全媒体记者 倪子

除了资金周转外，也有用户
认为，可以利用贷款资金投向其
他回报率更高的理财产品进行
套利。

那我们首先看看贷款购买
理财产品是否划算。目前市面
上的银行理财产品，预期年化收
益率普遍在 3.5%~4%，以 10万
元资金购买理财产品情况为例，
假设投资期限为 1年，预期年化
收益率为 3.5%，投资收益为
3500元。在产品刚开始进行起
息时，若通过理财产品质押获取
8万元贷款，再去另一家银行购
买预期收益率较高的理财产品

的话，按照 1年预期年化收益率
4%计算，投资收益约为3200元。

上述两款产品获得的收益
共为 6700元，然而两款产品实
际收益差额仅 300元，再加上贷
款产生的利率费用可谓是得不
偿失，并且还要冒着信贷用途违
规被银行提前收回贷款的风险，
因此，采用产品质押再投资套利
的路并不可取。业内人士提醒，
理财产品质押业务基本不存在
套利，只是对于持有理财产品的
投资者，若产品处于封闭期，当
需要资金时，可以通过质押方式
获得流动性，解一时用钱之急。

本质其实就是信贷业务

盲目套利可能得不偿失

新时代女性，
崇尚自信和独立，
追求财富自由。而
财富自由是时间自
由、思想自由、精神
自由的坚强后盾。
在这个美丽的3月，
我们邀请了来自银
行、保险、信托等金
融界的女性理财专
家讲一讲她们的财
富故事。
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彭女士为孩子安安（化名）投
保少儿平安福保险，其中少儿重
疾基本保额69万，少儿重疾可选
20份，并附加豁免C加强版。去
年，安安被诊断为急性淋巴细胞
白血病。随即，彭女士向保险公

司报案，经公司审核，安安所得的
急性淋巴细胞白血病为少儿特定
重疾，赔付少儿特定重疾69万元、
重大疾病69万元、重大疾病陪护
保险金48万元，共计186万。
亓盈利 郑栋昱 刘媛媛

近期，泰康推出“长寿时代、
中国样本、泰康方案”，布局大健
康产业体系。其中“健康产品+
健康服务+大健康生态”的健康
解决方案，整合保险支付与医养
服务，打造全生命周期健康服务

链，做客户个人与家庭的健康守
护人。泰康人寿推进服务从保
险支付向前后端扩展，打造预
防、干预、就医、康复的健康管理
闭环，从事后理赔转向为客户提
供全周期的健康服务。赵亚玲

平安人寿河南分公司
赔付186万元助患儿抵抗病魔

泰康人寿
推进健康服务“四化”建设

客户B女士在几年前为儿
子 Z先生投保平安福保险产品
计划（主险 40万、长期意外险
40万）和鑫盛保险产品计划（主
险 5.1 万、附加意外险 5 万）。
万家团圆的除夕，B女士闻讯 Z

先生突发车祸身故，随后在代
理人Y老师的协助下，B女士准
备资料申请理赔，经公司快速
审核，共计赔付意外身故理赔
金90.1万元。
亓盈利 郑栋昱 刘媛媛

平安人寿河南分公司
快速赔付90.1万元帮客户延续家庭责任

■保险快讯


