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3月份，浦发银行、广发银行等
相继叫停理财产品转让服务，而在
此之前，招商银行、兴业银行、民生
银行等多家银行已经停止这一服
务。理财产品转让服务对于银行来
说，提高了产品流动性，可以作为宣
传噱头吸引投资者；对于投资者来
说，资金灵活性更强，还有可能获取
更高的投资收益率。

业内人士说，过去可以进行转让
的多为传统的封闭式预期收益型产
品，该类产品收益较为稳定，便于转

让。但是在银行理财转型过程中，预
期收益型产品不断压降，净值型理财
产品规模占比大幅提升，净值型产品的
收益率取决于底层资产的真实价格波
动，转让定价存在难度，所以理财产品
转让服务并不适用于净值型理财产
品。随着资管新规过渡期临近结束，净
值型理财产品成为市场主角，未来或有
更多银行停止理财产品转让服务。

过去提供理财产品转让服务的
银行不多，转让规模整体较小，叫停
理财产品转让服务对理财市场影响

不大。对投资者来说，理财产品无
法转让，流动性变弱，如果一开始购
买了长期理财产品，但是后期转让
功能停止，确实可能会受到影响。

业内人士表示，去年下半年以
来，银行理财收益率止住下跌步伐，
一直在 3.7%~3.8%区间小幅波动，
预计短期内持稳的概率较大。同
时，随着资管新规过渡期临近结束，
净值型理财产品成为市场主角，今
后购买理财产品时要注意产品期限
及自身对资金流动性的需求。

净值型理财产品发行量创新高
购买理财产品时要注意产品期限

净值型理财产品，是指产品发
行时未明确预期收益率，产品收益
以净值的形式展示，投资者根据产
品的实际运作情况，享受浮动收益
的理财产品。

数据显示，3月份披露收益类型
的人民币理财产品中，保证收益类
产品 27只，保本浮动收益类产品
107只，非保本浮动收益类产品4601
只。保本理财产品共134只，较2月
份减少 16只，占比 2.83%，较 2月份

下降1.39个百分点。
保本理财产品数量及占比均再

创新低的同时，银行净值型产品发行
量创新高。据不完全统计，2021年3
月份净值型理财产品发行量共2588
只，较2月份增加764只，再创新高。
其中，封闭式净值型理财产品 2196
只，开放式净值型理财产品392只。

从收益率方面来看，2021年 3
月份人民币非结构性理财产品平均
收益率为 3.76%，环比下跌 2个基

点。在封闭式非结构性理财产品
中，3个月以内产品平均收益率为
3.67%，3个月至 6个月产品平均收
益率为 3.7%，6个月至 12个月产品
平均收益率为 3.88%，12个月以上
产品平均收益率为 4.29%。3月份
发行的净值型理财产品平均业绩比
较基准为 4.12%，环比上涨 1个基
点，比全量理财产品高 36个基点。
整体来看，近半年理财产品收益率
走势相对稳定。

净值型产品发行量创新高

多家银行停止理财产品转让服务

近日，相关数据显
示，2021年 3月份银行
理财产品发行数量为
4997 只 ，环 比 增 长
27.6% ，同 比 下 降
39.57%；其中，非结构

性理财产品4883只，结构性理财产
品114只。值得注意的是，3月份净
值型理财产品发行量共2588只，环
比 增 长 41.89% ，同 比 增 长
72.88%，再创新高。业内人士表
示，净值型理财产品的增加，是政策
面打破刚性兑付的结果，净值型理财
产品有望成为未来理财市场的主流。
郑报全媒体记者 倪子

一直以来，浦发银行郑州
分行商鼎路支行坚持将党建融
入中心工作，依托党建政治保
障撬动业务发展新动能，是支
行党支部面临的一项重要课
题。该行尝试从业务互补、队
伍共建、思想共创、资源共享等
几个维度与同业、跨行业单位
开展党建共建，积极探索以党
支部共建强化党建效应、打造
党建特色、提升发展层次的有
效路径。

据介绍，2018 年以来，浦
发银行郑州分行商鼎路支行分
别与 4家省内优秀党建企业开
展共建，与“晨钟教育”共建，
学习标杆企业特色党建；与
“华安证券”共建，推进银企深
层次合作；与“铁福来装备制
造”共建，感受民营企业党建
活力；与“河南移动”共建，探
索科技金融新路径。通过持续
深入的共建活动，支行持续密
切与共建方的合作关系，以资

源共享、优势互补打开业务发
展的新空间，达到“1+1＞2”的
资源整合效应，并提升区域影
响力和竞争力。

每一次变化，都是为了让更
多客户拥有多元化、高品质的服
务体验。在“场景+”服务满足客
户需求的基础上，浦发银行郑州
分行商鼎路支行将继续不断探
索客户品质化消费升级需求，让
金融更加融入生活，让客户体验
更有温度。

打造“场景体验”
金融服务

走进浦发银行郑州分行商
鼎路支行，你能明显感受到它的
与众不同。在这里，原有银行网
点的单一场景延伸为多元化服
务场景，通过引入“小鹿茶”、“樊
登读书”元素，坚持以高品质金
融服务与人文情怀相结合，为客
户打造更美好的生活体验。实
现不同行业零售文化的融合，打
破业务壁垒，响应场景化的业务
需求，实现连贯化、一致化的客
户体验。

在“场景+”服务满足客户需
求的基础上，浦发银行郑州分行
商鼎路支行配置了多种电子化
服务渠道，可提供各类金融咨
询、在线业务办理、金融生活方
案定制等服务，从而真正实现金
融服务零距离。从智能机器人
到智慧大屏，从现金桌边柜到 i-
cunter智能柜台，能够让客户少
等待、少移动、多体验。

以业务办理区为例，应用
智能机具简化业务流程，引入
精准营销、智能机器人、人机
AI语音交互、人脸识别等技术
融入业务系统，以改善客户体
验、节约客户时间、提高服务
效率。

浦发银行郑州分行商鼎路
支行地处高铁片区，周边高档写
字楼与高端社区较多。该支行
以“上楼入区”为主要策略，充分

发挥公司与零售业务的协
同优势，躬身入局，初步形
成公司业务强规模，零售
业务夯基础的局面。

公司业务方面，通过
五大客群建设，实现合意
资产的有效投放，结算存
款的快速增加，稳定双赢
的合作关系，有效提升了
整体经营成效；零售业务

则聚焦“客户分层经营”，以“财
富经营专业化、贷款经营差异
化、基客服务线上化”为指引，坚
定执行支行“上楼入区”的经营

策略，深入周边高端社区开展宣
传和服务，实现业务有效落地。

各项业务指标的高效完成，离
不开背后骁勇争胜、拼搏奋进的队
伍。据了解，浦发银行郑州分行商
鼎路支行全行树立“骁勇争胜”的
意识，打造出了一支“善战能胜”的
战斗队伍。他们曾集中学习浦发
银行上海小微支行“鸟人”精神，通
过新思维、心服务的理念，传递“笃
守诚信、创造卓越”的核心价值观，
形成了“持续奋斗，勇拔头筹”的组
织氛围，明确了业务“高质量、内涵
式、可持续”发展的方向。

作为浦发银行郑州分
行“金融+场景”生态体验网
点，位于“网红天幕”汇艺银
河里的浦发银行郑州分行
商鼎路支行，自成立之初便
自带高光。它不仅将金融
属性嵌入生活服务，而且开
展了多元化经营业态的银
行场景金融新模式。

在这里，你不仅可以
感受到一流数字生态银行
的全新金融服务体验，更
能在银行体验到“樊登读
书会”专享阅读空间，还有
知名茶饮品牌“小鹿茶”带
来的别样感受。
郑报全媒体记者
倪子 张俊

浦发银行郑州分行商鼎路支行

“金融+科技”让智慧金融更加融入生活
一体两翼躬身入局做业务

联建共建坚定不移做党建

【不一样的金融体验——打卡你身边的特色银行网点】系列报道


