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中原通信年度5G人气产品
候选名单

5G云盘-和彩云
推荐理由：和彩云是中国移动面向个人和家庭场景的云盘，提供安全、智能、便捷、不限速的云存

储服务，满足用户手机相册、通讯录等数字资产的备份同步、在线管理、共享文件等需求，致力成为5G
时代个人与家庭的数字资产管理中心及生活服务中心。2021年，和彩云网盘在“停课不停学”及“复
工复产”等重要时期，全面支撑市民教参资料、办公资料云存储云分享，获得诸多赞誉。

排
名
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先
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5G金融产品
推荐理由：联通5G金融产品聚焦“场景生态”建设，以用户需求为中心，将金融服务融入用户生

活各个场景之中。5G金融目前已形成涵盖支付宝、招联、微信在内的支付运营体系，以“业务+终端+
金融+X”发展模式，打造“分期合约、担保合约、电子券合约”三大类金融业务，丰富金融产品包装，把
用户的通信需求、终端需求、生活需求、消费需求紧密结合在一起，助力智慧生活新生态。

5G融合三千兆
推荐理由：联通5G融合三千兆产品旨在为用户提供千兆5G、千兆宽带和千兆WiFi服务，致力打

造“高宽带+大语音+大流量+大视频+智能组网+丰富智家权益”的产品体系，让用户切实享受到“一站
式”高速上网服务，实现出门用千兆5G，进门用千兆宽带、千兆WiFi，为用户解决看视频、打游戏缓冲
卡顿问题，以千兆速率打造一个全场景、立体化、高速率的上网环境。

视联网
推荐理由：铁塔视联是一款依托通信铁塔和通信网络、拥有全国统一平台的多功能视频监控产

品。视联网依托5G传输的方式接入，目前可提供实时视频查看、视频回放、事件定位等12项基础功
能。首期已上线环境感知类、物体辨识类等131项视频识别功能，可根据不同应用场景灵活选择。此外
还可提供云广播等常用的其他30项功能，可为国土、环保等部门提供可管可控视频监控综合解决方案。

通信管家
推荐理由：通信管家是根据各行业客户通信网络覆盖诉求，统筹规划，同步建设，形成具有多系统

支持、部署迅速、可重复利用的综合产品。该产品可满足特定区域的重点覆盖，室内部分的技术方案实
现了三家电信企业2/3/4/5G信号的同时覆盖，创新性地解决了信源接入和光缆接入的难题；室外技术
方案通过可移动式通信车实现基站快速部署，并通过灵活调整塔的高度、角度达到更优覆盖效果。

约电网
推荐理由：为提高社会客户传统发电业务模式的效率，解决过程无监控、无留痕、服务质量无法

保证、结算难等问题，郑州铁塔将业务线上化，创新推出约电网平台产品，实现客户线上发起发电订
单、周围5G基站发电人员抢单、提供共享发电服务、客户结算评价的全流程发电服务模式。在防汛
期间，该产品累计服务受灾用户70多家，实现了快速响应、快速服务、快速结算的三快模式。

5G轻型复合材料塔
推荐理由：5G轻型复合材料塔是一种全新的基站塔，施工时无需混凝土基础、无需大型吊车。目

前，该产品已在郑州有落地经验。在7月的汛情中，郑州东站东北基站在暴雨的冲刷下，塔基附近地面
受损严重，有倒塌隐患需立即拆除。郑州铁塔利用5G轻型复合材料塔，连夜施工，仅6个小时就完成了
快速建设，相较传统方案节省29天，其间调度应急通信车保证信号覆盖，实现了“零中断”拆迁复建。

“我们决心 10年打造成为知名品
牌。”面对未来的发展方向，华美科技董事
长李艳超信心满满。在这个目标的引领
下，河南华美用三个月的时间快速布局
线下，建立了20余家门店连锁，组建团队
150余人。接下来，华美科技将结合5G

时代运营商业务发展需求、强强联合，持
续加快线下移动门店业务发展部署。

“我们推行的是前店后商运营模
式。前店是指线下实体门店，后商是指
上门服务销售，店内团队负责进店客户
的服务和交付，行销负责上门推荐和到

政企单位洽谈团购。”李艳超说，“有实
体门店作为信任背书，政企客户也放心
与我们合作。”在激烈的行业竞争中，他
也在不停地调整经营模式，永远围绕
“诚信、利他、知行合一”的企业文化用
心经营。

河南华美 致力做5G时代的政企新零售标杆
河南华美科技有限公司，经过多年行业沉

淀及多个政企项目管理，已建立较强的资源关
系及团队管理能力，立志让华美成为河南更
好的通信政企服务平台企业，为合作伙伴创
造价值，赋能通信行业，为志同道合的伙伴提
供创业机会。自2014年12月成立以来，河
南华美迅速建立品牌和产品堡垒，快速整合
上下游优势品牌资源和智慧物联的系统脉
络，用新零售消费理念打造智慧教育、智慧政
务、智慧党建、智慧交通、智慧执法、智慧消
防、智慧用电、智慧楼宇、智慧能源安全与管
理解决方案等，致力成为5G时代的政企新
零售标杆。陶方凤 李冬生

经过持续深耕经营，河南华美在行
业中积累了丰富的项目管理经验，迎着
通信技术的革新“春风”，随着 4G产品
的普及和 5G产品的成熟，赢利模式越
来越多元化。

据悉，华美与多家手机生产厂商建
立了战略合作伙伴关系，既有强大的上

游产品资源，也能够争取到核心的产品
政策，还与移动公司建立了良好的合作
关系，不仅能够在渠道深耕细作，更能
通过双方资源优势结合，服务线下客
户，从而达成 5G终端信用购、5G携号
转网、5G转化等移动业务。

随着线下店面不断布局，可为客户

提供更多移动卡品、宽带、手机终端、手
机配件、智能穿戴、全屋智能终端、手机
售后等产品和服务。

李艳超表示：“随着5G业务兴起，我
们将持续用新零售消费理念打造‘一站
式’解决方案，与政企长期稳定地合作，
为市民提供更优质的产品和服务。”

新零售崛起 三个月创立20家连锁门店

广结合作伙伴 为客户提供多元化产品和服务


