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目标
5年内打造智能短出行
生态圈，登陆科创板

李威认为，“产品力”是基
础，大鱼智行车正是在打造有意
义、差异化和突出性三点上积累
了原始客户。在外观造型上，不
同于常规E-bike直线斜杠设计，
而是采用了仿生学设计，灵感来
自一跃而起的海豚，这让“大鱼”
在同品类中异常耀眼。销售数
据显示，“大鱼”不仅受男性用户
热捧，还收获了大批女性以及青
少年用户。

“大鱼”的成功转型为李威
打开了知名度，也让其迅速在创
业圈火了起来：入选2018福布斯
中国 30 位 30 岁以下精英榜，
2018年、2019年两度入选胡润30
岁以下创业领袖榜。

“这几年，郑州不断优化创
业环境，政府的政策、金融的支
持，大力促进双创载体，营造立
体化的人才服务，为我们创业者
铺路搭桥，使我们受益，走得更
稳。”李威说。除了提供创业的
办公条件和空间，2022年，二七
区又帮助企业成功获批河南省
科技型中小企业科技贷贴息政
策1400万元。

作为别人眼中的成功人
士，李威和他的团队并没有止
步。“创新是创业的基础。我们
将着重打造个性化绿色出行工
具，为用户提供既‘聪明’又轻便
的小伙伴。”李威已经确立了下
一步的行动目标——力争5年内
打造智能短出行生态圈，并成功
登陆科创板。

解决上下楼难题
我市已加装电梯700多部

本报讯（正观新闻·郑州晚报记
者 曹婷）昨日，记者从市既有住宅
加装电梯工作领导小组办公室了解
到，截至今年 3月，郑州既有住宅已
累计加装电梯 700多部。其中，已
建成电梯678部，另有100多部电梯
正在和即将施工，规模居全省首位。

700 多部电梯是什么体量？
2020年之前，郑州既有住宅加装电
梯累计建成不足 200部。2021年加
装电梯工作全面“提速”，目标任务
为200部。

既有住宅加装电梯主要解决
老年人和身体不便人员“上楼难”
等问题。2018年底，郑州出台《郑
州市人民政府关于既有住宅加装
电梯工作的实施意见》。起初只有
市内五区既有住宅可以申请加装
电梯，随后巩义市、新郑市、郑东新
区等地相继出台辖区加装电梯相
关政策，明确辖区居民也可以申请
加装电梯，享受政府加梯财政补
贴。到 2020年，加梯工作进展快
速，全市 15个区县（市）均已开展既
有住宅加装电梯，实现了全市全域
加装电梯的目标。

全省学校食堂
“明厨亮灶”覆盖率超九成

本报讯（正观新闻·郑州晚报记
者 李爱琴）全省 16万余家餐饮服
务企业配有食品安全员、学校食堂
和校外供餐单位“互联网+明厨亮
灶”覆盖率分别达 90%以上和 80%
以上……昨日，记者从省市场监管
局获悉，2022年，全省餐饮食品安全
监管工作牢牢守住群众“舌尖”上的
安全。

全省 13125家餐饮服务企业设
置了食品安全总监，166439家设置
了食品安全员。

扎实推进校园食品安全守护行
动，对学校食堂、校外供餐单位、校
园周边食品经营者实施了多轮次全
覆盖监督检查，全省学校食堂食品
安全评价达标率达 60%，学校食堂
和校外供餐单位“互联网+明厨亮
灶”覆盖率分别达 90%以上和 80%
以上。

餐饮质量安全提升行动成效明
显，“6S”管理实施率和明厨亮灶覆
盖率均达到 90%，“豫食考核APP”
全年新增注册 20余万人。突出重
点品种、重点对象、重点区域，加大
监督检查力度，有效消除连锁餐饮、
网络餐饮、农村集体聚餐、重点时段
等方面风险。

创立国内两轮锂电助力车出口的头部品牌，产品远销60多个国家

在郑州创业，他把“大鱼”做出大世界

李威（中）
与德国工业设计师签约

接受过央视《新闻联播》专访，河南省十大创业青年，入围郑州市“1125计划”高层次人才……这是他
身上几个闪亮的标签。作为在郑州创业载体里成长起来的年轻企业家，他创立了国内两轮锂电助力车出
口的头部品牌，在国际市场也占据“半壁江山”。他就是飞轮威尔＆大鱼智行车创始人兼CEO李威。
正观新闻·郑州晚报记者 刘伟平 文/图

1989年出生的李威有着年
轻人特有的创新意识。早在上
大学时，他就发现了不少在校大
学生存在通勤难题。“能不能做
出一款超短途的交通工具，来解
决年轻人对轻便、个性化交通工
具的需求？”

李威把目光投向平衡车行
业。2013年，李威正式创业，
成了国内最早一批投身于平
衡车创业的企业家。2014年，
他的团队正式入驻二七区创

新创业载体平台“U创港”。“政
府免费提供办公场地和创客
公寓，还有专业化的创业导师
队伍，从技术、研发、风险等方
面进行全方位指导，先后给予
创业基金和种子资金百余万
元，多渠道拓展金融资源支
持。”全方位的支持让怀揣创
业梦的李威更加有底气。逐
渐，李威团队创立的“飞轮威
尔”成为国内独轮平衡车市场
的前三。

创业之路并不总是一帆风
顺，李威面临的挑战也接踵而
至。2014年底，中国平衡车市场
出现野蛮生长，大量小厂挤入平
衡车市场，价格战等让“飞轮威
尔”面临巨大的资金压力。

“说实话，当时有点想离开
郑州另谋出路。”李威坦言。但
随着郑州陆续出台的人才政策
红利，创新创业氛围不断升温，
李威也如愿拿到了政府的关怀
和支持——2015年拿到“天使
轮”融资，2016年又成功拿到了
河南省的创业引导基金。

2016年，李威团队研发出能
够装入书包的笔记本体感车“小
i云车”，面向市场推出，一时间
反响巨大。但在后期，逐渐发现
“飞轮威尔”这款产品“叫好不叫

座”，主要原因是产品科技感很
强，但轮子太小，对路面要求较
高，导致受众较少。

“危中求变，产品线转型
才是企业生存王道。”李威带
着团队不断进行技术革新，
2017年 2月，“飞轮威尔”带着
可折叠电动自行车“大鱼 D1”
登陆淘宝众筹，1500元的单价
出售，40天就获得了 1200万元
销售额。2020年，面对席卷全
球的新冠疫情，李威带领团队
逆势推出新产品成网红爆款，
当年海外出货量约 25万台，风
靡欧美市场，成为“隐形冠
军”。 2022 年销量突破 50 万
台，产品已经远销全球 60多个
国家，成为国内两轮锂电助力
车出口的头部品牌。

郑州有
之科创

春风十里
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从校园开始，成长于创客载体
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危中求变，产品远销60多个国家


